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Tiene por objeto la presente solicifud, la proteccidn en ; 
territorio espafiol de un sistema de incremento de ventas co-
merciales, euyéa caracter{sticas le hacen merecedor del pri-
vileglo de Patente de Invencién Econdmico-Comercial, conforme
y al amparo del vigente Estatuto Bey sobre Propiedad Industrial.

Son conocidos multitud de sistemas pars incrementar las
ventas comerciales, atrayendo la atencidén del publico de muy
diferentes maneras, pero todos ellos se basen en sistemas de
concursos con miltiples veriantes, oomo son establecimndo pre-
mios en combinascidn con sorteos nacionales, reuniendo cupones
de determinadas caracteristicas o similares. Todo esto repre-
senta una gran incomodidad paré el comprador, por la preocupa-
cidn que lleva inherente de tener que estar pendiente de deter—
minedo hecho, lo que trae consigo que abandone el cidlo del
sistema, perdiendo éste su eficacia y siendo desechado por ei
comercio o establecimiento que lo proponia, al no gozar de la
atraceidn del puiblico. |

El presente sietema representa una comodidéd para el usua= -
rio, ya que una vez efectuada la compra se le hace entrega de
un carnet con seis~hojas que debe repa;tir entre fémiliares
0 amigos, no teniendo que preocuparse de otra cosa, ya que
cuando la cadena que mds adelante se qescribiré—se haya completgf
do, el comprador citado es avisado p;; el establecimiento para '
que vaya a recoger el premio o bonificacidn establecida por

el siastema que nos ocupsd.
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A continuacién se herd wna detalladas deseripoidn del ais-

tema de incremento de ventas comerciales gue se desea proteger

en la presente memoria.

Comprende en primér lugar un acuerdo entre determinados
establecimientos y los promotores del sistema, consistente en
que éstos remiton a los comercios tantos cexrnets o talonarios
por valor extrinseco de 25 Pts. como lo'deseen, debiendo pagar
por cada talonario una pesete mds gatos de envio,

E1l comerciante entregas a éada cliente tantos carnets oomo
miltiplos de 25 Ptas. tengs el importe de la compra efectuada;
cada talonario posee seis hojas, que han de ser entfegadas por

el cliente en ouestidn a otras seis personas, futuros comprado-

" res. La entrega del carnets es gratita y se anotarsd por parte

del comerciante, les seflas del comprador gque lo recibe, con
objeto de establecer posteriores oontactos.

Cuando el comprador al que se le entregado un carnet con
sus seis hojas correspondientes, ha cumplido su compromiso de
repartirlas a su vez entre otras seis personas, y éatas se han
personaben el establecimiento gque entregd en carmet al primer
comprador, entonces se le abre una ficha. Cuando los seis com—
pradores presentados por el primero, han cumplido a su vez el
compromiso de traer seils futuros clientes, mds cada uno, que
corresponde a uno por cadae hoja del carmet que se les ha entre-
gado, lo que en total hace una cadena de treinta y seis futuros
compradores, y éstos se han personado en el establecimiento, al
iniciador de la cadena o primer comprador se le reembolsa la
totalidad del valor de la compra efectuada, en este caso 25 Ptse
previo canje del carnet que obra en surpoder; egte reembolso
puede ser en metdlico o en mercancias, como brefiere el ciente.

El reparto de las hojas del carmet puede efectuarse entre
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diferentes personas, o bien a una misms que precise utilizarlas;
en seis compras, o bien a propios familiares o inelusive al pngﬂ
pilo iniciador de la cadena, que lo emplears en seis préximas
compras.

Este sistema tiene la gran ventaja pars el comprador, de
que ss le esegura el reembolsc de la topalidad de la compre que
ha efectuado, solamente por haberse prevcupado de repartir las
gels hojas del carnet entre seis personas que, & su vez, pre-
cisen efectuar compras en el establecimiento expendedor del
carnet, y estas seis pérsonaa ge preocupen de repartir las
hojas de los carnets obtenidos por el valor de laé compreas
entre tantas personas oomo hojas hayan obtenido. Resumiento:
Que el comprador que inicie la cadena, se le abona un correta—
je equivalente al valor de la compra por la cual se le entregd
el primer carhet que sirvid pare iniciar la cadena promocional
de venta.

Desde el punto de vista del comerqiante, tiene la ventéja
de que su establecimiento gozars de la atraccidn del pdblico,
con respecto a otros del mismo ramo.

En cuanto a los promotores del sistema, logrardn unos be-
neficios por la organizacidn del mismo, oonsisfentes en una
peseta por cada carnet que entreguen al comerciante. .

Descrita suficientemente la naturaleza del invento y el
modo de llevarlo a la prdetica, se hace constar que las dispo-
siciones anteriormente indicadas, son susceptibles de modifi;
caciones de detalle, sin que por ello se altere la esencialidad |
del objeto descrito.
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Los puntos de Invencidn, propis y nueva, que se>presentan,
pare que sean objetd de esta Patente de Ihvencidn Eoondﬁico—
Comercial, por veinte afios, en Espafia, son los siguientes:

12.~ Un sistema de incremento de ventas comercigles, que
se caracteriza porque los promotores del sistema entregan a
los comerciantes que quieren acogerse al mismo una serie de
carnets por valor extrinséco de veniicinco pesetas, & éambio
de una peata por cade uno de ellos, mds los consiguientes ges=—
tos de envio, carnets que posteriormente servirén para la rea-
lizecidn del ciclo del sistems, regulando las relaciones entre
los comerciantes y los compradores.

22,~ Un sistema de incremento de ventas comerciales, segﬁn}
punto anterior, que se caracteriza por el hech6 de que el co-
merciante entrega al clienfe tantos carnets como mﬁitiplos de
venticinco pesstas tenga el importe de su compra, debiendo preoc=
cuparse el cliente de repartir cada una de les hojas que cons-
te el talonario entre otras seis personas, que representan fue
turos clientes, y a quienes una vez pérsonados en el estableci—l
miento se les obsequia tambien coh tentos carnmets como miltiploe
de venticinco pesbas tenga el importe de su compraeo

32, Un sistema de incremento de ventes comercigles,segun
puntis enteriores, que se caracteriza por el hecho de que el
comerciante reembolsa al oliente-el importe tofal de su compfa,
cuando en el establecimiento se hayan preseﬁtado treinta y seis
clientes, resultantes de haber repartido sus seis hojas de un

carnet, cada uno de las seis personaq,é quieh &1 entregd las

‘hojas del suyo.

42,~ "UN SISTEMA DE INCREMENTO DEVENTAS COMERCIALES",
todo tal y conforme se describe en la presenijememoria, la

cual consta de 113 lineas.




	Bibliographic data
	Description
	Claims



