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PATENTE DE INVENCIORN
ECONOMICO-COMERGCIAL
POR VEINTE'ANOS
EN ESPARA -
aolicitado a favor de D, Francisoo Payé Gonzélez, de na-
“cionalidad eSpaﬂola. domloiliado en Elda (Alieante), Ca-
1lle 18 de Julio, nﬂ 10 '

por

7§ DE LEJIA Y OTROS PRODUGTOS DE LIMPIEZA" == =;= =j=
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- M ORIA DESCRIPT A
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, La invenoién de que Vvamos a tratar en la pre-

' _sente memoria descriptiva tiene por objeto un nuevo sis~
tema de’ ventas de’ lejia y de cualquier otro producto de
. 1impieié mediante el cual se logra incrementar les ventas
dado el gran atractivo qps‘auﬁdne para el piblico com=
prador el disfrute de los bénefioioa y ventajaa que se
ofrecen en el mismo. | | o

La lejia y otros productoe de limpieza doméati—

=j= =j= "NUEVO SISTAMA PARA LA INCREMENTAGION DE TAS VEN-
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ca son géneros de constante y periodico oonsumo, de ah{
que 8i al adquirir estos, sea la propias ams de casa o el
servicio, consiguen verse obsequiados con un regaslo, y
por sfiadidura, dicho regalo es é su vez un producto higig
nico o de belleza, es légico pensar que se inolinen por
adquirir la marca de lejia o producto de limpleza que
adopte esta interesante préctica comercisl.

Basdndose pues en.el mencionado principio, ha
s1do ideado el nuevo sistema econémico comercial de ven-
tas de lejla a que nos referimos, que consiste en 1o si-

gulente: a cada botella de lejlia 0 so0lo a oierto nfmero

. |de ellas, se 1e dotard de un ticket que ird incorporado

a ella por éualquier procedimiento, bién sea pegado par--

cialmente para‘qué pueda recortarse o desprenderse, de

. modo que todo poseedor de uno de estos tickets, deaples

de adquirir la botella, tengan dereoho a la percepci6n B

_de un pequefio frasco de colonla,

Gomo £doilmente puede comprenderse, la base del
sistema es incorporar a la botella de lejia u otro pro-
duoto de limpieza un elemento con el éuai'puada Jus tifi-
car el pﬁblic§ que ha adquirido la botella y Que f;ené

derecho a recibir el regelo del frasco de colonia. Por

‘lesto es intrascendente, a efectos del sistema, la clase

de elemento Justificativo que se emplee que puede ‘ser

unytioket, vale, sel;o, tarjeta suelta, o incluso una

|plaquita, disco o pieza de metal, pléstico, cartén u otra

materia dispuesta en el tap6n u otro lugar.

El frasquito de colonia que constltuye el rega-

1o que ha de 1noitar a repetir las compras, precisamente

o de la marca que adopte estezsistema, puede ser entregado




40

45

50

55

60

65

. -3-2707“
en la fébrica de la lejia 0 en las oficinas de la misma,
en el proplo establecimiento vendedor o en cualquier =
otro lugar, a cuyo efecto, sl se efectua on el estable-
cimiento vendedor, el fabricante le habrd provisto de la
cantidad aproplada de frasquitos de colonia,

Como se ha dicho al principio, tembién cabe

que no todas las botellas lleven premio sino sclamente

alguna de ellas, en ouyo caso los frascos de colonia &

entregar pusden ser mayores. FPueden establecerse también
premios extraordinarics, ademds de los corrientes, con~
sistentes en frascos de esencia u otros productos de be-
lleza, h

Desorito el sistema de ventes objeto de la in-
vencidn, solo hos}reata consignar la posibilidad de que
se desarrolle con los medios, matefialea, clase de tio-
ket o chapas, documentos de contratacién con los vende-

dores y demés elementoa necesarios apropiados al oaso

t que se crea conveniente, que podran ser variables giem-

‘pre que no alteren 1o esencisl del sistema que Se pone
de manifiesto en la siguiente
N O T A

A
Los pﬁntog nuevos v de propia invencibn que

se presentan para su reivindicacién en esta Patente de

Invencién Beonomico-Comercial, sons o

| '12,- Nuevo sistema pare la incrementacibn de

las'ventaa déblejia ¥y otros productos de limpieza, con-

sistente en la 1noorpora016n al envase, sea botella o

de otra.claBe, y en cualquier lugar del miemo del que

se pueds Separar, de un ticket, vale, chapa u otro medio
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&aterial en el que se exprese el derecho del poseedor
de dicho elemento a la percepcidn de un regalo.

22, Nuevo sistema para la incrementacion de
las ventas de lejia y otros productos de limpleza, se-
gun el cual, al publico comprador que presente en los
lugares previamente establecidos los elementos justifi- |
cativos ineorporados a las botellas o frascos, segun
la preoedente.reivindicacién, se le obsequiars con un
frasco de colonia oomo.prémio, como incentivo para que
replta sus compras de la marca que adopte el sistema.

' 32,~ Nuevo sistems para la incrementacidn de
las ventas de lejia y otros productos de limpieza, segun
el cual 61 fabricante de lejla y otros productos de lim-

piezg,bdotaré al detallista de una provisién de frascos

|de colonia de acuerdo con los justificantes con derecho

& premio que lleven incorporadas las botellas u otros

envases, cuya justificacion de entrega al pﬁblico conswmi-

dor debers acreditar com los elementos justificativos que

|le entreguen, pudiendo ser el propio fabricante en las

oficinas destinadas & ello quien hega emtrege al piblico

|comprador de los frascos de colonie de premio. Y

42,- “NUEVO SISTEMA PARA L& INCREMENTACION DE
LAS VENTAS DE LEJIA Y OTROS PRODUCTOS DE LIMPIEZA", dé
conformidad en un tddo‘én lo esencial y~finss industria-
les a lo desbrito en la precedente»memoria descriptiva.

Esta memorias consta de CUATRO hojas mecanogra-

|fiades por una sola oara a doble espacio en 92 lineas.

‘Madrid, 11 gde geptiembre 1961

Por autorizdci

. del~interesado.
-~ bogE PE% :

\
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