tiempos modernos, ha sido causa de que se bu.sque un- 1noremen-

| '_"_AL OONSUMIZDOR" ?5

Cuyo registro ‘ge. soliclta por VEINTE AI\TOS, pa.ra ESpaﬁa

y sus Poaesiones, a nombre y favor de ZDon J ose Guardiola ]5‘:101,§8

’ de nacionalidad espa.ﬁola, residente en Palma de Mallorca (Ba-~ g

| lea.rea), calle Fer‘cn.lizadora. n° 51, _-“j .

La dura. oompetenoia comeroial q_ue oaracteriza. & 1os %3
H

o

E “1;0 en las ventas por todos los medios posz.bles desde u.n pun-

_”‘ to de viste. 1ega1 5 honesto.” .'", L T L e

Uno de los prooedimientos maa empleados para inorementar

1as ventas, y que ha, proliferado cons:lderablemente en nues-f

tros mercados de unoe aﬁos a ests pa.r'l:e, conaiste en reducir

‘ ,,dentro de lo posible el precio de fabricaoion y -cogte del

producto ¥ dedioar este rem&nente a la adq_uisicion de obse-

quios para distribuirlos en'l:re 1os consumidorea, pero esta
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't nuy rebadada, con lo oual, a) la larga, termina por desaore~”w

' ditarse.

‘ ;un tremendo auge en el oomercio espaﬁol, y que 1legaron a
‘3‘conaegu1r cifras de venta verdaderamente notables, desapa—
4t7 recieran de la noche avla maﬁana, perdlendo eon identica B
W'celeridad el favor dé“ﬁn publico que 1lego a sentirs:ﬂdéoép~
];clonado al oomprobar 8. constante disminucion en la oalidad

rdel producto adquirido.;;;"

fpoder ofrecer regalos 51n detrimento del producto o produc—}u
ﬁitos, es deoir, manten'endo a toda costa 1a oalldad de aque-fg

%_T 1l°so_:,¥ f'

:iaoalldad inleial o de origen de los productos 8 que se apli—?’
?}que, la cual 10 sufrird merma alguna, por lo que el prestl—‘
,’gio ya aloanzado por cualquler producte determinado se man~}

_vtendra sin mengua ni deterioro. ~=.“*"AA‘-;" B

'"1'jto al que habitaalmente siguen otros procedimientos mas o.

;menoa similares, ya que, lejos de bvscar le p951b111dad de o
-’por ende, lag propiedades cualitatlvas de 103 produotos aco-'
'gidos, se ha proourado el incentivo de 105 regalos incremen~;

'f"tando el precio de venta de aquellos de tal suerte que, re-,

-wsean estos en realidad los que costeen 1os susodlohos obse L

~ quios.

” f»suplemento con el eual se recarga por unidad el precie del

mente en la calidad del proplo producto, que ha de verseufw

Esta es la razon de que muohos productos que alcanzaron

/,v

4f:Lo verdaderamente dificil ha sido, pues, de siempre el '

La presente patemte economlcowoomercial esta referida a

,,,,,

un nuevo sistema para 1ncrementar las ventas conservando la-

Para ello, se ha adoptado un camino diametralmente opues—

ofrecer regales reduciendo los precioe de fabrioaoien y,

'?sultando este inoremento inadvertido por los oonaumidores,?’(

Esencialmente, el sistema consiste en fidar un pequeﬁo
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”}f;ga lehO fondo, entre las cuales seran distribu{dos para

f,ymidores, canaeandolos por unos bonos o contravales que se'

 g,de obsequios facilitado por los propios consumidores.~

de sumar todos 1os pequeﬁos sumplementos oorrespondientea:
"a un numero determinado de unldades del mismo producto en
?1a oompra de un . 1ote de regalos que, forzosamente, seran

'ﬁ‘asignados al numero determlnado de unidades del que proven—vﬂ

‘:fsu peroepclon directa por los consumidores que adquieran ;;
.jfprecisamente tales unidades. " o :

Como es natural, entre el 1ote de obsequios aeignado:a

'ffcontendran en el interior de los mismcs productos, eontri« ;
‘buyendo a realzar el indudadble atraotivo del sistama la
| ’natural 1lusidn de verse favorecidos con alguno de les bo—ﬂ'

" nos que dan opoion a los obsequios de mayor valor.l~n <

Como ejemplo practivo de reallzaoion del sistema, y con—
;;51derandolo aplicado tambien por ejemplo a un artzculo de o
'oaraoter alimentioio, caloularemos en cada cien unidades B

3 un- suplemento de cuatro pesetae por- unidad, ‘gon lo que ten~

dremos un fondo de ouatrooientas peaetaa para adquisieion

De estas cuatrooientas pesetae,Atodas las cuales han de ;f

‘;revertlr en obsequios para quienes aaquieran preoisamente

'_esas oien undidades del producto que 1as han proporc;onado,"




'desﬁlnaremos dosoientaa para adquirir dos 0 euatro regalos'

"_vregalos de algun valor y otros doscientas en la adquiaicion

"L,‘?;,#f”1;vifde otros noventa y seis 0. noventa y ooho pequeﬁos obsequios,

"oon31guiendo as{ que nlngun comprador quede defraudado.

r..
AN
o}

“f-jBB“L 1[ Comoquiera que, por regla general, el importe global de

-i~estos suplementos difioilmente 86 empleara integro en la

7:compra de didhos obsequios, entre otras cosas porque estos

:,no se afendran a unos importes fljos que permltan cuadrar

Yo
)
\

.

\

N

A las sumas, podra irse aoumulando un pequeﬁo remanente de

ﬁ;oada conjunto de cien unidades del produoto para‘vonstituir

‘ftfun fondo extraordinario e independiente que, si el volumen

";general de ventas es grande por tratarse de un producto de

'gexcesivo consumo, llegara a aloanzar una oifra respetableﬁ

‘gicon 1a que podra adquirirse un solo regalo de estimable va~:

"*1rio cuantos derechos le oonfiere el vigente Estatuto de:fgc*>'

:fPropiedad Industrial.

,, NOTA. S ‘.
_ ‘e relvihdican a nombre ¥ favor de Don. Jose Guardiola?*5x",
.}10575‘ 'Fiol, de naoionalidad espaﬁola, los terminos siguientesff
R 19.- Slstema pare. incrementar lés ventaa de productosl;
ipor medio de un suplemento en su preoie refleaado en rega-nl
los directos al consumidor, oaﬁaoterizado por figarae un -
_ ".‘i:pequeﬁo suplamento con el que se reoarga el precio por uni-'
'flllo:, dad del producto de que- se trate, invirtiendo el fondo que

v;resulta de acumular todos los pequeﬁoa suplementos oorres—

‘i;g";1f1’“;£§; ’.pondientes a un numero determinado de unidades del mis
e ""’ : e - — . P B mo
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'j oisamente adquieran tales unidadea.,.~

'oaracterizado porque, entre el 1ote de obsequios asignado a’ :;

Jf’oada auma de unidades determlnada, habra un oierto numero de:‘
{ff ellos de oierto valor, & ouyo fin se destinara & s adqulSi'f5
P cion aproximadamente 1a miwad del fondo producido por los

/ suplementoa de esa suma de unidades,

'tes, oaracterizado porque todos los regalos, tanto los mas}ﬂ

3 mos productos, oontribuyenao a'realzar el indudable inoen-”

.'itibo del sistema la natural ilusion de verse favorecido*

mayor valor. o

55 %% §§

producto en la oompra de un lote de reﬂalos que, forzosamen-
te, seran aaignados al numero determinado de unidades del"
que provenga dicho fondo, entre las ouales seran distribui-

dos para su peroepoion direota por los consumidores que pre-~

};;29.~ Sistema, segun 1o reivindicado en el punto primeroi“

|

"otro numero muoho ma~ '

yor de obeequios de menorfouantia o premios de oonsolacion,

para cuyavadquisioion se destinara,
1a otra mitad del fondo"conseguido.

tamblen aproximadamsnte,

valioses como 1os de inferior oategnria, se entregaran di—fJE'

rectamente a 1os consumidores, canjeandoloa por unos bonosjj

o oontravalee que 8e contendran en el interior de los mis—?f

con alguno de 1os bonos que dan opcion a los obsequios de.

49 - SISTEMA PARA INCREMENTAR I.AS VENTAS DE Pnonucmos |
POR MEDIO DE UN SU’PI-EMENTO EN SO PREGIO REFLEJADO EN REGA— B
LOS DIRECTOS AL cowsumnon. ; e F

Todos oonforme quedan desoritos ‘on la presenta Memoria,t;;f
que consta de CINCO HOJAS mecanografiadas por una sola oaraia
y foliadas.,’ o ,tu,f a ;p;;», PRSI N

PR "~~v”?;f’}maaf;é;*1o;ae?marzo ae 1961,

e R
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