2,

&
' AN\
A
oy A
. ’-‘ T

PATHENTE BCONOLICO~COHERCIAL

por "UN HUEVO SISTHiA ECONOMICO COMHRCIAL 2hid La m;c;‘zm.:ﬁiim-
cIon 'IJI':J VEITAS BN G5TASLECIKIS POS MERCANTIES, L’ﬁﬁDIEANI'E A COI«*-:;‘
CHSION DS CREpITOS DOKICIHIARIOS, a favor de Don Joslé L4 T ORRIS |
CATALA, de nmecionsl idad espafiola, iesidente en Valezﬁié., é?laza
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HEWNORIA DEBCRIPTIVA

La presente imwencidén,tal y como indlea su enunéiado, 80
refiei‘e a un hueve sistema econbémico-comercicl para ia formali-
zacién de créditos domic iliarios para compras e diilé ro efectivo:
o vales de mercaderias, en establecimientos mercant iles o parti- }

culeres, con log que se tenga establecldo un econvenio previo, y

<

mediante cuyo or ocedimiento se obtie;aen nptables lmjéras gobre
los sistemas concecidos husta la fe_cha.
La fa;L ta de ventas que se 1amenta una mayor parte de esta-~
blecimientos meromtiles tiere su origen primordisl en la abs=
10 tenoidn que 46 red izar compr &8 hace, €sa gran tAsa de publico

enclavaeda en la llamada clase medis, que por su rango o posicidén,
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dantro de la sociedad, consideran gue €l hacear GOMPTasS por me=
dio de entid_ad.es crediticias menoscaba su prestigio, ¥ tue acu=~ :
dirfan més s comprar si de sus operacliones de orédito nadje se
snterara.

Il uso bien equilibrado ddl orédito, es sin duda algum,
factor determinante que impulsa la economla de los puebl og, pues{_
gracias a 61, es mnmentadc €l consumo, dentro de los limites u
proporcionales & los ingrsses, y por tanto, se incr:ementa con
61 la capacidad industrial y comercial del pais.

La prdéctice del crédito 'es tan sntigua como el"mundo mismo,’
¥y la vidae mod erna, y afn todavia mds la del futuro 86 musve y |
moverd en torno al erédito en sus miltiples facetas, y si bien
s1 uso se encuemtra extendido en todo el mundo eivilizedo, pue- |
de observarss como en Geterminsdas pa tes, y muy par‘ticularmenbe,-
on Hepafia, loc usuarics del llemado crédito para compras apenas
gl representan un 7 4 8 por ecisnto, lo ¢us quisre decir que hay ‘, .'
multi tud de persomas que no hacen uso del crédito personal para -
comprag, dstudiado d detdlle las causas de ello, g8 ha podido
comprobar de forma irrefutable, e descontados aquellos que
ningina mwoesidad tienen da orédit y los e habituzlmente
vienen haciendo uso del mismo, existe el myyor porcentaje, en
aquellos otros, que aun €stimando las grandes ventaj'aos que re-
porta ol uso del crédito, no lo utilizan por sus;pica;cias Y re=
paros de que del créiito me pusdam soliciter y obLtener de las
supresas dedicadas a sllos, van a enterarse, sparte :de sstas,
los comercisntes que les despachen mercancias contra entrega de
vales, cheques o cualquier otro docnuen.to acreditativo de que
1z compra que estén efectuendo 1o es a crédito a través de de=
terminadag empr es88.

Lste temar en dar a conocer que adquieren o compran cosas
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a arddito retiene 2o un gran nimero de espefioles ue sin esta
valla que les contlemws, usarian del crédito para un mejor vivir,
g1 supleran ¢ue del crédito usado tan 88lo la empresa concesio- :
nar ia habrfa de enterarse,.

Anslizsdos los diversos sist emas o proema;imienfcos Que vie=
nen siendo utilizados en todo el &nbito espaiiol no se encuentra .
ninguno qué girva @l efecto deseado por esa inmensz multitud |
de sdiares que usarfan de un erédito si de ello no se enterara
nadie, a excepcidén de la empresa concesiomriay y ciensidarazﬁu
la importancia que el procedimiento tiene para atra:er a esa
gran masa, no es aventurado decir, me €llo pro porcjiom,ria un
gran iwmeremento de ventas por parte- de los comsrciantes 6 in- :
duwstrisles, que sa traduciria e ume notable ue joral de la eco=
nonfz nacional. | .A

Bagado 4en esta circunstancia y estudizdo 2l detalls la cau-,‘_l
sa, 4 rscwrente ha ideado y pussto en ejscucibn prictica el
nue vo sistema preconiszado en la presente aemoria, ‘e:’L cual, inds—_”.’
pendiememmte de facilitar el pdblico congumidor el crédito
que precisa sl mismo precio exactamente ¢ue estén marcados los
artfeulos en los establecimientos comerciales, sin pago de in-
tereses, tiende a dirigir a todos los consumildores & los cseta~
blecimien tos dorde sé tenga concertado el acuerdo de ventas pox o
sste procedimia to, resultando de e¢llo, un eficacisimo nsdio
vara e este c¢stablacimientos vean iznraneritédaa sus ventas
de forma considerable y los beneficiarios de los 01‘é:di‘\lios pue-
den adquirir las merceancias (ue precisan a los mismos precios
que las adeuiririan si con su p:“opio‘ diner o las hubieran de com
pra, |

Para la redl 1zacidn préctica de este sistema, entran en

funciones tres factores predominames, a ssber: la empregs exe-
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plotadora dél sistema, los egtablec imientos comarcilales e in-
dustrieles proyeedores y los dlientes ¢ bsnefieier ios de loe
créditos domieiliarios,

De la aolaboracidn de estos tres ¢l ecmitos so @er iva un
benﬁiicio pa‘ra todog, como se danuestra en el trenscurso de la
pressute memoris descriptiva en la quz se espa-ei:ﬁicé el proco-
80 seguido pra el Gesarrollo del sistema ob jeto de la iiven=
cibn. _

La empresa explotadora del sistema llesard a uﬁ scusrdo contf.
diver sos egtablecimientos mercantiles e industriales formali-
zando dl oportunﬂo cont'rata por el que ¢ stos se comprometen &
gervir sl olisnte mviado por laz empresa explotadorsd del siste-
ma, despschéndole mercencias a precios narmales y cdrriezt es de
venta al pdblico, sin que para ello se dé a conocer %el cliente
como envigdo de la citada eapresa, €1 cudl en el mismo acto, se
limiter& a edlegir los géneros pildiendo al vendedor que se los
separe y tenga & ou disposlc i6n pues en ol mismo dfa 6 al si-
guie nte mendsrd a recogerlos por un sirviente o empieado e
los vetirard cbonando 6l importe de la compra. Uns vez seéra-~
dog los géneros y cumplidas que sem las formali'dadés entre ol
cliente-beneficiario y la empress explotadors dd sistemsa, ésta,
go cuidard de retirar las wercancifes adquiridas por el primsro,
1lsvéndolas & su domicilio sin interveneién de nadie’ més, con
1o que se cumple el crédito domie iliario. En el soto de aboner
la empress explotado:r"a. del sistema & los establecim%.ten 108 MOTw
cantiles el importe ds las coupras hechas por los clientes por A
la primra dr igidos, los referidos establecimientos efectuartn
a éste un descuento o bonificacién dd importe de las compras
real izadas e se establecerén en 8 arriba mentado ébrxtrato.

Una ves farmalizados 1l contratos aon las diversss casas
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comercinles 6 industriales, se procederd & hacer un: reiterada
y oficaz mwopagunds, tendente a atrasr esa gran maéa de plbli-
00, que o bien ya viene ho.ciendo uso de otros sistemas de cré-
dito, o vien son refracterlas al mismo, no por cue :no 1o nsce-
siten o deseen, siné por no pegar par lo que & los llaren la
vergilenza de tener e ir a comprar a arédlto aquellas cosaa
u3 estén necaésitando y desemdo, ¥ gue no ge deeiden a adgui-
rir por no pasar por €l hecho de tener que llever fal.es de colle
pras, capomss, tickets o cualquier otro documnto qfﬁe acredite
ante el comsroiante o dependients, que la compra e efeotfa 1o
hace por medio de cualquier ent idad de eréditos para compras,
cosa que reputan de gente angustiade o muy necesitada. ‘
Una wez contratados los establecimientos que donvenga y

hecha la adecuada publicidad, se procederd por parte de la em-

v
IR

press explotadora o seleccionar amtre squellos clientes que so.j.;;.'f
licitan acogerse 4 los beneficios de este sistana, y a los que
previas las informccienes pa‘ti'nentes gse consdddaren aptos mara
clasificarlc con un crédito, froilitdndoles wm guia o rela~
0ibn de los ¢ stable cimie ntos en los que poldrén sezﬂ;‘rar. aquellas':”
mersencias que deseen adquirir, y me despuds se cuidard la 4an-';-;‘
resa explotadora del sistema ds recoger, pager y 1levar &l o=
mic ilio del cliemte, sin mds quebramto para éste, qhe W Pe=-
gueily eomisibn pera la atencidn de traus porte y gastos de la
operseidbn de crédito a que e€llo af lugsr, .

Por el importe de éste crédito, d beneficiario del mismo,
soeptar £ un cierto udtsre de letras, de camb io, que entregerd
& la empresa exPplotedora del sistema, y me 6sta endosard a
Dancos pura su cobro, resarciéndose ssi del importe"sat isfecho
por la misma en ¢l acto de abonar ol importe de las ¢ ompms

redl 1zadas por los clientes por ella drgidos a los estobleci -
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mientos concertados. ssimiemo, el cliente firmard el albaran
do smbrega con el recibf{ correspomiients, cugnte 4. e:plsado
de la emprasa explotadora ddl sistems le lleve los géneros por

separados en los estazblecimientes mercant iles Gue gean, J

O
1=

1a cantidsd consignada en tadl o vardn serd igusl a la del cr -

dito comoedido & aquél, y por la que s& librarsn lag letras que

N o R AL r¥c I

La novedad y vemtaje del sist ena es8 cemo sigue::

a) La sumwesa emplotadora del sistema por =u doble inter- .
vencidh como agente de ventas y do finenciacién, po:'i‘ cuanto pa-
sa despuds a pagm 10 e el cliemte, sin presentarse éste como
tal, sdouirid en los est.vlecimientos mercant iles ooncertados, |
obtiene &l ben~fieio que representa la bonifioaeidn;o descuento -
que éstos l¢ hacen en ol =2oto Ge pagx les compras que hizo el
cl iente, | .. |

b) Los establecimie ntos mereant iles, obtienam el indudable ‘
badficio que les reparta ¢l gran imcremanto de ventas gue les
proporeions esa gran masy de plblico consumidor que por sus com-
plejos actuales en le forma Ge ¢omprar méréa.dea: s & crédito,

86 emventra retraidos, y que en cambic por el procedimiento
preconizado s6 lamnzar ¥an o sroveerse de ¢cuwn 't necesitan. {

Vencida ests timidsz del couprador & crddito con él wo~ .
cedinie nto de la Ea‘tente“me 7108. 0C UpE , él beneficlo pary los ‘
eotauvlecinie ntos meromnt ilss es de grean imp'loz;-tmcia por el gran
miier o de operseionss e ello le proporciona. '

¢) Log clicubtes o beneficiarios de este procedimiento de *
crédito domiciliario, obtienen 6 iimudaile beneficld que supo-

A.= Comprar-donde wieren s los preeios normalbé ¥ eorriens’

tes de venta ol phblico que ellos wismos ven fijaﬁ.os"en los artie
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culog, sin recurgo ni intereses de ningune clage..

B.~ Pregentarse en los sstablecimientos mercantiles libres

de los comple jos de temer qu presentﬁar vele gl guno de compra,
ticket o papel que les seildle framte &l vendedor eoz;'no ususr io
de erédito | Pars G ONpras. t

C.- Hlegir lo quw precige § desée y poder decir tranquile~

ments «l depemiiente que le gegpare aquellos zrtfeulos gque ha

escogido ¥y que nmds tarde enviard a I écogerlos, pues no vé de ca~

mino hacis su casa, 0 que Simplemente ng le vé el ir cargado

con paquetes,

D.- Pager despuds el importe de les comprag en clmodos pla~

!
208 7 sinrecar gos, & la empress oxplotadora del sistena que
previemente le hebrd ebierto el correspordiente crédito par de-

terminade cantidad, conarreglo a la solvencia del cliente,

B.w Poder distribuir ¢l crédito gque se le otargé en la for-

mo mé8 arrida expuesta, en tantos establecimientos c:omo deses ¥
en tantas ocesiores oano quiera en tart o no tenga cubisrto el
impor te del crédito que se le conced § por la empres:sn axplota~
dore dal sistana,. '

Descritas s uf ic i tenemt s las piincipeles caractexrist icas

del imvento, e heoe constsr o les efectos oportanos, que podrd

ger susceptible de introducir las me joras que la préctica pudie=- -

ra ir acomsejmdo, slempre que con 6110 no se cembie, altere o

modif ique lz sgencislidad del sistems,
- H 01 4 =

Se reivinlica como objet o de la presert e Patente Hoond-

mico-come raial:

19,- Un nuevo sistema econdmico-comsrcial para la incremen-’ |
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tacién de ventas en estalbleceimientos mercamtiles, mediwnte lg
concesi 6n d créditos domiciliarics, ¢ ar acterisado por que leos
géner og provianete olegidos y awrtados en loes mismos, por el
clisnte enviedo & elles par la empresa explotadora del sistema,
gon retirades después por dicha empresa, Ge 10¢ oitados esta~
blecimientos m evio pago de su importe, envidndolos g coxtinw -
0ibén el domicilio del cliente bermfielario de este éi&terna.

2%,- Un nuevo sistema oconémico-comercisl, segin la 1'eivin-
dicaci&n precedentsd, caractorizado porqcue el cliente-benoficia..i'
rio del cistena, 10 tiene necesidad de presemt erse én los esta~ l
blocimie ntos rercantiles como envizdo o cliente de la smpresa
exzplotadorag del sistema, sino como cuslqier compr ador normal y
corrients que elige y separa los artleulos que dessa, pidiendo
gl depéndisnte que le despachd, que los gparde y qus mameré
despuds o resogerlos, con lo que en ningdn estsbloecimiento ha~
brd dejado huslla algﬁna. de que ezquellas mercancilas que ha com-
prado lo ha sido a crédito a travébs de cualguier empresa credi-
ticia. '

3¢, Un mevo sistem, segin las anteriores e ivindioscio=
nes, car actarizado borque para 1z fOI‘mEliZdG i6n de estos carédi- _
tos, el bemeficiario solicitard de lz empresa cxplotadors dsl Sis“";:l
teme el ser clasificado para unm riesgo o crédito determinedo, lo "
que hzr £ por medio de un impreso que pasard a informoibn y de
proc eder su apubacidn ge ls abrird um cuenta, con cargo a la
cusl 1r4 sfectuando comprag, cuyo impoarte irf abonando la emprs-
gs a Los eéstableaimientos mercatiles en 6l acto de Ilatir'ar' las
mereanc ias. |

4¢,~ 51 propio sistema, seguin las reivindicsaciones 1% a la
58, ¢ arsetarizado porgue los estavlecimisntos nercantiles no exd- .

gen @l oliente bensf icisrio del sistema, vsle de compra, ticket, =
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cupones ni docurmemo slguno, limitindose a dejar separadas y &
su disposicibn les merommeias elegidas, siendo la empl‘%a ¢xzplo-
tadara del sistema @mien pase después a recogsrlas chonzndo su
imparte menos la bonificacidn o descuento estipulado we a tal
efeeto convienen én comtrato emre la referida apress y los &g~
tablecimic nt & mercont iles @e comvengsn.

5¢,- Un nuevo sistems, sesfin las re ivindicacionss p= cedsn-
te3, ¢ ar veterizado porque & olieme-beneficicrio, una vez cla-
sificado para un determinado riesgo 6 crédito, se 18 dta de um
gufia o relacién de establecimlentos mercant iles en 109 gue pueda
eaco gor todo aquello due desed y sin més intervencidn de nsdis,
a medide que va realizando s compras y ap&rta’ndoﬁlﬂ‘s para que
despudés se las lleven a domieilio, la empresa oxplotadors del
gistewn le vé4 cargado sus importes em uns cienta corriente, en
le que tanbidn v& abonande las camtidedes por 61 satisfechas por
pego o las letras que se le van girando, con arrsglo & las con-
diciome s establecidas pera ¢llo y con las garantias que oportuna~

mente se tomaron. '

62~ UN MEVO SISTHLA BOCNOHICO COLLE T AL PARA D& THG :EMEN- -
$ACION D VENTAS EN LSTARLICIMIE 0G5 MEXCAD LIS , ILDIANE L

CONCESI O DE CREDITOS DOLIICILIAR ICS.

Madrid, J{ de Noviembre ds 1,960
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