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PATTHT™ BCONOMICO-COMBRUIAL
por VeINTE ANOS

en Waradia

solicitade o favor de Jon ALAJANDRO ESCHIBANO VIDAL, de
ngcionalided espafiols, doriciliado en VALTHNCIA, celle de
Ana:i=o de Zeboya ne 1,

por

=i= AT EUTVO PROCEDIVMIBHTO DT INCRTMINTACION 0% VRHTASM =i=
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FEFMORIA D ISCRIFTIVA

La Yatente Wcondrico~Covercial a la que se refiere la
brasente Wemoria-Descrivtiva, esta éestinada a garentizar
la propiedad y explotecion exclusiva, en Espaiis, sus Colo-
nias y protectorado, de un nuevo procedimiento de incremen-
tacidn de ventus.

La Febente Weondmico-Comercial que se solicita, reune

las condiciones estipuladas en el articulo 47 del vigente

TP g ol e e A R . ’ B N
Tatetuto sobre lz Fropiedad Industrial, segun la nteva redse-
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cion establecida por el d-crato del 26 d~ diciembre d@

e



15

Q)

ey

P

-2~ 261843

1547, que determins, que podran ser vambidn objebo.de
Paﬁénte, los perfeceionsmisrntos en 1os procaedimientos
econémico~oomercialms, siempra ous revisten un desarw -
1lo watsrigl o afeétivo v fenpsn ua caracter practico
a industriclizeble., Tstua Fetantes de ceracter scondmi-
co~c0ﬁerciaq; gigue dicieando 1 articulo 47 - seregi-

i N IR R - !
run en todos los uspectos, vor las disposlciones que

- 3 3 , -
&8 T'atentes de invencion en genereal.

ot

regsulen

Les disposiciones legules vigentes permiten, una pa-
tente que protejs un nuevo procedimilento d: incremen=
tacién ds ventas, con puoblicidad simulténea, slempre
cue ravists, un desarrollo materisl y efectivo y ses
vréactico o industrieglizeble.

Jon nurmerosos los procedimisntos por log cumles se
consigue unea expanqién en les ventas, tales como la
publicided, 2n sus difersntes fucetas, las ventus en
fechss determinales & precios rebesjados, las cempallas
de ventss ean les que se ofrecsn obcequios a los adqui-
rentes,atcCe.

Hefiriéndonos, anora, concretémente a este ultimo
rrocedimiento de Ffomentis Jas ventas, que se consigue
ofreciendo &l compfador un regalo que esté en relacidn
con el importe d~ lg comprsa efectusds, y que susle con-
sivtir, en un obsequio en especie o en retélico, que
puede obtensrse en el amcto de reglizsr la comprs o des-—
PUéS‘ B0 este Gltimo suguasto, se suele Jdar a2l adqﬁiw
rente tnos cupones, vales o cheques, gratultemente,

. v - .’ .
e colaccionendolos o reuvnierdolos en centided sufi-
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cientr, la2s dsro derecho s obtener el objeto cue deseen,
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aue normalmante 28 un articulo d2 consumo, de los gbe
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la cass expiotedora 2l sistema pone & disposicidn de
1osvcompradores- n otres ocusiones el comprador recibe,
en el momanto d= reaiizar sus compraes, por medio de di-
clios cuponsd, una,p&rticipacién en sorteown, rifas, con-
cursos, etce. Heros de advertir cue este procsldimiento

cién 4~ ventas, por medio de r2galos que se

G

ofrecen a treves de curones, cheques y otros dodumentos
21 rortalor, encierran vsrios inconvenientes:

10 .- ¥ormaelrente, la incrementacién de ventas pretendi-
da, se ve anulsda, por ei hecho, ds qgue el vendsdor se
preypars, sin advertirlo, una posterior competencie, de=-
bido @ cue laz persona que efectusa una compra y recibe
cupones o Jdocumentos similares, gratultarente, los ha-
ré efectivo, luego, en un ertfculo similar & los que
adquirié‘en el comercio primitivo en el cue efectud la
compra ¥y en 1 ocue le dieron los cupones. Iisminuyendo,
por tanto, por estas édquisiciones a titulo grétuito,
las compras an Al éstablepimiento que por este procedi-
miento gueria armpliarlsag. |
2%+~ [a entidsd explotadoré del sistema del cupdn, sue-lh

le eludir este inconveniente, fijando, en sus estableci-~

mientos precios superiores a los corrientes. Con 1o que

gl se consigue evitar el inconveniente que antes rele-
tébamos, surge otro, que ya no tiene solucidn, que se
defraudsa el derecho del comprador, al que se le entre-
ga. un objeto a precios superiores de 1los que rigen en
el mercado.

71 nuevo sis%ema.de incrementacidn de ventas coﬁsigte

en lo siguiente: ‘
I3

=1 solicitante o la empresa explotadora del sistema
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atlitzrs o awitird unos cunones ¢ Jdocurentos similares,

Aue deré un valor detsrrinado. Wstos cupones o

< j.Ou 8]

4 . s 2,38 9y
cheques Loz vendera & preclos reuucldisimos ¢ 10s co-
mervcisntas que 1o d3sesn, ¥y cuiaral «Cogzrse a los he-

neficiog :le es5te sisters. Ystos comercisniss enirega-

’ . . PR 4
raen dicios docwrentos a sus clisntes, en progorcion =l

irports deo las conpras hacihas @i SUS eslbeblaclvientos.

IS

LOS COmDraloies, tehedores de Jos cuponas O ¢casaues,
rounirvén mstos ¥y los Canjea?én, cuando poseanllos su-
ficisntes y lo desesn, por billetes o recibos que dan
dereacho a efectuar un vialie que esté en proporcién al
velor da 108 curonas o vales entregados, al luger o
lugeres que ellos elijan, 1e los ofrecilos a los tene-
dores 42 cuvnones por ¢l solicitante o erpress explota—
dora del sistera dirsctsrente, 0 con la colacoracidn
42 una 0 verias Agencias de viajes.

Desaparece coa el nuevo procedimiento reseiiado los
inconvenientss citedos en 1los pérrafos sateriores:
12.- o s2 crea uns nueva competencia, covo velaros se
creubs en 105 otros sistermas de ventss con regalo, Tues
& los sdnulrentes d= los cupones se les nece ofectivo
85109, no con articules de la risnra {indole de los core

, 7
cucles se los obsequio
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predos, y por la corpre ds
’ . . . ]

con e cupon, =3ind con un vigje.
. 4 . .

28 .~ Tambien deamgperesce 21 otro inconvenisnts que estu-

Y

di&bawoa, equivlos compralorss poseédores de cugpones,
no son defreauvlelos, puss se lasg enErega un viaje a los
precios normales y corrieates del mercado.

71 procedimisnto nuevo de incrementacidn de ventas

que desarrollemos, tiene las cerscteristicas siguien~
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n grandisima de ventves
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12 .~ Surona una increnentaci

para las pzsaclzs I~ viejes, ques quiersn relacionarge
con 1 solicitante, o pare 2l solicitantz o enmpresa
explotadors Jd:1l sistewe directamente, puss suvone es-

105 b2 procsdimiento, que el billeté, recibo o resguardo
gue de d2pecno a efectuzr uh viule, se vende fraccione—.
do, Jde un modo casi imperceptinle, por medio de dichos

cupanea 0 chaques, ussndo el procsdimisnto indicado en

los parrafos anteriores. Con la ventajs enorms de ir

'

110 adquifiendo 2808 cunonas, gratulite-ente y elagir e
Yiage QU2 2l woatedor Gs ellice GL-rce, .» 108 organiza-—
dos por la entidad explotadors, pare estos fines. For
otra parts, produce unsa incrementacidn de ventas de
vigjes, 9in que otre empresa de viajes sufrs disminu-
115 cidn en sus wventes, pues por el procedimiento antes
citado, se crea ua volurmen de demenda de viajes nuavo,

guz asates no existia. Sin perjuicic por lo tanto pare

ningtn corercicnte en este ramo.
. . ! 2 .
o8 ,~ Supone una incrementzcion de ventes, dz tipo ge-

120 nersl, pars todos los comerciantes y empresas sfectos
¢l sisteru, y que seran los que Obssquigrean e sus clien-
Les con cuvones de la indole resefiada antes, ya qua 10S
inconvenientes drscritos snteriormants v que perjudice-

b £l Tomento 4= ventas, 4 saparscen con 21 sistenrna

125 que lescripiros, QuUe no Crea una ultsrior corpstencliy,
como veiwrmos cntes.

Son ventajzs notables, aperte de las reseiialss, las

aleuientes: A .

oo N M /. . .
Se nhace llezer, por este procedimiento, al publlqo, , ;
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un relio de exvensidn, culturean y fisico, que de otro

1030 no lograrid, i un modo completamente sratuitd.

se Tfomente el shorro, pues la adquisicién d- dicho
obsequio, =s completamente arstults.

=1 procedimiento ressfialo, no grave el lrporite ds las
135 compras preriadas.

o existen dificultadns téenicas, vara 21 citado de-

sarrollo, en ningunec i= sus sspsctos.

v

Facilrente 3 comprende que los ‘detalles d- realiza-

cidn 4 1= ilea expuesta, pued-n varisrse, sin que por

140 8110 cearvis ls esenciz; ni el ovjeto 4~ la invencida,
ni se a2lters con ello los puntos basicos d-1 pressnte
invento, que se especifica en las siguientes noteas rei-'
vipdicatoriag: |

REZIVINDICACIONES

145 Los puntos nuevos y d: propig invencién que se pre-
santan pars que Sesn opjeto do reivindicecidn, SOH:

LA .~ Un nuevo proceédiriento de increm@ntacién dis
vantes, cuyd forento se reslize por el hecho d9 pra-
migr les corpras de acuerdo con la cuentia de su impor-

150 te, mredieznte un documento, cupén o similar, reelizanle,
‘cusndo se veuna unsg cantided 3~ ellos doterminade, en
un viaje, elegido por el propio corprador, de loz va-
fios gua orgenice el solicitente directemente o a tra-
veg de une Agencia de viajes.

' . . s J’ . -
35 2% .~ Un nuevo procedimiento de incrementaclon de ven-

—
Ui

tug, caracterizado por el hecho que e1 imporite total de
un viaje (gastos de locomocidn, gastos de hoteles, y
otros gastos mnexos, 0 solo algunos do estos gastos),

1

puede ser pegado por medio d= cupones o documentos al
¢
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porsedor similures, que hebran sido sdquirides por el
cormpralor, gratuitemente, al llecer las corprus ordine~

rias, en diversos corercios o0 solaments en uno.

. .
32 .- Un nuevo procedimiento de incrementecion de ven- .

tes, caracierizado, segtin las reivindicaclones anterio-

res, por el hecho que se veniden los viajes, o el dere-
cho a ef2ctuarlos, por medio d= cupones o documentds
gimilares.

42 .~ Se reivindica por ﬁltimo;'como objeto sobre el
due ha de recaer la Patente Econdmigo-Comercial que
ge solicita, * UH NUBVO PROCEDINIEBHIO D3 INCREMENTA-
CION OE VENTASW.

Teta menmorise consta de siete hojas, escritas o meca~
nografiadas é'aoble espacio,ﬁen 171 lineas y por una
sole de éus caras.

Valencia a 15 de Octubre ge 1960
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