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Dn. Jose B. Querol Oruset , de nacionalidad española, do­

m ic i l iado  en Barcelona, c a l l e  Diputación ns 233, s o l i c i t a  .re­

g i s t r a r  una Patente  ECONOMICO-COMERCIAL, por 20 ellos, para 

España y sus Colonias, por; "UN SISTEMA DE PROMOCION DE VEN- 

TES INCRMÍTADA'S".-

La presente s o l i c i t a d  de Patente Económico-Comercial, -  

t iene  por ob jeto  d esa r ro l la r  un sistema destinado a incremen­

ta r  las  "ventas y propagar los  productos de lo s  Comerciantes 

e Indus tr ia les  adheridos a una organización común, que median­

te  una se r ie  combinada de incent ivos y f a c i l id a d e s ,  impele a 

la masa consumidora a proveerse, con carácter  pre ferente  en 

los  Establec imientos que les  brindan t a l e s  ven ta jes  y f a c i l i ­

dades.-

Existen ya múlt ip les sistemas de fomento de ventas por 

e l  procedimiento de rega lar  cupones a l  comprador, quien debe 

agruparlos para formar determinados l o t e s ,  que le  otorgan e l  

derecho de can jear los  por mercancías u otros premios, que son 

otorgados por la  organización promotora.-

El sistema qu.e ahora se propugna, s i  bien está adscr i to  

al grupo que basan su acción en le  d is t r ibuc ión  y rega lo  de 

cupones a los  compradores, ha sido estudiado e ideado a base 

de d i f e r en tes  modalidades, partiendo-como p r in c ip io  fundamen­

t a l  del  sistema:

A . -  Fomentar mayores ventas de mercancías y productos, a l  -  

f o r z a r  a l  comprador, para aprovechar la bon i f icac ión  en ep _
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prec io ,  a que la  posesión de loe cupones le  dé derecho, a rea­

l i z a r  compras importantes en las que los capones se conv ier ­

ten en un medio de pego equiva lente a un porcenta je ,  que pue­

de o s c i l a r  entre e l  5 y e l  60% del t o t a l  de la venta que los

cupones provocan.-

i j . "  La mecánica administrat iva o frece ,  a l  comprador, la gran 

ventaja de que no es prec iso  esperar a que están reunidos e l  

t o t a l  de cupones ex ig ido  para poder optar a l  premio, sinó -  

que los  cupones^ucuantía de 50, de un t o t a l  de 500, ya le  dé 

opción a u t i l i z a r l o s  como medio de pago de futuras compras, 

en los  establec imientos p rev is tos  y hab i l i tados  para e l l o ,  -  

pudiendo emplearse t a l e s  cupones para cubr ir  de l  5% a l  20%, 

de l  v a lo r  de la  compra r e a l i z a d a . -

El sistema ha p rev is to ,  pues, que los carnets, que se -  

f a c i l i t a n  a l  comprador para e l  acondicionamiento de los  cupo­

nes, que le  son entregados por parte de los  Comerciantes e -  

Indus t r ia le s  adheridos a l  sistema, estén const i tu idos por -  

grupos de' hojas,  suscept ib les  de contener, cada una, 50 cupo­

nes, y e l  t o t a l  del  carnet 500 cupones, com ía  part icu lar idad  

que, cada hoja, presenta una l ínea de ta ladros  o in c is ión  de­

b i l i t a d o ra ,  para que e l  c o le cc ion is ta  pueda separar la hoja 

portadora de 50 puntos y en t r e ga r la , e l  r e a l i z a r  la compra, 

como medio de pago, que e l  estab lec imiento  vendedor y oanjea-  

dor admitirá como pego, en parte, de le  mercancía comprada, -  

pudiendo o s c i l a r  entre un 5% a un 20-% del  importe de la com­

pra a pagar, mediante hojas de cupones.-

En v i r tud  de este sistema simple, e l  comprador puede -  

r e a l i z a r ,  en cualquier  momento, la conversión de sus cupones, 

sin que prec ise  aguardar, como suceda hasta ahora, a comple­

ta r  une l i b r e t a ,  que t o t a l i z a  una considerable cantidad de 

cupones acumulados.-
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Otra -ventaja, propia de l  sistema, estr iba  en que e l  po­

seedor de capones r e a l i z a  e l  canje en ,un establec imiento pro­

veedor hab itua l ,  s in que sea prec iso  desplazarse a centra les  

de can je . -

ñu obstante, l e  ventaja más notable res ide en que, lo po­

sesión de cupones de l  t ipo  emitido por la Organización admi­

nistradora del sistema, supone a l  comprador, una muy aprec ia ­

ble bon i f icac ión  a l  r e a l i z a r  sus compras y u t i l i z a r  los cu­

pones, como medio de pego parc ia l  de la mercancía o producto 

adquir ido, que según c lases de mercancía y estab lec imiento,  -  

puede o s c i l a r  entre un 5% a un 20%, de donde'resulta que los 

cupones no t ienen  un va lo r  de canje f i j o ,  sino que cada rama 

indu s t r ia l  ap l icará  bon i f icac iones  d i s t in ta s  y prev is tas  por 

la D irección de l  sistema, equiva lentes  a un descuento, que 

puede ser de r.aypr o menor cuantía, según la naturaleza uel 

a r t í c u lo  o producto  vendido, base de l  sistema cue promueve -  

una venta de mayor cuantía . -

Esta va r iac ión  del  poder adqu is i t i v o  de los cupones, per­

miten, a l  venador, administrarlo  como estime conveniente, de 

acuerdo con sus gustos y necesidades, aprovechando las ind ica ­

ciones y or ientac iones que l e  son f a c i l i t a d a s  por la Organiza­

ción emisora, que en los propios carnets e spec i f i c a  cuales son 

los  a r t í cu lo s  y e l  t ipo  ¿e estab lec imientos que les  perm it i ­

rán sacar, de sus cupones, e l  máximo de rendimiento p o s ib l e . -  

Independientemente de lo venta ja  económica tang ib le ,  que 

e l l o  supone para e l  comprador, es ev idente que se traducirá  

en un incremento do les  ventas de los Comerciantes e indus­

t r i a l e s  adheridos a l  sistema, por cuanto la cuantía de los 

descuentos es un poderoso incen t ivo ,  que estimula a la compra.-  

Según e l  sistema que se propugna, los  Comerciantes e In ­

du s tr ia les  adheridos a l  sistema que entreguen cupones a sus —
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c l i e n t e s ,  so lo  deben adqu ir i r  los cupones y carnets,  co t i zan ­

do por su. v a lo r  in tr ínseco  de impresión, d is t r ibuc ión ,  admi­

n is t rac ión  y propaganda propia del sistema, y otras venta jas 

o incent ivos  complementarios, que pueden o frecerse  a los t e ­

nedores de hojas o carnets, con cupones de la organización.

Explicadas, en l íneas generales,  las pecul iar idades pro­

pias del  sistema y para una t o t a l  comprensión del  mismo y co­

mo ejemplo i l u s t r a t i v o ,  de la forma de r e a l i z a c ión  p ract ica ,  

seguidamente se exponen, con más d e ta l l e ,  los d i fe ren tes  as­

pectos, estructura y funcionamiento del  sistema d e s c r i t o . -

Para la r ea l i z a c ión  del  sistema se ha prev is to ,  que la 

adhesión e l  mismo rev is ta  t r e s  modalidades, a las que puedan 

optar los Comerciantes e Indus tr ia le s  y que son las  s igu ien­

tes :

AESTA3LECIHIEl': 'TOS DE V E N T A E n t r e g a n  a sus compradores un 

-  número de cupones proporcional e l  importe de la compra.-

B . -  ESTABLECIMIENTOS DE VENTA Y CANJE.- Además de entregar  -  

cupones a l  r e a l i z a r  las ventas normales, están obligados a 

admit ir ,  como medio de pago, e l  número de carnets u hojas -

complementarias l lenas de cupones, necesarios y que represen­

ten un v a l o r  osc i lan te  del 5% a l  20% del  importe de la com­

pra. Se sobreentiende que las ventas rea l izadas  con canje, 

por pago p a rc ia l ,  mediante cupones, no t ienen derecho a l a *  

entrega de cupones.-

C .-  ESTABLECIMIENTOS DE CANJE.- Estos establec imientos no -  

entregarán cupones a sus compradores, s i  e fec tuar  éstos sus 

compras, pero, em cambio, admitirán como medio de pago, e l  

uúnero de carnets u hojas complementarios, l lanas de cupones 

necesarios y que representen un v a lo r  osc i lan te  y determinado 

por la D irecc ión  de la Organización, de l  v a lo r  t o t a l  de la

compra
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previstos en los apartados A) y B) adheridos a l  sistema, en­

tregarán a sus compradores, unos capones a rezón de UN PUNTO

por cada PESETA de compra, y dichos'caponee estarna valorados 

en la s igu ien te  forma.

1 Capón va lo r  1 Panto

1 Capón v a lo r  5 Puntos

1 Cupón va lo r  25 Puntos

Los cupones de 25 Puntos se entregarán asociados a un 

cromo, a todo co lo r ,  torrando ser ies  y co lecc iones ,  para que 

e l  incent ivo  normal derivado del. cupón, se une al de c o le c ­

cionar dichos cromos v is tosos  y de temos variados, que induz­

can a los compradores, en general  y  a la gente menuda en p a r t i -

cul conver t i r se  en 'usuarios de l  sistema de promoción de

ventas, que los exprde.-

L-^c Comerciantes e Indus tr ia les  a (Maridos a l  sistema, eu- 

130 tremarán gratuitamente, a sus compradores, carnets de canje, 

en los  que se pegarán los cupones.- Dichos carnets constarán 

de 10 hojas, prov is tas  de una l ínea  taladrada o in c is ión  de­

b i l i t a d o ra ,  que permite independizar cada hoja del correspon­

diente carnet,  para u t i l i z a r  los  puntos de cada hoja como me- 

135 dio  de pago de un porcentaje determinado, de una compra u l t e ­

r i o r .  En cada una de las páginas se pegarán cupones por va­

l o r  de 25 puntos, de modo que cada hoja l l e va rá  pegados 50 -  

cupones, t o ta l i zando ,  cada carnet completo, 500 puntos.-

Los tenedores de carnets, con cupones emitidos por la -  

140 Organización administradora del  sistema, tendrán derecho y 

opción a los  s igu ientes  b e n e f i c i o s . -

l e . -  Todo poseedor de un carnet completo, equivalente a 500

puntos, tendrá derecho a can jear lo ,  t o t a l  o parcialmente, 

por un va lo r  osc i lan te  del  5% a l  20%, de la compra que -
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r e a l i c e  en los  establec imientos de venta y canye, adheri­

dos s i  sistema, pudiendo r e a l i z a r  e l  pago con une o más 

hojas representat ivas  de 50 puntos, s i  e l  v a lo r  ce su 

compra no requiere un carnet completo, o en e l  caso de 

que so lo  posea un l imitado número de hojas de cupones.-

23.-  Todo poseedor de carnets completos de cupones tendrá de­

recho a can jear los ,  t o t a l  o parcialmente,  por un va lo r  

osc i lan te  de l  lü% a l  6Q% de la compra que r e a l i c e  en los 

estab lec im ientos  de OáNJE, adheridos a l  s istema.-  

Los porcenta jes  de descuento, otorgados en los  apartados 

1° y 23, en los que se presenten cupones como medio de 

pago, dependen de la c lase  de mercancía y establec imien­

to .  La Organización promotora n o t i f i c a r á ,  en cada caso, 

mediante los propios carnets y otros medios p u b l i c i t a ­

r i o s ,  los  t ip os  de descuento y estab lec im ientos  en que 

pueden obtenerse.-

3 3 Los poseedores de carnets completos con 500 puntos, po­

drán re tener los  para can jear los  y u t i l i z a r l o s  como medio 

de pago, para la adquisición de los  a r t í cu lo s ,  que la -  

Organización administradora del sistemo pondrá a d ispos i ­

ción de los  Co lecc ion is tas ,  que le  serán o frec idos  con -  

descuentos, que osc i laran entre e l  20% al ¿0% de su pre­

c io  de venta a l  públ ico, a travós de indicaciones conte­

nidas en los  propios carnets, en hojas sup le tor ias  de 

o fe r tas ,  a s í  como en la prensa y Radio, o en la forma -  

que 3.a Dirección del sistema creo in te re san te . -

4 B S e  estab lece  un número de incent ivos  ad ic iona les ,  para -  

los  tenedores de carnets,  cons is tentes  en obsequios que 

serán entregados e l  poseedor de l  carnet,  cuyo número co in­

cida con e l  de los premios mayores de lo Lo te r ía  Racional ,  

a condición de que t a l e s  carnets hayan sido objeto  de can-
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¡J3' la  fecha de l  sor teo ,  i. dicho f i a ,

los establec imientos -de canje,  inva l idarán los carnets 

canjeados, estampil lando, a], dorso de la tapa f r o n ta l  

del  carnet, e l  s e l l o  del  estab lec imiento y fecha en qu.e 

se haya rea l isado  e l  canje, quedando en poder del  Colec­

c ion is ta  la tapa f r o n ta l ,  y los copones y tapa p os te r io r  

en poder de l  establec imiento can jeador .-  

Le organización emisora de los copones t iene  prev is ta  

lo ed ic ión  de tantas SERIES, como crea conveniente, y 

cada une de e l l a s  será, en cantidad, e l  número exacto 

a l  del  sorteo  de la Lo te r ía  nacional ,  en la fecha que 

indique e l  ca rne t . -

La organización- t iene es tab lec idos ,  paro cada una de sus 

SERIES, y como mínimos importes, lo s  s igu ientes  obse­

quios.

a . -  El tenedor del carnet , cuyo número sea igual  a l  del  

primer premio de la Lo te r ía  Racional, en la fecha que 

indique, de 25-000 Ptas.

b . -  El tenedor del  carnet, cuyo número sea igua l  a l  del 

segundo premio do la Lo te r ía  Nocional ,  en la fecha que 

indique, de 5*000 P ta s . -

c . -  E l  tenedor del carnet, cuyo número sea igual  a l  de l  

t e r c e r  premio de la Lo te r ía  Nacional,  en la fecha que

indique, de 1.000 Ptas.

d . -  E los tenedores de los carnets,  cuyas t r e s  últimas 

c i f r a s  coincidan con les  del primer premio, en la fecha 

que indique, de 100 Ptas.

5s . -  E los poseedores de carnets completos don 500 puntos, se

les  obsequiare , , periódicamente, con entrados y boletos 

pare la as is tenc ia  g ra tu ita  a d i f e r en te s  espectáculos — 

p í ' o l i c M ,  . t o e ,  t ea t ro ,  t . t b . i  y o tros ,  tos carnets que
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se acojan a este b ene f i c io ,  no perderán ninguno de los  

otros b en e f i c io s  que puedan corresponderías y sean otor­

gados por la Organización, excepción hecha del  b en e f i c io  

ya d is f ru tado ,  para cuyo f i n  ge considerará nulo e l  car­

net,  que a] e fe c to  dispondrá de espacio para contener 

las d i l i g e n c ia s  o contraseñas de anulación, para espec­

táculos

Para cubr ir  los gastos de emisión de cupones, cromos, 

carnets,  administración, publ ic idad y loe  de los obsequios e 

incent ivos  ad ic iona les ,  los Comerciantes a indus tr ia les  adhe­

r idos ,  d is t r ibu ido res  de cupones, adquir irán estos, en lo te s  

de 1, 5 y 25 cupones, por un t o t a l  de 1.000 puntos cada l o ­

t e ,  que pagarán a l  prec io  de 15 Pestes ,  equiva lente  a l  1* 50% 

del  importe t o t a l  de sus v en tas . -

Descr i tas  suficientemente la naturaleza de l  sistema Eco­

nómico-Comercial y la manera de r e a l i z a r l o ,  en forma práct ica  

e in d u s t r ia l i a a b le ,  se hace constar, que lo  expuesto es sus­

c ep t ib l e  de experimentar modificaciones de d e t a l l e ,  en cuan­

to  éstas no a l t e r en  e l  p r in c ip io  fundamental de su d e sa r r o l la  

La presente Patente Económico-Comercial, cuyo p r i v i l e g i o  

de explotac ión para España y sus Posesiones se s o l i c i t a  por 

un periodo de 20 anos, deberá recaer sobre las  pa r t ióa la r ida  

des que se concretan en las s igu ien tes ,

R E I  V I  H D I  .0 h C I  0 E E S

i a . -  "UN SISTEMA DE PROMOCION DE VEi.TÁS INCREMEüTNDnS" carao- 

t e r i zado  por e l  hecho de que para provocar nuevas y mayores

ventas se ha p rev is to  que los  cupones, d is t r ibu idos  a los  com 

pradores, otorguen a éstos e l  derecho de r e a l i z a r  u l t e r i o r e s  

compras, u t i l i zando  los  cupones com.o medio de pago de determ.i 

nado porcenta je ,  del  v a l o r  t o t a l  de la nueva compra r e a l i z a -



- 9-

úa, a cuyo f i n ,  e l  sisteme comprende la emisión y d i s t r ib u ­

ción de lo te s  de cupones, de 1, 5 y 2$ puntos, asociúndose-

a los  de 25 pontos un cromo a todo co lo r ,  susceptib le  de co 

lecc ionarse ,  siendo entregados los  cupones por los e s tab le ­

cimientos de venta, o de venta y canje,  a los  compradores,-  

en numero proporcional  a], importe de la transacción, cuyos-

cupones deben ser  reunidos por e l  comprador y f i j a d o s  en un 

carnet, const i tu ido  por 10 hojas,  p rev is tas  de una l inee  — 

perforade o in c is ión  d eb i l i tado ra ,  que f a c i l i t e  la señera — 

cion de ceda hoja de su carnet matriz ,  a los  e fec tos  de que 

e l  comprador pueda u t i l i z a r  a su conveniencia, la t o ta l id a d -

del  carnet,  o solamente una o va r ias  de sus hojas de cupo — 

nes, como medio de pago, equiva lente  a un porcenta je ,  que -  

puede o s c i l a r  entre e l  5% y e l  60% de la u l t e r i o r  compre -  

que r e a l i c e ,  completando en e f e c t i v o , . s u  importe

28 .-  "UN SlSThh'n Dh PROMOCION DE VKUl'hS INCRnihíTiDAS", se­

gún la re iv in d icac ión  18, curee ter izado  por e l  hecho de que 

cada pagina del  carnet esta hab i l i tada  para contener cupo -  

nes por un to ca1 equivalente a 25 puntos, de modo que e l  car 

net completo t o t a l i c e  un lo t e  de 500 puntos, que pueda se r -  

subüividido en hojas de 50 puntos, para que e l  comprador — 

pueda entregar  mediante carnet o en hojas sueltas  la c an t i—

dad de cupones que proporcionalmente corresponda a l  importe

de su nueva compra.-

3 * . -  "UN SISTEMA DE PROMOCION DE VENTAS INCRiMMADAS", se­

gún las  r e iv ind icac iones  1& y 2^, carac te r izado  por e l  he -  

cho de que la  Organización administradora de l  sistema, ex -  

pende los  lo t e s  de 1000 cupones a los  Comerciantes Vendedo­

res y a los  establec imientos de venta y canje, por un v a l o r  

e f e c t i v o  de 15 P tas . ,  lo  que supone e l  1, 5% de l  t o t a l  r e a l -

de las ventas que se r ea l ic en ,  con cuyo importe se sufragan 

los  gastos de impresión de cupones, cromos y carnets,  d is  -
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tr ibuc ián ,  admi^iistracion, public idad, obsequios e incenui— 

vos ad ic ion a le s . -

4&.- ^UN SISTElrn DE rRO'íOCIOM DE VEnTES ILjORET ."En TABES", se­

gún las re iv ind icac iones  precedentes, caracter izado  por e l — 

hecho de que los carnets están numerados y constituyen se -  

r í e s ,  a cade una de las cuales se destinan unos obsequios,—

a los  que podrán optar los carnets ya canjeados, o cuyo i i n  

cada carnet que se canjea, sera anulado, pero conservado -

por e l  tenedor, a l  que se le  reconoce e l  derecho a p a r t i c i ­

par y optar a todos los incent ivos  otorgados a cada s e r ie  -  

de carnets que estarán h ab i l i tados  para que, 'en los  l i s i o s ,  

puedan d i l i g e n c ia r s e  las anulaciones, que correspondan a lós

ben e f i c io s :ya  d is f ru tados . -

53.-  "UN SISTEME DE PROMOCICK DE VEuTñS IN CREh'íh. TIDES'', se-

gún las re iv ind icac iones  precedentes, caracter izado por e l -  

hecho de que, los  propios carnets, dest inados a co lecc ionar  

un lo t e  de cupones, serán portadores de las o fe r tas  especia, 

les  va les  y bo le tos ,  que permitan a su tenedor, sacar a sus 

cupones los  máximos descuentos de las  o fe r tas  espec ia les  y -  

d i s í r u ta r  además de todos los  b ene f ic ios  que puedan corres­

pondería .-

63.-  "Uh DE PROMOCIüü DE Vi "TAS IHOREHEh'i'ED^S". Ta l

cono queda d e s c r i t o  en conjunto, en e l  transcurso de la pre 

sente memoria.-

Consta de d iez  hojas f o l iad as  y mecanografiadas por una

sola cera.

Madrid o 29 de Febrero de 1960.- 

P. de D. José B. querol Cruset .
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