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MEMORIA DESCRIPTIVA
Sobre:

NSISTEMA PARA INCREMENTO DE VENTAS®

0000000

1a pﬁtente econdmico-comercial que se solicita
al amparo de lo que préacribe la vigente Ley de Propie-
dad Indusirial, se refiere a un sistema dé}incremento de
ventas, el cual vé enfocado principaimente a los compra-
dores que se hallan en los medios rurales, y que debido
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a la situacibn geogréfica de los pueblos en que se ha-
1lan construidas sus viviendas, se encuentran con incon-
venientes, con los gue se produce una carencia de medios,
gue por el presente sistema se palian, producidndose co-
mo consecuencia un aumento de ventas, dg‘todos aquellos
productos que son necesérios ¥ que debido a las circuns-
tancies antedichas, no sopfdguiridos.

Ia casa comercial anunciadora o patrocinadora
del sistems, confecciona unos 1libros muestrerio de todos
aquellos articulos que pueden ser fabfibles de vender en
las localidades a las que van dirigidos. Dichos 1ibros -
muestrarios van acompeafiedos de unas maquetss realizadas
en diversas materias, las cuales representan los articu-
los que se ofrecen. | |

Una vez en poder de los agentes, corredores o
representantes, se les pr0porcioha unes tarjetas, llamea~
das tarjetas da.consumo, las ocuales llevén un nfimero y -
una serie, que sirven para su identificacibn$ dichas tar-
jetas ven encaminadas a ser adquiridas por el plblico -
comprador, siendo el valor total de las adquiridas, lo
que constituye la cuente de consumo, a manere de cuenta
corriente. Dichas tarjetes tienen un valor predeterminado;

las ventajes que tiene el presente'sistéma, re-
sultan de que el p'lblico cemprador, futuro cliente, se
hace en su mismo nedio, eviténdole desplazamiento infti-
les, ya que muchas veces no encuentras lo gque busca, o si»
lo ehcueptra supera econbmicamente sus posibilidades, lo
que produce una carencia de medios en &1, y una venta -
menos en el comercio, lo que hace que ambos resulten per-
judicados. |

A titulo de ejemplo, un hebitante de une loca=

lidad apartada, se suscribe 8l presente siétema, adqui-~
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riendo tarjetas de consumo por valor de un determinado
nimero de pesetes, con lo que se constituye una cuenta
de consumo, ya que todas las tarjetas que adquiere se le
van sentendo en su cuenta por un sistemz sencillo de con-
tabilidad, deduciéndose de ellael valor de 1os productos
comprados, ‘

De esta manera, van logrando adquirir los ar-
t{oulos que en principio les parecian inasequibles.,

. Pare mayor estimulo en acogerse al sistema, se
realizan de manera peribdica o no determinedos sorteos,
en los que los érimeroa premios son articulos de valor y
de los que en la actualided tienen mds apetencias por -
parte de tales compradores. Dichos sorteos se realizan
por medio de Notario, de los llamsdos cara &l pliblico o
por cualquier procedimiento similar, y tienen su funde-
mento en el nimero y serie de la llemada tarjeta de con-
sumo, | ' :

NOTA
' Descrite suficientemente 1a naturaleza del in-
vento y su forme de realizacibn préctica, se hace cons-
tar que la presente memorie es susceptible de modificacio-

nes de detalle, en cuanto no altere su esencialidad, y -

siendo, pof tanto, lo que se solioita Patente de Inven-

cibn Econbmico-Comercial por 20 efios en Espaiia, lo que
8e recoge en las siguientes:

REIVINDICACIONES

18.- Sistems para incremento de ventas, caracterizado por-

que se confeccionan libros muestrarios, 1los cuales -
tienen su correspondencia en una serie de maquetas re-
productivae de los productos & expender, ya que iaa ven-—
tes se remlizan & domicilio.

28,- Sistema para incremento de ventas, segin reivindica-
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cibn precedente, caracterizado porque se otorga por la
casa o entidad anunciadora y por medio de personal ade-
cuado, al pﬁblico consumidor o comprador, unas tarjetas
provistes de serie y nfmero pars su identificaciba.
32.~ Sistema para incremento de ventas, segin reivindi-
caciones anteriores, oaracterizado porque con el
velor o cunantia de les tarjetas de consumo, se le forma
al usuario una cuenta de consumo, a manera de resefva -
para cuando tenga’quelefectuar una compra.
48,~ Sistena para inoremento de ventes, segin reivindi—
* caciones'anteriores,>caracterizado porque de mane-
re periddica o cirounstancial, se realizan sorteos ante
Notario o por procedimiento simiiar, otorghndose a los
favorecidos los premios que con la debida antelacibn -
hayé fijado la entidad comercial o anunciadora, con la
caracteristica de‘que dichos regalos son entregados a
domieilio. |
58,~ Sisteme pera el incremento de ventas, segin reivin-
dicaciones anteriores, caracterizado porgue todas
las compras reelizadas por el presente sistema son eﬁ;
tregades en el mismo domicilio del comprador, ya gue el
previo del transporte esté integredo en el precio de -
compra.
68.~ "Sistema para el inoremento de véntaa"; segin que-
da sustencialmente desdrito en la presente memo-
ria, que consta de cuatro pdgines mecanogrefiadas por

ane sola cara.

Madrid, 11 de Diciembre 1959.
| EMILIO GUILL SRVENT

{

m%



	Bibliographic data
	Description
	Claims



