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PaTEBENTE
DV"I
INVENCICOUN

de cardcter econdmico comercial, por "UN SISTEuA DS VENTAS PER-
FECCION4TO", & favor de Don ALFONSO SUBI4S #UIZ, de necionali-

dad espaiiols, residente en BiiCiLONA, calle Urgel, n= 247,

WELORIA DISCHIPTIVA

Le presente invencidn, de cericter economico comercisl
gse refiere 2 un sisteme de ventas perfecclonado.

.ies concretomente es un sistems mediente el cual, el
piblico queds estimulado a seguir efectusndo las compras en

el esteolecimiento de le Zmpress, devido & gue se considera

\J1
.

ligado s ells por resultsr propietario de un crédito en poten~
cia, que le de derechog de grzn ventaja econdmica pareg seguir

efectusndo nuevss gdguisiciones en condiciones més venta josas

que la compre inicial, resulténdole incirsctamente cberetads

- ’ -
10, su vide econdmica en cuantias que pueden alcanzar un 333,
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s notorio gue el volumen e ventss. de un ssteblecimien-
to o empresa dependé de lo capscidad econdmica del pdblico y
se resiente inmediatemente dursnte les dpoces en qus los com-
bredores nen de preobuparse de limiter sus gestos, con lo cusl
5 le venta lenguidece redundendo este estagdc en la sconomia ne-
cionel,
Ahors bidn, si sl publico se le estimule en el sentido
de que su desembolso pera efectuar nusvas comprag se encuén—
tra eliviado merced o una especial proteccidn gue le otorga
10. le empress vendedora, entonces su comportamiento entrars dentro
de su norma, adguiriendo los artfculos que necesita en los mo-
mentos que le convienc, iresultendo la empresa favorecids con
una efluencis de clicntes qgue ‘e oitrs menera no tendria.
Uonsiste el sistema gque se describe, en establecer un
(=R contrato de adhesidn zntre ls empress y el cliente, tode vez Jque
cuando éste conmpra un art{culo, le empresa le entrega un tique
¢ taldn velorsdo justemente por 2l propio imporfa de le compra.
El comprador puedes utilizer en el scto sste taldn, o
bien reserverce el derecno de gcumulerlo con ciros de comprss

sucesives,

r\)
o

4n cualquier caso, en tods compre sucesivae, el taldn
gue posee lo utiliza como velor metdlico pars completar el im-
porte total del nuevo objeto que desea adquirir,

Bp 1 empleo del telén o telones, existe un tope en

N su eplicecidn, toda vesz gue con el valor ds los tazlones no

nuede adguirirse un objeto del mismo importe., &l tsldn o telo-
nes sumedos, permite comprer un objeto de coste. triple del iwm-
porte mencionado,

dsi pues si el teldn o tzlones sumen la cantidad X, el

=0, objeto & que se puede aplicer ha de valer, aproximadamente 3 X,



19

-3 953286

con lo gue el desemoolso es de % % - X = 2 %, Sjemplo con une
compra inicigl de 100 ots se puede comprer un objeto cuyo velor
es de Z00 pts sbonendo solemente 200, con lo que lz empresa

viene a devol&erle al cliente, en ese momento la cantided inte-
Ef& gdsteda en la primera compra,

por ests mers operacidn.

Como la empresg siempre entrega el taldn velorado, el pi-
blico tiene complete livberted pare sus compras, siempre gue
estes sean realizadss en lg emprese. ;Se sgsteblece pues un ta-
cito conireto de sdnesidn enire ls empresa y ccda uno de sus
cliente,

Con ¢l sistema que se asseribe, resulta muy elivigda la
economia doméstica, el piblico puede hacer sus cdlculos para
les edquisiciones que le convengen en el momento oportuno &
sablendas que estes adquisiciones se nan ds encontrar benefi-
cledes greecias o le asiduided coh gue haye ecudido e reclizsr
sus compras en le empresa indiceds, gue a su vez ve aumentaf
el ndmero de clientes, venciendo facilmente los momentos cri-
ticos de la misme.

Le invencidn dentro Ce su esencislidad, puede ssr lle-
vads a la préctica en las formas més sdecuadss s cada caso,
empleendo tarjetgs telonsrios u otros documentos, por guedsr .

todo ¢llo comprendido en el espiritu de les reivindicaciones,
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deche la descripeidn de la invencidn, lo que se decla-
ra como no divulgedo ni precticedo en Isnefi, comprende las si-
#Zuientss reivindicsciones:

1. Un sistema de ventss perieccionado, cerecterize-
do esencialmenie por ¢l hecino de cstablecer enire la empresa ¥

el piblico un contréto técito de sdnesidn originado por el
hecho de gue ceda comprador recibe en el momento de hacer efec-
tive su compre, un telén o similer velorado con el importe in-
pleedos como veler metélico, pars completar el importe de la
compra de um nuevo erticulo, con la condicion precise de que
el velor de este nuevo articulo, sco en venéa, superior 2l ve-
lor de lg sume de tslones o teldn nresentedos y que, como tér-
minc medio preferentemenie se esteblece pera ello, un velor
del erticulo s comprer triple del velor del teldn o talones
aportados por el comprador, &l cuel zn reélidad solemente rea-
lize un desembolso iguel ¢ le diferencis enive el velor real
del erifculo y el valor de su cupdn, telon o telones proceden-
tes de compras enteriores o ses une centided en metdlico doble
del velor del cupdn o tzldn, que son por lo tznto canjeados

€n su hueve compra,

-~

it Un sisteme de ventes perfeccionsdo,
Secin e describe y reivindice en la presente memoria
que consts de custro aojes follades y escritas a mégquine por
une sole cere,

«8drid, 8 9 de Wovienbre de 19z¢,

REPUHSO0 SUBIAL .UIlz,

p. 8.
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