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La p r e s e n t e  in v e n c ió n ,  de c a r á c t e r  económico c om e rc ia l  
se r e f i e r e  a un s i s tem a  de v e n ta s  p e r f e c c io n a d o .

i,íes concre tamente  es  un s i s tem a mediante  e l  c u a l ,  e l  
p ú b l i c o  queda e s t im u lad o  a s e g u i r  e fe c tu a n d o  l a s  compras en 

3 .  e l  e s t a b l e c i m i e n t o  de l a  Empresa, debido a que se c o n s id e ra
l i g a d o  a e l l a  p o r  r e s u l t a r  p r o p i e t a r i o  de un c r é d i t o  en p o t e n ­
c i a ,  que l e  da derechos  de gran  v e n t a j a  económica pa ra  s e g u i r  
e fe c tua ndo  nueves a d q u i s i c io n e s  en c o n d ic io n e s  más v e n t a jo s a s  
que la  compra i n i c i a l ,  r e s u l t á n d o l e  in d i r e c t a m e n t e  abaratada, 
su vida económica en c u a n t í a s  que pueden a l c a n z a r  un 33)A.10



25328gLis n o t o r i o  que e l  volumen oe ven tas ,  de un e s t a b l e c i m i e n ­
t o  o empresa depende de l a  capac idad  económica de l  p ú b l i c o  y 
se r e s i e n t e  inmedia tamente  duran te  l e s  épocas  en que lo s  com­
p r a d o r e s  han de p re ocu parse  de l i m i t a r  sus g a s t o s ,  con lo  c u a l  
l a  venta  la ngu ide ce  redundando e s t e  e s ta d o  en la  economía n a ­
c i o n a l .

Ahora b i e n ,  s i  a l  p ú b l i c o  se l e  e s t im u la  en e l  s e n t i d o
de que su desembolso pa ra  e f e c t u a r  nuevas compras se encuen­
t r a  a l i v i a d o  merced a una e s p e c i a l  p r o t e c c i ó n  que le  o torga  
l a  empresa vendedora ,  en tonces  su comportamiento  e n t r a r a  d e n t ro  
de su norma, a d q u i r i e n d o  l o s  a r t í c u l o s  que n e c e s i t a  en lo s  mo­
mentos que l e  c onv iene ,  r e s u l t a n d o  l a  empresa f a v o re c id a  con 
una a f l u e n c i a  de c l i e n t e s  que :e  o t r a  manera no t e n d r í a .

C ons i s te  e l  s i s tem a  que se d e s c r i b e ,  en e s t a b l e c e r  un 
c o n t r a t o  de adhes ión  e n t r e  la  empresa y e l  c l i e n t e ,  toda vez que 
cuando é s t e  compra un a r t í c u l o ,  la  empresa l e  e n t r e g a  un t i q u e  
o t a l ó n  va lo rado  ju s tam en te  por  e l  p ro p io  importe  de l a  compra.

El  comprador puede u t i l i z a r  en e l  a c to  e s t e  t a l ó n ,  o 
b ien  r e s e r v a r s e  e l  derecho de acum ular lo  con o t r o s  de compras 
s u c e s i v a s .

c u a l q u i e r  caso ,  en toda compra s u c e s iv a ,  e l  t a l ó n  
que posee  lo  u t i l i z a  como v a lo r  m e tá l i c o  pa ra  com ple ta r  e l  im­
p o r t e  t o t a l  de l  nuevo ob je to  que desea a d q u i r i r .

^n e l  empleo d e l  t a l ó n  o t a l o n e s ,  e x i s t e  un tope en 
su a p l i c a c i ó n ,  toda vez que con e l  v a lo r  de l o s  t a l o n e s  no 
puede a d q u i r i r s e  un o b j e to  d e l  mismo im p o r te .  E l  t a l ó n  o t a l o ­
nes sumados, p e rm i te  comprar un o b j e to  de c o s te  t r i p l e  de l  im­
p o r t e  mencionado.

Así pues s i  e l  t a l ó n  o t a l o n e s  suman la  c a n t i d a d  X, e l  
o b j e to  a que se puede a p l i c a r  ha de v a l e r ,  aproximadamente 3 X,
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con lo  que e l  desembolso es de 3 X - X = 2 X. Ejemplo con une 
compra i n i c i a l  de 100 p t s  se puede comprar un o b j e t o  cuyo v a lo r  
es  de 300 p t s  abonando so lamente  200, con l o  que l a  empresa 
v iene  a d e v o lv e r l e  a l  c l i e n t e ,  en ese momento la  c a n t i d a d  i n t e ­
gra  g as tada  en la  pr imera  compra.

E l  p r e s u p u e s t o  f a m i l i a r  se ve pues a l i v i a d o  en un 33% 
por  e s ta  mera o p e ra c ió n .

Como la  empresa siempre en t reg a  e l  t a l ó n  v a lo ra d o ,  e l  pú­
b l i c o  t i e n e  completa l i b e r t a d  para  sus compras,  siempre que 
e s t a s  sean r e a l i z a d a s  en la  empresa.  .Se e s t a b l e c e  pues un t á -y
c i t o  c o n t r a t o  de adhes ión  e n t r e  la  empresa y cada uno de sus 
c l i e n t e .

Con e l  s i s tem a  que se d e s c r i b e ,  r e s u l t a  muy. a l i v i a d a  la  
economía dom és t ica ,  e l  p ú b l ic o  puede n a c e r  sus c á l c u l o s  pa ra  
l a s  a d q u i s i c io n e s  que le  convengan en e l  momento oportuno a 
sab iend as  que e s t a s  a d q u i s i c io n e s  se han de .encontra r  b e n e f i ­
c ia d a s  g r a c i a s  a la  a s id u id a d  con que haya acudido a r e a l i z a r  
sus compras en l a  empresa i n d i c a d a ,  que a su vez ve aumentar 
e l  número de c l i e n t e s ,  venciendo f á c i l m e n te  lo s  momentos c r í ­
t i c o s  de l a  misma.

La in ven c ión  d e n t ro  de su e s e n c i a l i d a d ,  puede s e r  l l e ­
vada a l a  p r á c t i c a  en l a s  formas más adecuadas a cada caso ,  
empleando t a r j e t a s  t a l o n a r i o s  u o t ro s  documentos, por  quedar 
todo e l l o  comprendido en e l  e s p í r i t u  de l a s  r e i v i n d i c a c i o n e s .
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Hecha la  d e s c r i p c i ó n  de la  i n v en c ió n ,  l o  que se d e c l a ­
ra  como no d ivu lgado  n i  p r a c t i c a d o  en Nspañ, comprende l a s  s i ­
g u i e n te s  r e i v i n d i c a c i o n e s :

1. Un s i s t e m a  de v en ta s  p e r f e c c io n a d o ,  c a r a c t e r i z a ­
do e se n c ia lm e n te  p o r  e l  hecho de e s t a b l e c e r  e n t r e  l a  empresa y 
e l  p ú b l i c o  un c o n t r a t o  t á c i t o  de a dhe s ió n  o r ig in a d o  po r  e l  
hecho de que cada comprador r e c i b e  en e l  momento de hacer '  e f e c ­
t i v a  su compra, un t a l ó n  o s i m i l a r  v a lo ra d o  con e l  importe  í n ­
t e g r o  de su compra, s iendo  e s t e  t a l ó n  o suma de t a l o n e s ,  em­
p lea d o s  como v a lo r  m e t á l i c o ,  para  com ple ta r  e l  importe  de la  
compra de un nuevo a r t í c u l o ,  con la  c o n d ic ió n  p r e c i s a  de que
e l  v a lo r  de e s t e  nuevo a r t í c u l o , ,  sea en v e n ta ,  s u p e r i o r  a l  va ­
l o r  de le  suma de t a l o n e s  o t e l ó n  p r e s e n t a d o s  y que, como t é r ­
mino medio p re fe r e n t e m e n te  se e s t a b l e c e  pa ra  e l l o ,  un v a lo r  
d e l  a r t í c u l o  a comprar t r i p l e  de l  v a l o r  de l  t a l ó n  o t a l o n e s  
a p o r ta d o s  por  e l  comprador,  e l  c u a l  en r e a l i d a d  solamente  r e a ­
l i z a  un desembolso ig u a l  a la  d i f e r e n c i a  e n t r e  e l  v a lo r  r e a l  
de l  a r t í c u l o  y e l  v a l o r  de su cupón, t a l ó n  o t e l o n e s  p roc ed en ­
t e s  de compras a n t e r i o r e s  o sea una c a n t id a d  en m e tá l i c o  doble 
de l  v a lo r  de l  cupón o t a l ó n ,  que son por  lo  t a n t o  can jeados  
en su nueva compra.

2.  un s i s tem e  de ven ta s  p e r f e c c io n a d o .
Según se d e sc r ib e  y r e i v i n d i c a  en l a  p r e s e n t e  memoria 

que consta  cíe c u a t r o  h o j a s  f o l i a d a s  y e s c r i t a s  a máquina por  
una so la  c a r a .

..' .adrid, a p de Noviembre de *i9>9.

..INCUSO SUBIAS uUIS.
p .  a .
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