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| sntre los sistemas desarrollados por el Comercio para atraLr

‘la atencién del piblico consumidor hacia determinados estableci

ﬁmientos, figuran diversos reclamos y ventajas que han repercuti
do considerablemente en favor de las ventas, con sus consigui en

tes consecuencias beneficiosas desde el punto de vista econé-
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¥l sistema objeto de la presente patente econémico

mico.

comercial, que al amparo de la vigente legislacién sobre Pro-
piedad industrial se solicita, viene a reno#ar las ventas en
establecimientos con considerables ventajas de brden préctico
ya que ademés de una efectividad econémica total, permite la
creacién de un didlogo entre comprador y vendedor, lo cual,
desde el punto de vista de relaciones pdbkicas es harto inte-
resante.

Aparte de éstas ventajas, existen las de un benefi-
cio para el pidblico, mediante la entrega de obsequios y pre-
mios, que, a su vez, dan salida a otros articulos de venta,
conjugéndose todo ello en un beneficio mutuo y reciproco.

5l desarrollo del sistema puede resumirse as{:

Los éstablecimientos que adopten la patente, bien
mediante pago de una cantidad fija, bien mediante obtencién
de licencia, o ya por abono de un tanto por ciento de las
ventas, entregaran a sus clientes unos vales o boletos en los
que conste el valor en pesetas de los articulos que piensan
elegir para su adquisicién los compradores, Si, por ejeuplo,
se trata de adquirir em una perfumeria un frasco de colonia
que vale 10U pesetas, el cliente paga las cien pesetas, y Tre-
cibe un vale ascreditativo del pago, que puede canjear en el
mismo establecimiento por el frasco en cuestiédn.

Yero antes de retirar este frasco, el cliente podré
acercarse en el mismo establecimiento & un juego de ruleta,
debidamente instalado, donde podrd apostar a un nidmero cual-
gquiera el valor del vale recibido.

8i el n@mero sale premiado en ¢l giro de la ruleta,
entre los treinta y seis que componin el juego, el cliente

serd agraciado con un vale del mismo valor del comprado ¥y
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apostado. uicho vale o premio podré ser canjeado por una mer-

cancle equivalente en valor pecuaniario al consigrado en el
vale, de tal suerte que el cliente gque iba & adquirir un fras-

| co, de cien-pesetas, habra recibido un obsequio consistente en

un articulo del mismo valor.

kEn el caso de que -por el contrario- el cliente

apueste un nidmero no premiado, no perderd un solo céntimo yya
que seguird siendo duefio del dinero bagado y podré retirar del

establecimiento el articulo cuyo valor estd representado por

el primer vale pagado;

Como se observa, se trata de dar al cliente una po-

sibilidad de recibir, mediante el sorteo de la ruleta, un regad
lo consistente en el cien por cien del gasto que pensaba efec-

tuar en el memercio, lo cual atrae poderosamente la atencidn
de todo comprador. Utro aliciente es el interés y dinamismo

que siempre entrafia el azar del juego, en el que parficipa el
cliente como sujeto activo del mismo, sin posibilidad de pér-

dida en ningin caso.
Je comprende que, en lugar de la ruleta, €l comer-

ciante puede utilizar cualguier otro tipo de suerte o azar,
sorteo o loteria, que reunan las condiciones exigidas por el
presente sistema, sin limitacién en cuanto a sus circunstan-
cias accidentales. ‘ |

As{, pues, mediante el sistema descrito, se obtie-

ne una uwayor afluencia de péblico, una mejora econdmica paras

| el mismo, y, 'en suma, una serie de nuevos beneficios que acre-~
i diten al presente procedimiento como susceptible 'de ser rei-

: vindicado en exclusiva por el inventor,

N o L A

La Patente sconémico Uomerciasl que se solicita por

veinte afios para Lspafia y sus Yolonias, deberd recaer sobre:

M UN NUBVO SISPEMA U5 LNCRAMSNFAR LAS Vud2AS ", segin las si-
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1 rido diversos vales o billetes representativos de determinadas

cantidades econdémicas, gque corresponden respectivamente, a los

E segin 18 reivindicacién, caracterizado porque el eventual com-

1 prador, que desee adquirir un determinado articulo, en el mo-

| aquel, por cuyo importe recibe un boleto o vale, que le d4 de-

segin reivindicaciones anteriores, caracterizado porque el ju-

| gador as{ agraciado, habré de retirar del establecimiento una

| segin anteriores reivindicaciones, caracterizado porque de ésta

guientess
R4 ViINDLOCACLON S

12,- un nuevo sistema de incrementar las ventas,
en locales y centro comerciales, caracterizado por el hecho

de que la empresa explotadoraz de la patente, o bien los con-

cesionarios de la misma, expenden en cada establecimiento adhed

importes de los articulos en vents en esos establecimientos.

R%,- Un nuevo sistema de incrementar las ventas,

Eento de entrar el establecimiento ha de abonar el importe de

recho a retirar el articulo inmediatamente.

3%.~ Un nuevo sistema de incrementar las ventas,
segin anteriores reivindicaciones, caracterizadoc porque como
medio del incremento de ventas, el comprador que ostente un
boleto significativo de cualquier cantidad, tiene derecho a
intervenir, como jugédor sin riesgo de pérdida, en un juego
de ruleta (o cualquier tipo de sorteo similar), mediante cuyo
desarrollo, de salir premiado, el némero que el comprador eji-

ja entre los que entren en suerte, recibird un nuevo vale impoX

tante de la misma cantidad, que le es regalado coumo premio li-

bre de gastos.
4% ,- Un nuevo sistema de incrementar las ventas,

mercancia o mercancias cuyo valor total sea el representado
por el valor del boleto regalado mediante sorteo.

58 ,~ Un nuevo sistema de incrementar las ventas,
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suerte el establecimiento entrega por sorteo unos premios equi-
valentes siempre al doble de la compra efectuada por el clien-
te y porque éste, mediante el wmpleo del sistema, tiene opcibn
a recibir un regalo consistente justamente en la misma canti-
dad que pensaba gastar al entrar en el establecimientoy ade-
més del entretenimiento que supone entrar a formarparte de un
juego continuo y distraido, cual es el azar de la ruleta.

68,9 " UN HUBVO Slorswd ur INCxSmisNIAx LAS V-
TAS ", :

Segin queda substancialmente descrito éen la pre-
sente memoria, que consta de cinco hojas escritas a méquina
por una sola cars, ‘

wadrid, 28 de Abril de 1959

Uon ¥Francisco MiLLA BANON.
P.r.

FRANCISCQ @ARGIA CABRERIZO
P Py :
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