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‘PATENTE DE :conouico-coMercran

MEMORIA DESCRIPTIVA

que se acomparia a la solicitud de

una PATENTE DE IRVENCION. ... por ....20..... afios, en Espafia
ECONGMICO-COMERCTIAL

a favor de

Don Enrique. Peliu Sanz. . s de nacionalidad

t.g_a_pa‘ﬁo’l . domiciliado en .. Valvnole oo

calle de ... .San Vicente,. . . ndm.... 16 ...

pot:

«_ SISTEMA COORDINADO DE VENTAS CON. CBEQUESY..

N: 5287

Agente Sr. ... SANZ BERMELL.
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MEMORIA DESCRIPTIVA

que Se acompans
a Jla soliecitud de una

PATENTE ECONCMICO-COMERCIAL, por VEINTE ANOS en ESPARNA
a favor de

Don ENRIQUE PELIU SANZ, de naclonalidad espaiiol, resi-

dente en Vaiencia, calle de San Vicente ndmero 16,

por

"SISTEMA COORDINADO DE VENTAS CON CHEQUES"

Inventor : EL propio solicitante.
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Desde que el comercio comenzé a ser una realidad en
la vida social, los mercaderes se esforzaron en hailiar me--
dios que atrajeran a los coupraaores, por Llos uds diversos
modos de hacer recLamo; reclano gue mode.namenie la Venido
en liamarge publicidad.
Bsta es de un indudable resultado segin técnicas em
pleauas, en cunjuncidn de miltiples factores que no son del

caso analizar aquf, destacando de entre ellos la captacién

de la atencién del pdblico por medio de un elemento que deg
gierte su simpatfa o su interés.

Bajo este Ultimo punto de vista y con el prisma de
atender primordialmente la economfa individual, se han esta
blecido en el comercioc muititud de sistemas de ventas por -
medio de¢ cupones, cheques, u otros medios semejantes, que -
exigen siempre del adquirente la atencién puesta en lograr
ia coleccidén que en definitiva ha de crear el derecho al --
premioc,.

La observacidén de la realidad nos purmite ver que -
wunque el propdsito inic.al es bien ponderadoy tales siste-
nes de venta con cupones que sSe antregan al comprador, pro-
ducen para dste un fraude cisrtu, pues a 1z indudable pérdi
da de cupones, dado su escaso tamallo, S8 une unsg preocupa-~-
c¢ién, o de otro modo, una counstante atencidén en perjuicio -
de otrus psicoldzica y moralmente de mas adlta valoracidn.

Es indudable que el comerclante organizadur de tal
gsistema de ventas logra vuena parte o la totalidad de su ob
jetivo, pero ello es a costa de un quehacer del comprador -
cuya estimacidn econémica no resistirfa un andlisis a fondo.

tras variaciones de sistema de ventas por medio de
cupones, se realiza dirigiendo el descuento en la opsracidn

de venta a un ahorro en dinero efectivo que se localiiza en
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una libreta en determinado establecimiento bancario, 1o que

a la preocupacidén antes dicha, aitiade la indisponibilidad --

hasta alcanzar determinada cifra, o el transcurso de cierto

periodo de tiempo.

Anndamos el sistema de los sorteus, que si bien con
sigue atramer hacia el nombre de un producio todi la aten—--
oudén ue 1los interesados, -con 1o que la entidau que ague---
llos realiza cumpie su objetivo publicitario y la mds acen-
tuada difusién de un nombrey el publico comprador ovbtisne -
e3cas80 cuando no nulo provecho.

Frente a tal heterogeneidad de sistemas, gue fien-=-
den originariamente, ya a la difusiédn de una marca o de un
pruducto, con el norte especifico de la publicidad, y consi
guientemente del aumento de las ventas; o ya di negocio de-
limitado de"los cupones”, el solicitante de ésta Patente e-
conémicu=-comsrcial ha concebido, planeado Yy desarrollado un
nuevo sistema que afecta directamente a la economfa del pd-
bliico, evitando todos los riesgos que 10s procedimientos -—-
apuntados ofrecen, y obteniendo su resultado sin vocerio, -
es decir, por recomendacién que por necesidad psicolbégica -
hace cada uno de los clientes. Esto ademds de¢ otras conse--
cuencias de orden econdmico, como habri de explic.rse mis a
ael«nte con el debidv desarrollo.

Por estas razones, y por .0 que lue:o ha de decirse,
la Patente econémico-comerciai objeto de esta lemoria, se -
hace acreedora a 1los beneficios de proteccién y explotacidn
exclusivos que conceden los correspondientes aritfculos del
vigente Estatuto de la Propiedaa Industrial de 30 ace Abril
de 1929, texto refundido, publicado por Real Orden de 30 ds
Abril de 1930.

Para la mds clara inteleccidn del sistema, debemos




65

70

80

85

g0

4

£ 48835

presuponer el desarrollo de un caso aislado: EL hecho muy -
frecuente de un regalo que el comprador en un establecimien
to, hace a otra persona. En tal supuesto, que se cumple pun
tualmente con ocasién de enlaces matrimoniales, la persona
destinataria del objeto adquirido, llega a acumular diversi
dad de objetos de concreta aplicacidén, con 1o que se le cra:
ei problema de su sucesiva utilizacidén, pues la conservacién
de todos eilos, exceptu de uno que se pone en uso, es forzo
sa. Tal sucede con juegos de bandejas Qe plata, juegos de -
cafd, jarrones para flores, y otros similares que, con moti
vo de bodas, llegan a reunirse en verdaderss colecciones.

El donatario de todos los dichos regamlos, tiene -~-
planteado un problema que con el sistema objeto de esta pa-
tente econémico-comercial halla fdcil y cémodamente resuei-
to.

Notemos antes, que en el comercio, sSin excepcidbn, -
no se reaiiza el aclto de la retroventa, por un Principio --
miy arraigado de defensa de.l numerario, concedidndose en ==
multitud de esitablecimis ntos una permuta de la cosa adquiri
da con anterioridad, por otra que tenga igual 0 superior va
lor.

Pues bien; 8l donatario de todos aquellos regalos
u obseqguios, se encuentra obligado, bien a guard:rlios, sin
posible utilizacidén simultdnea, dada la multiplicidad de ta
les objetos, o a deshacerse de ellos, mediante wventas forza
das que desvalorizan grandemente su media cotizacidén en el
mercado. En evitacidn de ello, el solicitante de esta Paten
te¢, ofrece al adquirente, -al que seguiremos llamando donats
rio para expresar que adquiere a titulo lucrativo o gratui-
to-, la posibilidad de una devolucidn del objeto en el esta

blecimiento donde fud adguirido, percibiendo en eL acto ei
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uoventa por clento dei precio real de venta; siendo esto ha
hacedero por medio de una etiqueta especial unida a la pren
da u objeto, con un nuevo cifrado, que corresponde a indica
ciones que paszn a un fichero especiai en el gque se anotan
las circunstancias de la operacidén, y en ia cual etiqueta -
8e consigna y advierte .ia posibilidad de la retroventa, sus
condiciones y plazo.

Esto gs la primera fase del mecanismo uel sistema,
pues al donante o adquirente de.l obseguio o regalo, es dar-
cir, eiL que Lo paga en el establecimiento, recibe necesaria
mente un cheque al portador, en forma de wale, por el impor
te del diez por ciento del total de su compra. De ésta suer
te, puede acto seguido realizar una nueva adgquisicién en el
propio establecimiento, entregando el cheque © vale como mQ
ned«j conservar tal cheque para reaiizar una compra cuando
a bien lo tenga, uvn las condiciones apuntadas; o transferip
lo a tercera persona por un valur que pueds ser superior o
inferior ai nominal, en funcién de las fluctuaciones natura
+068 determinadas por ia Ley de la oferta y la demanda.

Puede considerarse con faciliidad que la progresidn
del sistema no precisa de msedios publicitarios ni de voce--
r{o, dado que el dusarrollo ce Las actividades que lo cons-
tituyen, se realiza siempre entre personas al menos de me--
dia, cuando no de elevada consideracidn social.

Un solo comprador, tenedor deli aiez por ciento del
importe de la oOperacién mercantil realizada, se convierte -
en una fuente de difusidén que alcanza al poco tiempo a toda
eclase econémicamente dotada para realizar ese acto de dim=-
tincidn que es el regalo.

El incremento de ..aS ventas Se proaugce por el so0lo
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hecho de que cuda un., .leva consgigo necesariamente otra, =
con lo que la cadena no se interrumpe, dado el interds de -
cada tene#or de un cheque, en transiormarlo en un ovjeto de
utilizacién prdctica. Anddase, -y ya antes se apuntd- la po
sibilidaa de reunir o agrupar cheques, que juntos O por se-
parado tienen cada uno iguai vaior Libsratorio, gegil sea -
sl importe de la nueva compra,

Otr. Vveltuja gle Qpulia Al destllataio de un Obse=
qQuioc 0 wegaro hecho en las mecionadas condiciones, ¥y canall
zawo por ueterminmao establecimie nio vendeuor, vt 48 poslbr.
1idud de tiansformar en ainero el objeto recivido, si no ie
represanta una ut.i.aad préciica.

Debe ouvsServarse por Ltuwuafto qUu vi SisTons du VeRTus
vbjeto de wotu patonte, se assdubia on w0s fuses: la primne=—
ra que ufrece un beneficio al destinatario des objeto com=——
prado, si es persuna uistinta del comprador, permitidndoie
La transformacién del objeto en dinero; y una segunda que -
benelicis wi comprador directu.

Las ventajus que el sistems Ofreces, podemos enunciar
a8 del sigulente modus

1) PARA EL DESTINATARIO DEL OBJETO COIPRADO: Ia posibiil
dad ds transiornal on dinero el objeto rvcibido como regalo
u obsequiu, que actua.iza al recibir en el propio estableci
miento vendedor el precio realmente pagado por el comprauur,
reducido en un diez por ciunto ve.l mismo.

2) PaRA EL COLPRADOR, auswds de las que acaban de usclii=—
se: EL ulez por clento asl importe ue cada coupra, sienpre
aplicable, como dinero a una coupra posterior; y con la fa-
cultad ue transmitir su titulu-cheque © Vule a te.scerus per

80nas.
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3) PARA EL ESTABLECIKIENTC VENDEDOR: Ei .enericio de un
nueve por ciento en las retroventas o devoluciones realiza-
das, y ia continuidad de las wventas por el incentivo que =-=-
tiens el comprador de¢ transformar el titulo-cheque o vaie,
en objeto de su utiliaad.

Descrito un su realizacidn ei sistema objeto de ds-

ta Patente econdmico-comercial, concrstemos en la siguiente

N O 7 a4
Las
Reivindicaciones

+%, Sigtema coordinado de ventas con cheques, cons-—
tigdidu por las siguientes uvperaciones: A) EL comprador, en
oL umomentu de elecituar Su pagi en caja en di 88TavuioClmleu—-
to vendeaor, recive un tftulo-cheque o Vuic, al poriadour, -
nunerado, poOr el Lmporite uedl drez por civntuv del tota. pre-
cio pagadu por ia uperacidn, chuque © vaie que Tiune consi-—
deracidn uv nuueraric en cunlquier posterior operacidn de e
cumpra gue Trualice en ei esStabiecimiento; rucibiendu en ca-
da nueva cumpra el aiuz por civnto dei precio, repressntudo
por un nuevo titulo chaque v vaie, y asi indefinidauwente. -
Tales cheques O vales son talonarios, consignindose en ia -
matriz las corresponuientes circunstancias. B) El comprador
0 el tercerv destinatario del objeto adquirido, tienen iL=-
pifcita La faculted de retrovender en <. propio estubleci--
miento vendedor e.L oujeto adqguirido, recibiendo sn uinero =-
e+ precio realwente pagado por la compra, —en el yue hay que
entenuer deducido vl diez por cisnto importe de¢l tituio-che
que—-, reducido en un diez por ciento de dicio prec.o; pP=ra
10 cuas unid. ai objetu, va una etiqueta especral su la gue

89 consigha ¥y adviertu la pusibilidad de 1o irovensa y sus
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condicionses, Gun uun nuevv cifradd‘iorreapunagzéﬁi al de un
185 ficheru especiul en ei que 56 anoian .Las circunstancias da
+a8 opecacidn.

Z%. SISTEMA COORDINADO DE VENTAS CON CHEQUES.

Tal cumo aparece descrito y reivindiecadov en lia pre~-
sente Memoria descriptive que consta de ocho hojas de texto
4190 | meeanogrufiadas por une Bula Calay,

Madrid, a trece de Abrii de wmi. novecientos cincuen

)
[w Mwﬂg

ta ¥y nueves




	Bibliographic data
	Description
	Claims



