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PATHSTE DE INVENCIÓN ECONOMICO COMERCIAL

cuyo r e g i s t r o  se s o l i c i t a ,  por VEINTE añ o s ,  a f a v o r  de DON 
FERNANDO CLER LÓi^EZ, de n a c io n a l id a d  e s p a ñ o la ,  r e s id e n te  en 
MADRID, c a l l e  L ópez de  Royos ne 6 ,  p o r :  *UN SISTEMA DE VENTAS

COMBINADO^

Memoria d e s o r iu t iv a

La p r e s e n te  Memoria se  r e f i e r e  a  u n  s is te m a  de v e n ta s  
com binada.

Es f r e c u e n te  en  e l  c o m e rc io , que e l  oom prador se  can se  
d e l  o b je to  a d q u i r id o ,  a l  u s a r lo  d u ra n te  un  d e te rm in ad o  e a p e -  
c io  de tiem p o ; o t r a s  v e c e s  su ced e  q u e , e l  oom prador, d e se a  
a d q u i r i r  o t r a  c o sa  de l a  misma o d i f e r e n t e  e s p e c i e ,  p e ro  que 
te n g a  u n  mayor v a l o r ,  p o r e je m p lo , en e l  c aso  de u n  r e lo g  
que a d q u ir id o  de t i p o  p la q u é ,  se  q u ie re  cam b iar p o r lino  de 
m e ta l  más n o b le  -o ro -y )  s ie n d o  de p u l s e r a ,  s e  d e s e a  o t ro  de 
m esa , p a re d  o b o l s i l l o .

Tam bién puede o c u r r i r  que e l  a d q u ire n te  d e l  o b j e t o ,  p a -



5

10

16

H0

26

3  7  B E

246621sado  u n  p e r ío d o  de tie m p o ,  no l e  i n t e r e s a  c o n tin u a r  con e l  
mismo y ,  p e se  a e l l o ,  ha de q u ed arse  con e l  p a ra  s ie m p re , 
con e l  c o n s ig u ie n te  d i s g u s to ,  so  pena u e tw h e r lo  que v e n d e r 
a b a jo  p re c io #

A re m e d ia r  t a l e s  in c o n v e n ie n te s ,  t i e n d e  e l  p r e ­
s e n te  in v e n to  q u e , a l  p ro p io  tiem po  ha de com placer a l  com­
p r a d o r ,  oon l a  in n o v a c ió n  que in t r o d u c e  en  e l  m ercado , pues 
to  que t i e n e  l a  s e g u r id a d  de que s i  hubo un  e r r o r  en  l a  com­
p r a ,  puede s u b s a n a r lo ,  p e rm ite  una mayor a g i l i d a d  y anim a­
c ió n  e n  l a s  o p e ra c io n e s  m e rc a n t i le s #

C o n s is te  e l  in v e n to  en  q u e , en  e l  momento de r e a ­
l i z a r s e  l a  a d q u is ic ió n  d e l  o b je to  po r e l  Com prador, l a  Casa 
expendedora  e n tre g a  a l  mismo un  c o n t r a to  p a ra  q u e , s i  lo  de­
s e a , r e l l e n e  e l  m ism o, queaandose  oon u n  e je m p la r  de d ich o  
C o n tra to  cada una de l a s  p a r t e s .

En e l  r e f e r i d o  C o n tr a to ,  se  d e te rm in a  la  te c h a  de 
l a  com pra,  e l  o b je to  que se  a d q u ie r e ,  e l  p r e c io  que po r e l  
se  a b o n a , e t c . ?  se  hace  c o n s ta r  tam bión  que l a  Casa vende­
d o ra  se  o b l ig a  a d e v o lv e r  e l  im p o rte  pagado por d ic h o  o b je to  
p o r e l  Com prador, s i  d e n tro  d e l  p la z o  ue dos años a c o n ta r  de 
la  fe  oha de la  a d q u i s ic ió n ,  no le  i n t e r e s a  a a q u e l e l  o i ta d o  
o b je to ?  en e s te  s u p u e s to ,  l a  Casa v e n d e d o ra , u e s o o n ta ra  d e l  p 
p r e c io  f i j a u o  por la  v e n ta  y que ha ue r e i n t e g r a r ,  un  20%+
E l que uevue lve  l a  m ercan c ía  l o  e f e c tu a r a  s i n  que en l a  misma 
se  hayan e fe c tu a d o  a r r e g lo s  ue n in g u n a  c la s e  p o r p e rso n a s  ajje 
ñ a s  a l a s  a u to r iz a u a s  p a ra  e l l o  p o r l a  Casa ven d ed o ra  y que 
se  c i t a n  en e l  C o n tr a to .

Como c o n se c u e n c ia  de e l l o ,  se  h a ra  c o n s ta r  en  lo s
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c o n t r a to s  a qué Entid.ad.es o p e rs o n a s  puede a c u d ir  e l  com prador* 
b ie n  p a ra  a r r e g l o s ,  b i e n  p a ra  d e v o lu c io n e s*  cuando se a  de P ro ­
v i n c i a s .

También se  re s e ñ a  en e l  c o n t r a to  que e l  com prador de l a  
m erca n c ía  puede * d e n tro  d e l  año de e fe c tu a d a  l a  compra y  siem ­
p re  que e l  o b je to  no e s t é  d e t e r i o r a d o ,  c a m b ia r le  p o r  o t r o  de 
mayor v a lo r*  abonando l a  d i f e r e n c ia  d e l  im p o rte  e n t r e  uno y 
o t r o .

Todos lo s  com pradores que f irm e n  e l  c o n t r a to *  t i e n e n  
d e rec h o  a e n t r a r  -c o n  e l  némero de o o n tr a to  m a r g in a l -  en  un  s e r  
te o  s e m e s t r a l  de u n  o b je to  p re v ia m e n te  d e s ig n a d o  p o r  l a  Casa*ou 
yo s o r t e o  se  e f e c tu a r é  a n te  u n  N o ta r io *  p u b lic á n d o se  su  r e s u l ­
ta d o  en l a  p re n sa  d i a r i a *  Cada com prador no po d ra  i n t e r v e n i r  
con su o o n tr a to  nada  mas que en dps S o r te o s , s i g u ie n t e s  a la  
fe c h a  de l a  a d q u is io ié n  e fe c tu a d a *

P a ra  mayor oom prensién  d e l  o b je to  que se d esea  p r o te ­
g e r ,  se  acompaña u n  b o r ra d o r  de lo s  c o n t r a to s  e n  lo s  que se  h a ­
cen  c o n s ta r  l a s  c a r a c t e r í s t i c a s  que han de t e n e r  e s t a s  o p e ra c io  
nes*  r e q u i s i t o s  im p re s c in d ib le s  p a ra  e l  n o rm a l d e s a r r o l l o ,  con 
p le n a  g a r a n t í a  y a c i e r to *

Gomo e s  n a tu r a l*  to d o  e l l o  se  e n tie n d e  s i n  o a r a o te r  
l i m i t a t i v o ,  p o r cu an to  que pueden  v e r i f i c a r s e  c o n t r a t a c io n e s .a  
b a se  de to d a  c la s e  de a r t í c u l o s  que e s té n  en  e l  c o m e rc io , s i n  
que* p o r  e l l o ,  cam b ie , se  m o d ifiq u e  o a l t e r e  e l  fundam ento me­
d u la r  de lo  que se  p ro te g e  en  l a  s i g u i e n t e

— N 0 T d  —

Se r e iv in d ic a n  l e s  p u n to s  s i g u i e n t e s :
l.<* P n  s is te m a  de v e n ta s  combinado* que se  c a r a c t e r i z a  porque 
en  e l  memento de r e a l i z a r s e  l a  a d q u i s io ié n  d e l  o b je to  p e r  e l  
com p rador, l a  Casa expendedora  e n tr e g a  a l  mismo u n  c o n tr a to  p s -
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ya q u e , s i  lo  d e s e a ,  r e l l e n e  e l  m ism o, quedándose con u n  ejem ­
p l a r  oada una de l a s  p a r te s *
2 .  -  E l mismo s is te m a  de l a  1* r e i v in d ic a c ió n  que se  o a r a o t e r i -  
z a ,  po rqu e  e l  r e f e r i d o  c o n t r a to  d e te rm in a  l a  fe c h a  de l a  compra* 
e l  05 j e to  que se a d q u ie r e ,  e l  p r e c io  que p o r  ¿1  se abona y  se  
hace c o n s ta r  que l a  Casa vendedo ra  se  o b l ig a  a d e v o lv e r  e l  im­
p o r te  pagado p e r  d ic h o  o b je to  p o r  e l  co m p rado r, s i  d e n tro  d e l  
p la z o  de dos a ñ o s ,  a c o n ta r  de l a  fe c h a  de su a d q u i s ic ió n ,  no
le  i n t e r e s a  a a q u e l e l  c i ta d o  o b j e to ;  en e s te  s u p u e s to ,  l a  Casa 
v en d ed o ra  d e s c o n ta rá  d e l  p r e c io  f i j a d o  p o r l a  v e n ta  y que ha de 
r e  i n t  e g r a r ,  u n  20%.
3 ,  -  E l mismo s is te m a  de l a s  r e iv in d io a o io n e s  a n t e r i o r e s ,  que se 
c a r a c t e r i z a  porque  l a  p e rso n a  que d ev ue lve  l a  m ercan c ía  lo  e fe c  
tu a r á  s i n  que en  á s t a  se  hayan  e fe c tu a d o  a r r e g lo s  de n inguna 
c la s e  p o r  p e rs o n a s  a je n a s  a l a s  a u to r iz a d a s  p o r  l a  Casa vendedor 
r a  p a ra  e l l o  y  que se  c i t a n ,  pod iendo  e f e c tu a r  l a s  o p e ra c io n e s  
de d e v o lu c ió n  o cam bio e l  p o r ta d o r  d e l  docum ento#
4 + - E l mismo s is te m a  de l a s  r e iv in d ic a c io n e s  a n t e r i o r e s ,  que se  
c a r a c t e r i z a  porque e l  com prador de l a  m erca n c ía  p u e d e , d e n tro  
d e l  año de e fe c tu a d a  l a  compra y siem pre  que e l  o b je to  no e s t á  
d e t e r i o r a d o ,  c a m b ia rle  p o r o t r o  de mayor v a l o r ,  abonando la  d i ­
f e r e n c i a  d e l  im p o rte  e n t r e  ambos#
5 # - E l mismo s is te m a  de l a s  r e iv in d io a o io n e s  a n t e r i o r e s ,  que se 
c a r a c t e r i z a  porque to d o s  l e s  com pradores que f i rm e n  c o n t r a to ,  
t i e n e n  d e rech o  a e n t r a r  -o o n  e l  numero m a rg in a l d e l  o o n tr a to -  
en  un  s o r te o  s e m e s t ra l  de u n  o b j e t o ,  p re v ia m e n te  d esig n ad o  p o r 
l a  Casa v e n d e d o ra , cuyo s o r te o  se  e f e c tu a r á  a n te  u n  N o ta r io ,  pu­
b l ic á n d o s e  su r e s u l t a d o  en  l a  P re n sa  d i a r i a  y  cuyo o b je to  de r e ­
g a lo  e n t r a r á  -sj^Lo d e s e a -  d e n tro  de l a s  c o n d ic io n e s  d e l  c o n t r a -
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t e .  Cada com prador e  a g ra c ia d o  no p o d ra  e n t r a r  oon su  c o n tr a to  
nada mós que en  dos s o r t e o s  s i g u ie n t e s  a l a  fe c h a  de l a  a d q u i­
s i c i ó n  e fe c tu a d a  o prem io  a d ju d ic a d o .
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E n #  * .  # * a .  .  . . de # . .  . de m il  n o v e c ie n ta s  * # * ## . . .  .RH7NID0S; Don .  .  .  . . .  .  . . . . . . . .  . .  . r e s ín e n te  en* .  . . . . . s a l l e  de # . .  . . .  .  . y  l a  Casa # . . . .  * .d e d ic a d a  a l a  v e n ta  d e . # . . . . .  con  d o m ic i l io  en  . . . .  . c a l l e  de . . . . * . . .  y en  su nombre Den . . * . . * * como ( p r o p i e t a r i o ,  G e re n te ^ , de l a  misma#CONVIENEN c e le b r a r  c o n t r a to  de c o m p rav en ta , con a r r e g lo  a l a s  ' * s ig u ie n te  s

CONDICIONEN
PRIMERA^* La C asa . .  . .  .  .  r e p re s e n ta d a  p o r Don. . . . . . . .vende a Don# . . . . . . . .  coyas demas c i r c u n s ta n c ia s  ya  cenat a n ,  u n  (a )#  .  . .  . . . . qne t i e n e  l a s  s i g u ie n t e s  o a r a c t e r í s t i *  c a s ;  . * .  . . . . . . . . . .SEGUNDA#** El p r e c io  de t a l  a r t í c u l o  e s  e l  de . . . . . . p e s e ta s  que e l  com prador abona en  e s te  mismo momento#TERCERA#** E l com prador o p e rso n a  p o r ta d o ra  de e s t e  docum en to ,pue- de s o l i c i t a r  de l a  casa  v e n d e d o ra , c e n t ro  d e l  p la z o  de dos años a o o n ta r  de l a  fe c h a  de la  compra y no d e s p u é s , p r e v ia  e n tre g a  d e l  mismo y d e sc o n tá n d o se le  e l  80%^de lo  que aboná a l  c o m p ra rlo . CUARTA#- E l oom prador se  compromete a d e v o lv e r  l a  m ercan c ía  s i n  que la  misma haya s id o  o b je to  de com postu ra  po r p e rso n a s  a je n a s  a l a s  a u to r iz a d a s  p a ra  e l l o  p o r l a  Casa vendedora#QUINTA.- E l a d q u ire n te  d e l  o b j e t o ,  puede ta m b ié n , d e n tr o  d e l  año de e fe c tu a d a  l a  compra y  siem pre  que e l  a r t í c u l o  no e s te  d e t e r i o ­ra d o  o a r r e g la d o  p o r p e rso n a s  a je n a s  a la  Cgsa v e n d e d o ra , cam biar d ich o  o b je to  por o t r o  de mayor v a l o r ,  abonando la  d i f e r e n c ia  de su  im p o r te ,  te n ie n d o  d e rech o  a s u s c r i b i r  nuevo o o n t r a to ,  y s i n  d e sc u e n to  n in g u n o  p o r  e l  cambio r e a l iz a d o #SEXTA#- T ra n s c u r r id o s  lo s  p la z o s  de uno o d os añ o s s e ñ a la d o s  des*  de e l  momento de l a  f irm a  d e l  docum en to , no p o d rá n  d e v o lv e r  lo s  o b je to s  n i  c am b ia rlo s#SEPTIMA#* L as c a s a s  a u to r iz a d a s  p a ra  r e p a r a c io n e s  so n  l a s  s ig u ie n  
t e s ;  # .  . .  .  . . .  .OCTAVA** Ambas p a r t e s  se  so m e te n , con re n u n c ia  de c u a lq u ie r  o t r o ,  a l a  com p etenc ia  de l o s  T r ib u n a le s  ue M S drid , en  caso  de reclama** o iá n  o d iv e rg e n c ia #D io sa s  C asas r e m i t i r á n  a la  C e n tr a l  u n  d u p lic a d o  d e l  en** tr a g a d o  a l  oom prador en  e l  que c o n s te  e l  a r r e g lo  re& iza& o.
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EL COMPRADOR EL VENDEDOR
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