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MEMORIA  DESCRIPTIVA

de la Patente de Invencion , por 20 afios, solicitada a favor
de Dofla Maria Dolores MOLINA Monroy, de nacionalided Espefiolsa,
residente en Barcelona, calle de Provenza numero 233, por

" UN NUEVO PROCEDIMIENTO ECONCGMICO CQMERCIAL PARA INCREMENTAR
IAS VENTAS EN COMBINACION CON LA SUSCRIPCION DE POLIZAS DE SE-
GUROS ". ‘

Esta Patente se refiere a un nuevo procedimiento econdmico
comercial, cuyo fin es el ineremento de ventas = base de pre -
sentar en una tarjeta publicada periddicemente una serie de -
inventivos de entretenimiento, concursos y principalmente,unocs
cupones gue dan derecho a comprar, en el establecimiento o es-

tablecimientos de la cadena orgenizadora del sistems, y conse—

guir la suscripcidén de una pSlize de seguroc con el descuento -

de su comprae

Existen muchos procedlmientos estudiados con la finalided
de incrementar las ventas al detall e base del estimulo crea—
do por un posible benefielio a obtener por los compradores.Ge-~
nerelmente, este beneficio es muy problemdtico, pues va ligado

e la probabilidad de que toque el numero correspondiente en un
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sorteo y ademés en todos los casos hay un paréntesis més o me-
nos largo en el momento en que se adquiére el objeto sgractado
con el premio y aguel en que se percibe la materielidad del mig
moe

As{ mismo al vincular un posible descuento segin el nimero
de la etiqueta del género elegido, hace que en realidad exis—
ta desconfianza con respecto a los géneros vendidos por este
procedimiento por el miedo a que los precios hayen sufrido un
sumento inicial, pues el vendedor sabe que descuento variable
ha vinculado al precio de cada plezae |

Resumiendo, en cualquiera de estos procedimientos tienen
une desventaja inicial para el comprador, pues su poslble be-
neficio queda al albur del resultado de un sorteo o de un acier
to en la eleccidn de la pieza que se compra.

Ademés todos estos procedimientos conocidos presentan un in-
conveniente bdsico para el vendedor, pues no se establece un
nexo de unién entre el establecimiento o establecimientos y el
comprador, ya que si éste se ha desengafiado de que no tiene -
suerte en los sorteos puede prescindir de ir a aquel estableci
miento sin ninguna pérdida. Por el contrario el presente proce—
dimiento no presenta estos inconvenientes y varlias ventajes ce-
racteristicas.

En efecto, el renunciar &l cabo de un tiempo a la compras de
los establecimientos de venta reguleda, segin el procedimiento
gue se patente, supone la snulacién de la pdliza de seguro sus-—
crita, mediante las propias ventas.

El procedimiento objeto de 1a/¥§§2§§§? consta de la emisidn
de unas terjetas que se comprarén en bares, perfumerias, colmg
dos ¥y otroéhestablecimientoa, y cuye publicacidn seré periddi-
ca. En eiias éonstarén una parte con entretenimientos, poxr ejem

plo, crucigremas, rompecabezas , jerogli{ficos, combinados con

~
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anuncios comeéciales, que a la vez de servir de distraccién po~
drédn ser beneficiosmos al envf;r la parte correspondiente de 1lea
tarjeta con las soluciones obtenidas a la entidad organizadora,
para participar de loas sorteos de premioe entre los acertantes.
El resto de la tarjeta, que constituye la del comprador propia-
mente dicha, tendré una serie de pequefias casillas empleadesgba—
ra reslizar la compra en los establecimientos de lea organizé -
cién. Al realigér la compra de cualguier objeto o articulo en
los establecimientos indicedos o al comprar un artfculo o pro =
ducto de marca determinada en un establecimiento cuslquiera, en
el caso de que la organizacidn esté sl servicio de una sols em~
presa, se le suscribird al comprador una péliza de seguro con -
descuento del tento por ciento de su compra y sélo por el hecho
de realizar les compras en los elitados establecimientos. Como
el ntmero de compras que puede'realizarse con esta ventaja y du-
rante el perfodo o intervalo de publicacién de un nimero de tar-
jeta al siguilente es igual al nimero de caaiilas de la tarjeta,
el cliente debe hacerse un cdlculo de las compras,y por tanto
de las tarjetas que precisard , que en dicho perfodo reslizard
normalmente en los establecimientos de la orgenigecidn, para
aplicéndoles el descuento ver la cuantfa de la pdlize que puede
suscribir, siguiendo su régimen de compras normal,sin reelizer
nﬁngﬁn desembolso adicionsl &l de las compras. Con todo ello ,
se tiene bien entendido de que el frecio de venta de los arti -
culos no sufre ninguna alteracidn.

El menteniemiento de dicha péliza obliga al comprador a efec—
tuar sus compras en los establecimientos de la organizacidén,pues
si~no, quederfs sin efecto su péliza y gdemés esto requiers unsa
regularidad en les compras durante los perfodos de validez del
uso de los cupones de las tarjetas. En los meses en que el com ~
prador no precise efectuer el total de compres gue calould ini-
cialmente harfa y cuyo descuento cubrfs la péliza suscrita,pue—
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de pegsar en metédlico la cantidad suficiente para mantener la
pélize en vigor. En el caso contrario en que el comprador haga
una compra de gran velor que exceda de la normal prevista para
el mes, puede aplicarse el excedente a cubrir plazos siguientes
de la pdliza.

Este sistema constituye evidentemente una segura forma de
incremento de les ventas en el esteblecimiento o establecimien
tos adheridos, pues el piiblico llevado por el interés de mante
ner la pélize ya suscrita sin tener que dessmbolsar nads, se
dirigird a los establecimientos de la organizacién pars hacer
sus compras y ademds incrementard las mismes por el efecto -
psicolégico de completar en cada perfodo de tiempo el total
preciso pare mantener la pélize sin desembolso adicionel.

Otra consecuencia importente de Srden préctico es el incre-
mento de la suscripcién de pdlizas de seguro, con lo cual se
benefician las compafifes de seguros, ya que evidentemente, por
este sistema se extenderédn més pélizas, porqué la suscripecién
v plazos sucesivos se haréd sin ningiin desembolso por parte del
beneficiario que obtendrd su péliza por el descuento'de,sue -
compraee habituales y necesarias. Aparte ds esta ventaja de in
dole préctica en cuanto & la repercusidn beneficiosa para 1las
compafif{as de seguros, hay que tener en cqenta la resonancia que
supone este procedimiento desde el punto de vista social, al
estimulerse la previsidn paras la seguridad en el futuro, divul-
géndose la necesidad y eficacia de estar protegido de cuaslgquier
eventuglidad mediante une pdliza de seguro sdecuada.

El procurarse las tarjetes no trase consiBo solemente el te =
ner nuevos cupones para realizar compres aplicables al pago de
la pbliza de seguros siné que presente le citada parte de entre
tenimiento combinedos con ahuncios comeprcieles, cuyas solucio=-

nes pueden envierse para participar en concursos, pudiendo ade_
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més llevar elementos ttiles como por ejemplo un calendario con
meyor o menor detalle, un decimetro en uno de sus bordes peri-
féricos, veles de degustacidn, cupones regalos, talones para
ventes a plazos, pudiéndose variar estas ventajas accesorias
entre tode la gama de procedimientos sancionados por la préc-
tice que contribuiridn a incrementar el poder utilitario de la
citada texrjeta.

Le suscripcién de le péliza puede realizarse en cualquiera
de las varledades conocidas , segin le interese al comprador ,

e incluso sl se prefiere podré combinarse, lo cual consiituye
une solucidén importante gue no altera la esencialided de este
procedimiento, con el ingreso y pego de mensualidades del cole—
glo, acadeda, escuela de artes y oficios, club deportivo, que se
desee para si propio o para algin femilier. Es decir que con es-
te veriente en luger de suscribir una pélize , por ejemplo del
seguro de vida se consigue uns beca de estudiso.

Bajo el aspecto econémico comercial comprenderd la realiza ~
cién de esta Patente, la existencia de un orgenismo para su ex-
plotacidn, que estahlecerd contratos con los establecimientos
de le cadena y con la compafifa de seguros y ademés se culdard
de la programecién, edicién y difusién de las tarjetas realizan-
do por tento la adecuada publicidad.

Con el procedimiento de gque se habla, se consigue un benefi~
cio directo para el piblico comprador, un beneficio para el es—
tablecimiento o cadena de establecimientos edheridos a la orger
nizacién en virtud del incremento ldégico de ventes, un benefi~
cio para la compefifa de seguros y finslmente, para la ﬁersondl

135 natural o jurfidica gque orgenice y explote el objeto de esta Pa~

- tente.

En loe dibujos ds la hoja adjunte se representa s titulo de

ejemplo, las diversas carams de una realizacién préctica esque~
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nética de la tarjeta de comprador, que se considera en este ca-
140 so formeda por dos hojas,'separéndose le primera para su envio
con las soluciones de los entretenimientos y la segunda como -
terjeta de comprador propiemente dichs.
En la figura 1, se indicae el especto de la primere hoja =l-
de menor anchura que le posterior, cuya banda de cupones y va~
145 les =2~ es visible. En diche hoja se indice en la parte supe —
| rior =3~ los slogens publicitarios y el distintivo de la enti~
dad organizadora. Siguen las soluciones —4= de los rompecabe -
zas, jerogli{ficos o de cualquier acertijo que considera acerts_
das el lectér para los propuestos en las cesillas de las otres
150 péginas. Asimismo se indica un casillero =—5= para la colocacién
de cifras, por ejemplo, tres, cuya coincidencia total o parcial
con las dltimas de un determinado sorteo oficiel, puede daxr lu_
ger a premios. Finalmente, en la misma pdgina se presenta un =~
crucigramg =6-—.
155 La figura 2, corresponde a la segunda y tercere pégina de
la terjeta sbierta. La segunda -f- es el dorso de la pégina
- primera y corténdola por la linea -8= comstituye la parte que
se envia con las soluciones de los entretenimientos cuyss bases
se indicen en -9~. Al final de la pégina figurard un encasillado
160 -10- con los datos del concursante. La pégiga tercera que es
la primera hojJa de la tarjeta propiamente dicha del comprador,
Presenta en la parte superior el encasillado —ll- para ind;car
los nimeros, serie y ceracteristices de la tarjete de compre -
dor. Aparecen una serie de recuadros -12—- para acertijos y =
165 entretenimientos combinaedos con anuncios, cuya solucidén segin
eriterio del concursante se indicard en el encaesillado n® 4 ’
de le primera pdgina. )
En la perte inferior figure el encasillado =13~ del ocalen -
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dario. Asi mismo figura el decimetro -l4~ en el bgfde~infe
rior. En la banda vertical lateral se indican las cesillas -
-15~ de los cupones que den derecjo a la compre combinads =
con la suscripcién de pdlizas, figurando otros cupones, veles
o anuncios -16-17~ y ~18-, combinedos con le organizacién co-
mercial,

En el dorso de la tercera pégine figuran otros encesilla -
dos con el resto de acertijos y entretenimientos combinados
con enuncios comerciales y talones combinados para ventas &

plazos.

smermmexe=e N 0 T A =———=rc==
Se reivindica como objeto de esta Patente:-
12.,- Un nuevo procedimiento econémico comercisl pars incremen—
tar las ventaes en combinecién con la suscripcién de pSlizas de
seguros, que esencialmente consiste en la emisién de unss tar-
Jjetas de publicacién perifdica cuya parte de tarjeta de compre_
dor propiesmente dicha, tendrd une serie de pequefias casillas -
empleadas pare realizsr la comprs en los establecimientos adhe
ridos, a cﬁya realizacién se le susoribe sl comprador una péli_
zg de seguro con el descuento de su compre. El comprador con
el conocimiento de sus compres habitumsles y necesariss, puede
calcular la pdliza gque puede suscribir, sin tener que desembol-
sar ningén complemento en metdlico. El mantenimiendo de diche
pbéliza vincula de forma oblifede al cbmprador con los esta -
blecimientos de la organizacidn, pues siné quederia sin efecto
la pdliza.
22,~Un nuevo procedimiento econémico comercial pare incrementar
las ventas en combinecién con la suscripcién de pélizas de se -
guros, complementado porqué en las'tarjetas existen unos entre-—
tenimientos combinados con enuncios comercisles como crucigre—

mag, jeroglificos, rompecabezes, que ademés de su efecto pro -
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pio de distraceién son beneficiosos &l enviar junto con una
200 parte de la terjeta preparada al efecto, les soluclones e
le entidad organizadores teniéndose él derecho e la partici-
pecién en concursos y sorteos de premiose.
32.~ Un nuevo procedimiento econémico comercial para incre—
Vméntar las ventas en combinamcién con le suscripcién de pdli
205 gzas de seguros, complementado porquéée puede combinar el
valor de las compras no solo & la'euécripcién de une pdélize
de seguro siné también con el pego de mensuelidades de cole—
glo, academia o escuelas, instituyendo el mismo comprador
unes becas a2in desembolso slgunoe
210 42.- Un nuevo procedimiento econémico comercial pera incre—
menter las ventas én combinacidn con le suscripcién de ps -
lizas de seguros, que en su aspecto econdémico comercial com
prende el organismo para su explotacidn que esteblecera con_
tratos con los establecimientos de la cadena y con la compa
215 fifa de seguros para la suscripcién de las pélizes y pego de
sus anuelidades, encargéndose ademés de la progremecién,edi
eién y difusién de las tarjetas realizando por tanto la ade
cuada publicidad del procedimiento .
52 ,=~Un nuevo procedimiento econémico comercial para incremen-—
220 tar las ventas en combinacién con la suscripcién de pélizes
de seguroge.
Consta la presente memoria descriptiva de ocho pdginas folie—
223 das y escritas pof una sola carze
Barcelona, 26 de JULIO de 1.958.
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