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La presente Patente Econonico-Comercial; ge refiere;
como su enunciado indica; a un nuevo sistéma paras incremen-
tar las ventas con determinacidén de articulos de regalo, el
cual por su originalidad y novedad en el &mbito comereial,
merece la proteccidén para el privileglio de explotacién ex-
clusiva que por la presente modalidad se solicita; de acuer-—
do oon las prescripciones del Egtatuto vigente de la Propie-
dad Industrial de 26 de julio de 1.929; texto refundido;
publioedo el 30 de abril de 1.930, en su articulo reforme-
do nfm, 47, por el Decreto de 26 de Diciembre de 1,947
(Boletin Oficial del Estado de 24 de enero de 1.948).

De todos es conoeida la difulted existente en el
comercio en general para incrementar las ventas, #@lada la
competencia existente, por los innumerebles métodos de
propeganda, plazos, combinaciones, sorteos, etce., muchos
de los cuales si bien han resuelto aparentemente esta cues-
tién; le mayorfa no han dado un resultado prdotico & indus-
trializeble. Ademés; pere el comprador; en un determinado
seotor; como ew el Qe concretar el objeto que.debe regala;-
se en una ceremonia! tal como bodas; bautizos, comuniones,

fiestas onomfaticas, setc. de modo que resulte del gusto o
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agrado del receptor y cumpla, al propio tiempo un fin préctico,

ya que frecuentemente puede observarse que, los regalos emviado

con motivo de estos actos tan sefialados o bien se repiten
en buen nfimero o por el contrario carecen de utilided préo-
tice deseada, resulta engorroso y motivo de preocupacibnes.
Con el fin de obviar estos inoonvenientes; después de
mfltiples estudios, se he llegado & la oreacién del nuevo
sistéme que se preconiza, el cual consiste principalmente

en poner en préctica por cualquiera de los medios de propa-



35

40,

454

50.

55

60.

gende conocidos, unas' invitaciones al péblico en genersal,

mediante las cuales se les d4 & conocer el f£fin de organiza~

}

cién, informacién que seré completamente gratuita. La central’

de informacidn funcionard del modo siguiente:t Existiré en
Capitales importantes y serd destinado a este objeto el
establecimiento comercial que elija la Entidad organizadora
del sistéma; llevandose un fichero clasificador por érden
alfab8tico de las personas que han de interwveniy en tales
acontecimientos;‘con el fin de que; por ejemplo en un en-
lace matrimonial, los invitados acudan a la central para
solicitar la informacidén de los regalos correspondientes
al mismo. Se procederd a la busca de la inicial de los
contrayentes: y se entregard al solicitante la tarjeta in-
formativa en la que figurap los regelos enumerados con su
referencia correspondiente, previamente elegidos y clasifi-
cados por los futuros contrayentes*. Una vez leida la re-
lacidn por el solicitante, el decidirse &ste por un regalo
determinado; por ejemplo un aparato radio-receptor; enton-
ces se procederd a tachar &ste de la lista; anoténdose en
otra tarjete aparte el nompre del mencionado invitado y re-
galo por el cual he optado, operacién que se repetiri con
sucesivos invitados hasta finalizar la lista informativa.

Los regalos que venimos tratando pueden ser faci-
litados en su mayoris por la central de informacién encer-
ghndose &sta de proceder a su envio o pueden ser adquiridos
en cualquiervotro es$ablecimiento; pero siempre claro esté
ha de ser aguél objeto por el que se haya decidido; pues de
1o contrario no hebria control posible.

Con el f£in de esgimular las ventas; la tarjeta rese.-

flada, que como anteriormente indicamos figura por su ini-
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cial de los actuantes; asf eomo la lista de objetos pare
regala, podré llevar impreso un nimero y una fecha, por
ejemplo la correspondiente & contreer matrimonic con el fin
de que, previo sorteo ante Notaﬁ.o; se otorgen premios que
de menera perifdica haye enunciado la cadene de propageandsa,
compuesta de todos los establecimientos mercantiles suminise
tradores.

Otra de las caracteristicas del sistéma que s ¢ pre-
coniza; ez la de q_ue; el pogeedor del tarjetdén tendrd op-
¢ibn & cambiar el regelo que no sea de su agrado por otro
en cualquiera de las casas suninistradoras, para lo cual
en caso de ger establecimiento de actividades diversa.s;
entregaré un boleto por el precio del objeto; menos un
pequefio descuento, por ejemplo el 5% como compmsacﬁn;
cuyo boleto le servird de abono al consumidor; mejor dieho
al poseedor, por la adquisicién de otro nueve en el estable—
cimiento de la cadena de propagenda que &1 heya elegida,
recibiendo los esj:able.cimientos el importe de los boletos
que heya recibido, &i es gque durante él no ha habido com=

pensacibn con otro de idéntico precio, o de varios que en

conjunto sumen la misme cantidad,

Por Qltimo y como complemento del sistéma los estable—
cimientos componez:ltes de la cedena de propaganda; suscri-'
birén un contrato, en el que me estipulan las condiciones,

v los descuentos que se realizarfn & los compradores. an el
establecimiento o industria que formen aguella.

Le central de informacidn o direccidén de la ocadena
de propaganda, queda encargada de advertir a log estable-
cimientos comercia.leer; cuando reciban dicho encargo; de los

regalog u obsequios que d esean que les sean hechos para que
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con tacto eminentemente mercantil el dependiente o encargado §
oriente al comprador por el caminomdeseado recibliendo como i
compensacibén un tanto por ciento del imprte de lg compre ]
efectuﬁda en las condiciones sefialadas.

Los términos en que gueda redactadas este memoris,

oo

sonnciertos y fiel reflejo del objeto descrito, debiendose

tomar con caracter amplio y nunca en forma limitativa.

N O T & E

Descritos suficientemente la naturaeleza y alcance
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de la invencién y la menera de ilevarla a cebo préctica-
mente, se reivindiesh 2 titulo privativo las siguientes

particularidades, sobre 1las cuales ha de recaer la concesidn
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del privilegio de Patente Economico-Comercial que se solici-

ta.

REIVINDICACTIODNE S.- f

le~ Sistéma pars incrementar las ventas con determins—
eibn de articulos de regalo, caracterizado porque como pri-— 5

mera operacidénm se confecciona una tarjeta en la que por el

anversoc y de manera detallada, se relacionan todos los en-
seres y utillaje necesarios pera el perfecto acondicionamien-— ?
to de¢ un hogar, y por el reverse anuncios de establecimientos
mercantiles indispense&bles pars la adquisicién de todos
los objetos detallados en la lista citada en primer término.
2.~ Sistéma para incrementar las ventas con determina-
cién'de articulos de regelo, segin la reivindicacidn ente- ‘
rior, caractsrizado porque la intidad organizadora confeccio- :
naré un fichero por 6rden alfabetico delos enleces matrimonie~
les, bautizos, comunionee; fiestas onomésticas y demés que
vayan & celebrarse, donde figurardn la listas de objetos

con que van siendo obsequiados, en combinacién con las tarje-
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tas reséfladas en el pArrafo anterior, pueda élegir-un objeto
de los queden en la lista, procediendo seguidamemte & su
eliminaoién; enotdndose en otra tarjeta el nombre del invi-
tado y regalo por el cual ha optado, operacidn que se repe-
tiré sucesivamente hasta finalizar la lista informativa.

2.~ 3istéme para incrementar las ventas con determi-
naciédn de artiocules de regelo, segin las reivindicaciones
anteriores; caracterizado porgue la tarjeta reivindicada en
el punto primero de esta nota, llevard impreso un nfimero
y nombre del destinatario, cuyo nimero darf opcién & su
poseedor & participar en sorteos; celehrados en cuglquiera
de los establecimlentos de la cadena de propagends, y &ante
Notario; siendo el poseedor del nfimero premiado obsequiado
con los regalos que de manera periédic:egayan snunciado por
los establecimientos mercantiles que componen dicha cadena
de propagenda.

34~ Sistéme pars incremensar las ventas con determina—
cién de artioulos de regalo; segln las reivindicaciones ante~
riores; caracterizado porque el titular de la tarjeta fendré
opcidn a cambiar aquél regaslo qQue no sea de su agrado , 0 no
le sea {itil, por otro en cualquiera de las Entidades mercan-
tiles que formen parte de la cadena; péra lo cu=sl en caso
de ser eatablecimientgs de actividades diversas; en el que
se devuelva el objeto, entregard un boleto por el precio del
objeto, menos un'pequeﬁo descuento; por ejemplo el § por 100

como compensacidn, cuyo boleto le serviréd de sbono al posee—

- .dor, por la adquisicidén de otro nuevo en el establecimiento
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de la cadena de propaganda que &1 haya elegido.
4.~ Sistéma para incrementar las ventas con determina-

cién de articulos de regalo, segin las reivindicaciones ante-
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riores; carecterizado porgue & la finalizacién del periodo
comeroial; los establecimientos recibirén el importe de los
boletos que les hayan sido entregedos, si es gque Jdurante
é1 no ha hebido compensacién con otro de idéntico precio o
de varios que en conjunto sumen la misma cantidad.

5e—~ Sistéma para incrementar las ventas oon determinacibén
de articulos de regalo; caracterizado porgque loas estableci~
mientos componentes de la cadena de parapaganda; suscribi-
rén un contrato; en el que se estipulen las condiciones,
y los descuentos que s e utilizarén & los compradores en los
establecimientos o industrias que componen aquella,

6e— Sistéma pars incremantar las ventas con determinacidn
de grticulos de regalo; segiin las reivindicaciones anterio-
res, caracterigado porgue la direccién de le cadena de propa
de, queda epvargada de advertir a los ee#ableoimientos
comerciales, cuando reciba dicho encargo, @e los regalos
u obsequios que d esean que les sean hechos, para que con
tacto eminentemente mercantil el,&pendient9 o encargsado
oriente al comprador por el camino deseado, reciblendo como
compensacibén un tanto por ciento del importe de la compra

efectuada en las condiciones sefialadas.

Te— "SISTEMA PARA INCREMENTAR LAS VENTAS CON DETERMINACION

DE ARTICULOS DE REGALO",

Tal y como se describe y reivindica en le preseniemmemo-
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ria que conste de siete hojas escrites m méquina por une sola f

de sus caras.

Madrid, 2 defJunio de 1,956.
M2, PEL CA PEREZ ORTEGA.

iciale.
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