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94 ARR 1054

MEMORIA DESORIPTIVA
para solicitar
PATENTE DE INVENCION
de carécter econdmico-comercial
. en
"ESsSPAf A
por VEINTE efios
" 8 nombre e D. RATAEL CAPARROS, de nacionalidad ESPANOLA, re-
sidente en Avenida Felipe II, 18, Madrid, por:
*UN NUEVO PROCEDIMIENTO PARA OONSEGUIR EL ABARA-
TAMIENTO RACIONAL E INTENSIVO DE ARTICULOS, PRO-
DUCTOS Y SERVICIOS™.
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Es evidente que, en general, el sbaratamiento de
los artfculos o productos para los consumidores exige: 1%,
reducir el mfnimo o suprimir, si posible, los recargos en el
precio por beneficlos de intermediarios de tods naturalez=a.
2, Por tanto, eliminar al méximo la intervencién de &stos,
tanto respecto al nimero y veriedad de ellos, como en cuan-
to al porcentaje que su interveneidn comporte. '39. La pro-
duceidn en mase o grandes volfimenes para sminorar el precio

unitario; #8%. organizar tel produccidn mesive a base de ven—
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té firme y asegurada de ella con objeto de 5%. Eliminar o
reducir para el productor los riesgos de no vender oportu-
namente el total de su produccidn, paravasf lograr; 6%. BEli-
minar o reducir los gastos de venta, de propaganda y de bus-
ca de mercado o clientela, es decir persegulr una adecuacidn
de la produccidn (de la oferta) al consumo (a la demanda)
evitando crisis de superproduccidn o de escasexz; 75. Amino-
rer o suprimir los gastos de cobro de las ventas del produc-
tor al mayorista, de 8ste al minorista y de &ste al consumi-
dor; 8¢, Disminuir al mfnimo los gastos financieros de ca-
pltal circulahte del productor, del mayorista y del minoris-
ta (descuento de letras por ventas & 90 dfas, préstamos, cfe-
ditos, plazos, etc.); 9%. Bajar al minimo los gastos de los
tres elementos citados por fallidos, dudosos, litigiosos,
protestos, devoluciones y otros ahélogos que gravan los pre-
clos al por menor. 102, Realizar las compras de materias
primas en forma masiva y en los lugares donde se produzcan
con pago al contadao; 112, Evitar el almacenamiento innece-
sario o perjudicial de stocks pendientes de venta para supri-

mir el ¢nocarecimiento por intereses del capital asf inmovili-

 zado y tembién las merﬁas, estropeamientos de las mercanclas,

sustracciones, desvalorizacidn por pase de moda o de tempora-
da, etcy; 129, Raclionalizacidn de los transpertes por ferro-
carrll, por cerretera y porAbarqos y reduceldn de los gastos
gue originan si se realizan en unas masas de 1da y otras de
vuelta o de retorno; 132, Reduccidn al mfnimo indispense
ble de los gestos de administraci®n, contabilidad, seguros

de los distintos rilesgos y otros anélogos por razén de refe-
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rirse & masas importantes; 142, Aminoracién de impuestos,
arbitrios ¥y gravémenes que directa o indirectamente graven
los artfculos de primera necesidad especlalmente y tambidn
por reduccidn de intermediarios sujetos a8 estas exacciones;'
15¢, MAxime integraci®n en el proceso productivo y distri-
butivo de industrias ansjas o subsidiarias (como por eJem-
plo: de envases, embalajes, saquerio, transportes, seguros,
tramitaciones, servicios juridicos, etec.).

162, Modernizacibn o perfeccionamiento del uti-
llaje y de los procedimientos de fabricacibn (importaciones,
patentes, téenicos especializados extranjeros, etc.).

172, Supresidn racional o eliminecidn automfti-
ca de espeoculadores, aceparadores, aglotistas y.profesiona-
las del mercado negro.

182, MAximo acercamiento directo del productor
al consumidor.

192, Reduccién en lo posible de intervencionis-
mo estatal u oficlal y del funcionarismo y trabas que compor-
ta (cupos, gufas, declaraciones, tasas, inspecciones y fis-
calizaci ones en general-que éncarecen la produccidfn o difi-
cultan sl proceso econdmico).

20?. Medidas profundas de cardcter social para
racionalizar la producciln cooperativizando la empresa eco-
ndmica, es decir haciendo acopropletarlios y coparticipes gde
ella a todos los elementos humanos de la misma bajo una jerar-
qula y disciplina efectivas y estables robustecidas por el
principio de que la Jefatura no se encuentre mediatizada por

una inamovilidad contraproducente del personal, sino en dis-
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posicibn de eliminar de la Bmpresa a los elementos perturba-

dores del rendimiento colectivo. Es decir, incrementer &s-
te mediante un fuerte estfmulo efectivo de los ttabajedores
de toda clase que integran la empresa econdémica.

Es indudeble que la consecucidn de estos veinte
principios ideales permitirfan un considerable abaratemien-
to especifico de los artfculos de consumo de primera necesi-
dad (de comer, beber, vestir, del hogar y otros). Decimos
abaratamiento especffico porque, con independencia de él,
un renbmeno de inflacidn moneteris especfrice también, po-
drfe anular todos los efectos de aquédl. Pero este aspecto
no Iinteresa a los efectos &e exponer las bases econdmicas
en que se apoya el procedimliento original que se reivindi-
ca en esta patente. Se observari en la organizacidn econd-
mica actual que raras veces se cumplen practicamente estos
principios ldeeles.

| Tambidn se observa un fenlmeno curioso: el consu-
midor (sueldiasta, jornalero, rentiste, etc.) por lo comin al
cobrar su ingreso peridiico conserva el dinero que recibe y
va paulativamente gasténdolo en los préductos que va adqui-
riendo durante el mes o la semana. Es pues, evidente, que
al principio de un periodo mensuel, por ejemplot se acumula
en poder de los consumldores como masa un volimen ingente de
dinero que estd inmovilizado, estitico e improductivo en los
bolsillos de las amas de case& o de los cabezes de familia,
Por el contrario los minoristas donde los consumidores se
surten asf{ como los mayoristas y productores o fabricantes

estdn faltos de dinero que, como capital circulante, les pre-
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ciza para desenVOLVer sus negoclos. Los millones de pesetas

-de letras que como papel comercial, tan apetecido por los

Bancos, se descuentan a diario en &stos, son el Gnico camino
gravoso emplead o generalmente para obtener estos fondos de
rotacidn. El precio del producto paga las consecuencias y
bor tanto, el consumidér. Por otra parte es evidente la
existencia de un gran nimero de pequefias tiendas desconec~
tadas entre sf{ lo que 44 lugar a esa pléyade de representan-
tes , negociantes, tratantes, comisionistas, asentadores,
corredares, agentes, s intermediarios de toda cleasse gque pro-
liferan como pardsitos de un organismo debilitado por esta
serie de personas que sin realizar una produccidn especffi—
ca s{ hacen un consumo muy & tono con sus pingiies ingresos.
Con lo dicho hasta agquf quedan expuestos los en-
tecedentes o diversas observaciones pricticas de cuya sinte-
sis o conjuncidn hace la idea generatriz del procedimiento
que se reivindica ¥y que esencialmente consiste en crear por
ver primera un mecanismo econ%mico»éaracterizado por la exis-
tencia de un bono de abaratamiento que es una orden de entre-
ga de mercancias o de prestacidn de servicios, previamente
pagados por anticipedo por su titular o por su portador (ss-
gin sea nominativo o al portedpr). Es decii el procedimien~-
to original y nuevo consiste en que la Empresa explotadora
ée la patente pondré a le venta (ya sea permanentemente o en
determinédos dias del mes) unos documentos especiales (que
pueden justamente llamerse bonos o vales de abaratamiento)
con un valor nominal o importe estampado en ellos determina-

do ¥y por cuya suma podré su comprador, entregéndolos en cual-,-'
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quier establecimiento o tienda concertada, hacerse entregar
sin pago alguno en dinero, mercanciss o servicios. Ahora bien
el importe efectivo a pagar en dinero por el comprador de ese

bono o vale serf inferior a la cuantfa estempada en el pro-

‘pio documento, constituyendo la diferencla el importe del

descuento, bonificacidn o rebaje que obtiene el comprador
(es decir el consumidor) como abaratamiento de su compra.

El importe de este descuento podrd ser variable en funciln
de diversas circunstancias, tales como segin el dia del mes
en que se realice su adquisicidn, segflin el importe total de
la compra de bonos que se haga, o bilen segfin la clase, gru=
po o serie de artfculos o serviciés que desee adquirir o uti-
lizar contra entrega del repetido vale o bono. EBs decir se-
gln las circunstancias que a julcio de la Empresa usuaria
de la patente, permitan o acomsejen un tipo d¢lescuento me-
yor o menor. Estos bonos serfn de distintas cuantias pare
facilitar su utilizacibn.

Es evidente, y ello se deducird de lo que antece-
de, que la esenclalidad del procedimiento consiste en el pa-
go anticipado por parte del consumidor, con un descuento &
su favor; con preferencla, las compras se le facilitarfn en
la forma que se acaba de resefiar pero tambidn caerd dentro
de la Patente el facilitérselas, dentro del miximo importe
del pago anticipado més el descuento, bajo cualquier mecé-
nica operatoria o detalles de ejecucidn que son indiferen-
tes a los efectos de esta Patente.

Obsérvese que, asf como son miltiples y conoci-

dos los procedimlientos de ventas a plazos,_el nuevo aquf rei-
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vindicado como propio y original es, por vez primera, un pro-

" cedimiento de venta con paglhistemédticamente entieipado que

guarda radical diferencia con esa serie de procadimientos ge~
neralmente desacreditados entre el pfiblico, de cupones, car-
tillas, regalos, sorteos o premios para incrementar las ven-
tas. No es este el fin perseguido, sino el de un racional
abaratamiento por camino que parecfa insospechable ¥y que en
todo caso no es conocldo ni practicado en Espafia ni en el ex-

tranjero.

Descrita suficientemente la esencial caracteriza-
cién del nuevo procedimiento, fécil es observar lag conside~
rables ventajas que reporta tanto para su fin primordial de
logrer un aberatamiento al pfiblico consumidor como pare los
esteblecimientos o tiendas concertadas y para los producto-
res, fabricantes, cosecheros o industriales que producen los
artfculos de consumo.

En cuanto al pfiblico consumidor es evidente que
ninguna forma imaginable de hacerle llegar el descuento de “
sus compras es mes tangible y epreciable y al mismo tiempo r
més positive y eficaz que &sta de que en sl acto de la adqui-
sicidn de los bonos se acumulen los defcuentos de todas las
compras que va a realizar durante un mes, por ejemplo., Se
forma as{ una masa de'ingresos complementarios en la econo-
mfe doméstica del comprador que virtualmente equivale a un
aumento de sueldo o de émolﬁmentos, de efectos psicoldgicos
¥ econdmicos estimabilfsimos, Es deecir, se produce instan-
téneamente un incremento sensible del poder de compra de los

ciudadanos consumidores. Los minoristas cobrarén peridii-
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camente de la Entidad emisora de los benos el importe de es-
tos, por ellos recibidos de sus clientes durante el periodo,
con deduccidn del porcentaje de descuento previamente conve-
nide. Por otra parte, la Empresa explotadora de la paten-
te con esas masas fle dinero cobradas, por ejemplo, & princi-
pio de cada mes por venta de bonos, podrd, o bien anticipar
inmediataments a las tiendas concertadas un cierto porcenta-
Je {(del 75% por ejemple) del volilimen promedio mensual de bo-.
nos que tal tisenda suela recibir de sus clientes durante el
mes, 8l objeto de facllitar as{ a tal minorista la compra
al contado de sus articulos, o blen podraé tal Empresa explo-
tadora centralizar los pedidos que hagen de un mismo artfcu-
lo todas esas tiendas de las distintas provincias, para cur-
sarlos Juntos, en forma masiva y con pago a2l contado o inciu-
so anticipado de su importe global al productor o industrial
de Que se trate. De esta manera, ficll es comprender la ex-
tremada baratura que habrfa de lograrse y ias miltiples y
eficaces ventajas que se obtendrfan, tanto para el consumi-
dor como para el productor y el comercio sanoc y {itil de las
tiendas que ponen al cdmodo alcance del pfiblico los articu-
los y productos de su tréfico.

Para ovitar infitiles repeticiones baste decir que
el nuevo procedimiento descrito logra automfticemente la ma~
yor parte de las bases (al principio mencionadas) gque racio-
nalmente se requieren pars légrar un méximo abaratamiento
ya que, como se verf, el procadimiento actlia directamente
sobre las causas que determinan los fendmenos de elevacidn

de preclos.
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Es evidente que el procedimiento objeto de esta Soo
licitud ha sido descrito en términos gepérales, aunque sufi-
cientes pars su comprensidn y que, al lleverlo a le précti-
ca podré serlo utilizando los sistemas, orgsnizaciones, do-
cumantos, stc. mlAs convenientes de aéuerdo con las circuns-
tanqias, sin que el invento quede limitado a sistemas, orga-
nizaciones y documentos especificos de ninguna clase.

Descrito suficientemente 8l objeto de 1& paten-

te que se solicita formulamos a continuacidn la

—— - > o

Los puntos de invencidn propia y nueve que se pre-
sentan para que sean objeto de esta Patente de Invencidn en
Espafia, son los sigulentes:

12, Un procedimiento de abarstamiento racional
e intensivo, caracterizado por la esenclalidad del pago an-
ticipado por parte del consumidor, de compras a resalizar pos-
teriormente, con un descuento a su favor, faciliténdosele ta-
les compras que realice dentro del méximo importe‘del ﬁago an-
ticipado més el descuento, bajo cualquier mechnica operatoria

o detalles de ejecucidn que son indiferentes en s{ mismos e
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los efectos de esta Patente.
2%, Un nuevo procedimiento de abaratemiento ra-

cional e inténsivo, seglin se reivindice en el punto 1l%?., ca-

racterizado por la existencia de un instrumento o documento °

especial que, como bone o vale, constituiréd un créddito u or-
den de entrega, pof el importe de su cuantfa fija o méxime
breviamente especificada o impresa, de mercancfas o servi-
clos, hecha o dadsa éor le Entidad emlsora del mismo a las
tiendas, empfesas 0 astablecimientos con ella previamente
concertados con ese fin y a favor del leg{timo poseador o
comprador de ese documento, el cual serfd vendido al conta-
do por aqudlla contra pago en efectivo de un importe infe-
rior al de su probia cuantia, constituyendo tal diferencia
la suma del descuento, rebaja o abaratemiento que obtiene

el compredor del documenté de una sola vez al realizar su
adquisicidn, traspasando asf, mediante estas compras de pro-
ductos con rago enticipedo de su importe bonificado, los im-
portes de parte de los emolumentos de lds consumidores a la-
Entidad.emisora que, disponiendo as{ de ciertas masas de di-
nero de los consumidores, podrd racionelizar y absratar los
productos, ya sea l) anticipando a las tiendas o minoristes
un clerto porceqtaje del volimen promedio mensual o periﬁdi-
co de bonos que reciban, de los compradores para su cobro
ulterior de la Entided emisora deduccidn heche del descuen~
to con ella convenido, para facilitar & tales minoristas sus
compras al contado, o blen 2) centralizando y pagando al con-
tado por cuenta de los minoristas, los pedidos de &stos a

las rébricas o centros de produccidm, o 3} asumiendo también
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la Empresa emisora el cardcter de suministrador directo & los
compradores de los bonos, de los productos, art{culos o ser-
viclos que tenga por conveniente, ya sea a domicilio de los
compradores o en establecimiento? adecuados pesra ello para ’
consegulr asf{ las ventajas de baratura consacﬁtivas a las com-
pras en masas, al pago, &l contado y & la supresifn de mil-
tiples intermediarios que asf{ resultan innecesarios para la
misibn del comercio de acercar tan directamente como as{ se-
r{s posible los productos o servicios del productor al con-

sumidor,

32. TUn nuevo procedimiento de aberatamiento ra-

cional e intensivo conforme & las reivindicaciones 1%, y 2%,,
tambidn caracterizado por que el documento o vale especial
mencionado en ella habrf de ser de diversas cuantfas para fa-
cilitar su utilizacidn, |

4%, Un nuevo procedimliento de abaratamiento racio-
nal e intensivo conforme a las anteriores reivindicaciones
igualmente ceracterizedo por qus tales bonos, vales u Srdenes
de entrega podrén ser, en cuanto al descuento, rebaja o boni-
ficacidn que comportan para su comprador, de distintas cate-
gorfas variables en funeidn de diversas circunstancies tales
como segin el dfa del mes, semana o periodode tiempo en que
se adquieran, seglin la cuantfa o importe totel de la compre
de bonos querse hage por un solo comprador o por varios de
ellos agrupados pars, simultaneando compras, obtener un des-
cuento mayor; aegﬁn la clase, grupo o serie de artfculos, o
servicios que puedan adquirirse o utilizarse contra entrega

de dichos bonos, o bien segfin las condiciones o circunsten-

=11 -



lo

15

20

25

197440 14 18

cies que entlienda deber establecer la Empresa explotadora de
la Patente.

52, Un nuevo procedimiento de abaratamiento racio-
nal e intensivo, del mismo modo caracterizado por que log bo-
nos o vales precitedos podrén eﬁitirse al portador o nomina-
tivos o endosables, venderse por la Entidad emisore o por o~
tras Empresas, comercios o establecihientbs expendedorss de
los mismos y ser reembolsados en efsctivo en cualquier momen-
to por un importe igual al desembolsado para su adquisicidn.

62, Un nuevo procedimiento de ebaratamiento ra-
cional e intensivo, caracterizado por que las tiendas o co-
mercios concertados con la Entidad emisora de los bonos o va=-
1ss, para entregar a sus compradores mercanc{as o servicios
po¥ &l importe nominel o impreso de los mismos, practicarin li-
quidaciones contables periddicas para hacer efectivo los bo-
nos recibidos de sus clientes cobrindolos de la Entided emiso-
re mediante un descuento previamente estipuledo entre ambos
o predeterminafidose la forma de fijarlo en cada liquidacifn
peribdica. A

7%, Un nuevo procedimiento para conseguir el aba-
ratamiento racional e intensivo de artlculos, productos y ser-
viclos.

Tal y como se ha descrito en la Memoria gque antece~
de y para los fines que se han especificado,

Esta Memoria consta de doce hojes escritas a méd-

quina por une sola cara, ' ’Tl, ABR. 1950
Madrid ‘
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