PATHRTE IE INVENCIUK ECONOMICO-COLIERCIAL

a favor de

Dl Manuel Serret Giner, de hiadrigd.-

Madrid, Octubre de 1.950.-
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desorip tiva por triplicado que presenta en el dia de hoy el Agente qus
suscribe, al Registro de la Iidpiedad Industrial, acompafiando a uns ins-
tancia y demis documentacién en solicitud de una Patente de Invencidén
econdmico-comercial, por veinte ailos, en Zspafia y todos sw Territorios,
a Tfevor de D. llanuel Serret Giner, de kiadrid, como 1lnventor, por "Sis-
tema de ventas con devolucidn de su importe, al comprador que resulte

agraciado,

Siempre ha necesitado el vendedor, el comerciante,
utidizar miltiples procedimientos para atraer al pdblico
a su establecimiento o local comercial. De ah{ el gran
impulso logrado en la actualidad por la propagande en ge-

5 neral, tanto en prensa, radio, cines, etec., como por
cualquier otro medio.

Lcs tiempos en que la competencia se manifiests, es
cuando més se hace preciso que cada comerciante o indus-
trial se valga de toda clase de procedimientos propagasn-

1o disticos, ya que de no ser as{ se expendria a gquedar al
margen de las corrientes generales de la masa del pibli-
co, que siewpre se slente atraido naturalmente por aquel
que le hace saber que en su industria o comercio encon-

trard mayores ventajas, me jor producto, o cualquier otro
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medio de revalorizar su dinero, ya que el que ha de com=
Prar estima gque su dinero tiene un valor, y quiere obtener
de €1 el maximo rendimiento,

El comercisnte, el industrial que tenga una visidn
amplisa de su negocio, ha de saber atraerse al pUblico
con medics que sl blen no le permitan geanancias ter zZrandes
logren sl mengs mantener unz regulsridad en su negocio,
un conjunto ¢~ vsantas que satislaga a su marcha actual ¥
le garantice la continuidaed futurae de su comergio & indus-
tria.

C. .Co las épocas de abundancia acaban y les de esce~
sez irperan, entonces suelen desaparecer éstos procedi-
mientos comerciales de venta gque tanta acepvucidn han
tenido y tienen en todos los tienpos. Sin embargo,no de-
saparecen tan intensainente comc para guedar en el olvid.
Guedan giempre comerciintes mas escerupulosos, o0 con ma-
yor vista comercial, que mantienen €sos procedimientos de
venta aln en kos tiempos dificiles, porque ven asi la ma-
nera de conservar la clientela y haste de atraerse nueva,
Bin primordial de toda la base @emercial de ofertg y de=-
nende.

Cuando la zbundencie se manifiesta, cuando la compe-
tencia tiene mds vigor, es cuando por Goquier surgn di-
ferentes maneras de venta con preinlos, cocn obseguios, re-
galos, devoluciones, sorteos, descusntos, eto., y otras
manifestaciones de atraceidn por parte del industriasl, con
beneficio del compreador. |

o venmos a intentar descubrir nada nuevo si decimos
que de todos son conocidos los distintos procedimien tos

que existen, pero lo que s{ podemos efirmar es que muchos
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fraecasan por distintas causas.

Los obsequios, sin especifivar el qué, a veces se
demora su entrega, o se defrauda al plblico entregindole
lo que no es de su agrado,

Los descuentos sobre el precio total de vente &l
pﬁblicé que tenga marcsdo cada artfculo, si bien son un
beneficio efectivo para el comprador, no llegan a cumplir
su misidn como propaganda, pues una inmenssa ceantidad de
plUblico ecree, suspicazmente, qwe ésos descuentos no son
verdaderos, por haber auwuentado previsuente el precio de
cada srticulo, verificando el descuento sobre dicho pre-
clo, con lo gre en realidad el coste del producto a com-
prar es el mismo gue antes del descuento que se anuncia.

Los premios en combinacidn con la Loteris Nacionsal,
muy en boga, tienen el inconveniente de que los sorteos
de dicha Loteria se celebran por lo menos cada diez dias,
cuzndo no es a sorteo fijo, lo que slarga mis el plazo
de recibir el regalo u obsequio.

si el premio se concede a fin de mes, igualuente se
demora mucho, ¥y si bien el piblico como en realid ad nada
plerde, lo acepta como bueno, es lo cierto gue muchcs
compradores no prestan gran atencidn a los premios que
puedan‘corresponderles, porque piensan que pare €sa fechs,
un poco lejana, ya haorén perdido el boleto o papelito que
les entregaron, o no prestan atencidn el sorteo de Lote-
rie, porque aquella,oferte se les olvidé por compls to,

Esto resta eficacla a la labor de captacidn del pd-
blico y hace menos eficez el fin que se intenta conseguir

que es el de hacer llegar a ése plhblico la materialldad

del obsequic o premio.,
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Sin embargo, podia existir una solucién que reunien=-
do las venta jas proplas de éstos gl stemas, anulase tales
inconvenientes, y fuera del egrado del piblico, a la vez
que el industrial o comerciante lograse su objeto de pro-
pagandas efectiva,

Penséndolo asi, mi representado, D, Manuel Serret
Giner, comerciante bien enterado de su cometi do profesio-
nal y de la oponveniencia de salvar aQuellos inconvenientes
ha ideado un procedimiento que redne ésas ventajas, y por
ello decide ponerlo bajo la protecoidn del Registro de
la Propiedad Industrial, solicitando €sta Patente de In-
vencidn econdmico-comercial, por el sistems que se des-—

eribe a continuacidn.
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consiste éste procsdimiento o sisteme de ventas con
devolucibén de su ilmporte al comprador que resulte agra-
clado, en e el industrial o comerciante que lo emplee,
hace entrega al cliente cuando é€ste efectie la compra del
artfculo o artfculos que desee, de un boleto con umo o
varios numeros, del uno al mil, en el que se ha anotado
previamente el importe de la compra efectuada, y la fecha
del dia en que la caupras se ha verifiesdo.

Todos los dias sc efectla el sorteo de la Organiza-
cidén Necional de Ciegos, ¥y en el nlmero que haya resultado
premiado por dicha Organizacibn, serd en el que recaiga
el preinio de éste sistema,

El poseedor del'boleto cuyo numero sea igual al que

ha salido premiado en el dia que efectud su compra, no
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tiene mas que pasar por el mismo establecimiento en que
realizd le compra, y confiontado por el industrial boleto
y feche, se le devuelve el cliente en el acto e integra-
mente el importe de la compre gue hayva efectuado, ses
cualquiera la cusntia de éstea.

Bxisten otros dos premios, que se adjudicarén a los
que tengan boletos con el nimero snterior y posterior al
que haya salido premiado por la Organizecidn Lecional de
Ciegos. A éstos clientes se les devolverd un tanto por
clento del i:porte de la compra gue hublesen efectuado,
slendo la cuantia de éste tanto por ciento, fijada por

el comerciante que utilice éste sistems.

VYV E N T A J A S

Tiene sobre todos los sistemas de venta cm premio,
conocldos hasta hoy, la muy grande de gue el sorteo se
verifica todos los dlas, con la satisfaccidén qgue supone
para puUblico e industrial saber que en el plazo de bre-
ves horas de conccerd el resultado del sorteo.

Para el pdolico en particular la tiene por el hecho
de que sabe que ése mismo dia puede obtener la devolucién
integra de su compra o del tanto por cientec gue le haya
gorrespondido, cosa que fécilmente comprobasrd ya que sien-
do tan reciente ls coupra mentiene el recuerdc y no la ol-
vida.

¥ el industrial consigue atraer al pliblico, qe es
su finalidad, toda vez que el mismo comprusba diz & dia
la elcctividad de éste sistema, sin tener gque aguardar a

plazos wéds o menos lejanos, influyendo asi en su organi-
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zacién comsrcial y desarrolidndose la labor eficez de
propaganda que se desesba.

Taribién es digno Je tener en cuenta la garaniia que
surone para el plblico, saber que no pued- haber irregu-
laridaédss 2n e" sorteo, ya que el mismo, aparte de su
cerfcter oficial, no tiene ninglin contacto con el comer-
clo que emplee ést: 1 touu, v asi queda zarantizado que
no influiré ningln factor extiaic . 3stas devoluciones
dél importe de las compras.

Ko sizndo conocido éste sistema ni en Espafia ni en
el Extranjero, declarsaivs su novedad a todos los efefitos,
para que al tismpo de ls cuncesidén de éste Patente de
Invencién econémico-comercial, quede gursntizado el ge-
recho a la explotacidn de ls misma en tod el erritorio
Kacional, a fwfir de mi represeatado D. ikianuel Serret Gi-

ner, de Madrid.

N _©0 T 4

Se reivindican como proplas y nuevas, sobre las cua-
les ia de recasr concesién arL privilegio de ratente de

Invencidn ecoundwico-comercial, las siguientes :

REIVINDICACIONES S

12,~ Sistema Ge ventas con devolucibdn de su impor-
te, al comprador qu: resulte &ayraciado, caracterizado por-
que diariamente se entrega accada comprador un boleto con
uno o varics numeros del uno al mil, con la fecha del dia
Y el iumporte de la compra qus haya hecho.

&% ,~ Sistema de ventas con devolucion de su importe,

al comprador - ue resulte agraciado, segin la primera rei-
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vindicacién, y porque diariamente al poseedor del bole-

to ocuyo nlmero coincida con el del premio del sorgeo de
la Organizacion Nucional de Clegos, se le devolverd el
importe integro de la compra gque naya elTectuado,

3%,- 9istema de ventas con devolucion de su luporte
al comprador gue resulte agraciado, segin las precedentes
reivindicaciones, y porque diaricmente se entregaran dos
segundos premios a los poseedores de los niimeros anterior
v posterior al que le haya correspondido el primero, qus
consistirén en un tento por ciento del importe de la com-
pra que hubiesen hecho, gque s¢ les entregara en efectivo.

42 ,- "Un sistema de ventas con devolucidén de su im-

porte al comprador gue resulte agraciado,”

La prescnte liemoria consta d¢ siete hojas foliadas

y mecanografiadas por una sola cara.

Madrid, sletd de Octubre .e mil novecientos cincuenta.

AMTANIO FFURANDEZ PASGUA,
»p
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