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MELORIA DESCRIPTIVA
de la PATENTE LE INVEXCIQN ECONQOLIICO~-COL.LRCIAL, por 20 ailos
solicitada a favor de Don Francisco LMOIX Grau, de nacionali-
dad Bspafiols, residente en Barcelona, calle de la Diputacién
n? 176, por "UN SISTEMA DE ORGANIZACION DE IA VENTA AL 1E-
TALL, CON BENEFICIO DLIRE 'TO PARA EL PUBLICO",

La finalidad que se persigue con las Patentes denominadas
Economico-Comerciales, es la de consegulr un auuento en las
ventas estirmlando al efecto & los posibles compradores por
médio de ventajas que, en una forma u otra, se le oifre:en,
constituyendo tales formas de estimulo el objeto que se pro-
teje en cada caso mediante la correspondiente Patente Econd-
mico-Comercial,

Bu todos los casos, las referidas ventajas consisien en
premiosc traducibles en efectivo o en regalos o bien en faci-
lidades para realiﬁar nuevas adquisiciones, para concurrir
gratuitanente a espectdculos piblicos o para “Yonar parte en
sorteos y certémenes gque dan lugar a su vez & la obtencidn de
un premio; pero en caso alguno se consigue el que disfruten
de las ventajas econdmicas que se otrogan la totalidad de los
compradores, de manera que estos no hayan de quedar supedita-

dos a un sorteo o a la realizacién de determinados trédmites,
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por ejemplo, a la reunidén de un n¥mero prefijado de vales

o contrasefias para conseguir un premio que, en todos los
casos, se recibe con un retardo mas o menos counsiderable

a partir del momento en que se verifiicéd la primera compre
lo que puede motivar, como motiva el que se pisrda interés
en segulr el sistema de compras iniciado, lo gue redunda

en perjuicio inmediato para los compradores pero que.alcan-
za luego también a los propios wendedores, cuyos intereses
es lo que princinalmente se trata de proteger a través de
las Peotentes de que we habla,

Siendo la Tfinalidad gue se persigue con el objeto de las
repetidas Patentes Econonmico-Comercizles, el incrementar
las ventas a base de unos beneficios gue percibe el compra-
dor la forma de conseguirlo. puede ser cualquiera, siempre
que gse logre el fin propuesto.

Con estos antecedentes, el recurrente ha ideado un nue-
vo medio para intensificar las ventas cuya eficacia habri
de ser real y positiva por el hecho de que el beneficio que
se consgigue con dicho medio lo perciben por igual todos los
compradores en el momento de verificar su compra bajo 1s
forma de un descuento que rebasa la cuantia de los que nor-
mel mente pueden realizarse en el comércio al detall,

Para poder conseguir el fin propuesto, teniendo en cuenta
ptr una parte que los precios de costo son los mismos para
todos los detallistas de un artficulo y por otira parte, que
el precio de venta sefialado no puede rebasar el fijado por
los demds vendedores al detall del mismo articulo, el recu-
rrente ha buscado la manera de poder contar con un nargen
que le permita realizar los descuentos mencionados y para
ello ha establecido una organizacidn de la venta al detall

nueva y de su invencién, con la que consigue una notable
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disminucién de sus gastos generales que aplica integramente,
en forma de rebaja, al precio de venta de los abtfculos de
que se trates

Por la organizacién de que se habla queda suprimido el
dependiente en la venta al detall, de manera que los arti-
culos, objetos y prendas gue figuren en cada establecimien-
to en que se adopie el sistema quedan dispuestos en forna
que el compredor puede verlos, examinarlos y probarlos si
es conveniente, para pasar luego con los qué adguiera a la
caja establecida precisamente en la puerta del local de que
se trate en la que aquellos le serdn debidemente acondicio-
nados, si se precisa, a la vez que abonard su impadrte.

Teniendo en cuenta que la aplieacién de este sistema
habria de presentaxyr no pocas dificultades, faciluente expli-
catles por todo lo que refiere a objetos de pequefio tamafio,
la aplicacidén practica del mismo se circunscribe, por el mo-
nento, a2 la venta de gabardines, trincheras, impermeables,
abrigos y vestidos,

De acuerdo pués con el objeto de esta Patente, en un lo-
cal, con una sola puerta desde le que sea visible la tota-
lidad del mismo, se dispone, en la forma que la prdctica
aconseje, sustentdculos generalmente en forma de barras
norizontales para perchas de las que van colgadas las pren-
dasque se pongan a la venta, Comprenderd a la vez el propio
local unos espejos y si es preciso, unos probadores. Ademds
las prendas de que se trate irdn clasificadas por tallas y
por precios o en otra forma cualquiera conveniente segin
sea la clase y la Indole de las mismas. En cuanto al per-
sonal queda reducido, de acuerdo con la esencialidad de la
Patente, al encargado de la caja gue realiza a la vez la

funcibn de vigilante y facultativamsmte a un ayudante para
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el empagueitndo, si precisa, de las prendas vendidas;

Dispuesto el local en la forma dicha los compradores
elijirdn directamente la prends que les convenga que po-
drdn probarse ante los espejos o en los probadores dispues-
tos al efecto y elejida la que les interese pasardn a la
caja abonando su importe y donde si les conviene les serd
aquella debidamente acondicionada.

Yacilmente se comprenderd que en esta forma kabrdn de
quedar notablemente disminuidos los gastos generales de
un establecimiento que no cuente con dependencia, 1o gue
habrd de influir en el precio de venta de los articulos
de que se trate, de manera que, de acuerdo con lo dicho
anteriormente, todos y cada uno de los compradores disfru-—
tardn en una forma positiva, real e immediata de las ven-
tajas del sistena.

En su aspecto econdnico-comercial, comprende el siste-
ma de que se trata una persona, natural o juridica, que
eplota la patente y que, mediante el pago de una canti-
dad variable en todbs los casos, concede licencias para
su explotacidn corriendo a su cargo el mantenimien to de
la nisma, el hacer:iegpetar los derechos que aguella le
otorga y la propagande en la forma, cuantis e intensidad
que en cads caso se determine para dar a conocer los eg~
table cimiento en que se sigue tal sistema de “ventas v las

ventajas que el mismo reporia,

Bn la hoja adjunta se representa a tftulo de ejemplo
un nmodelo del coutrato que se establece entre la entidad
explotadora de la Patente y ¢l comerclante que adopta el
gigtema objeto Jde la misme en su establecimiento de venta

al detall,
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Se reivindica como objeto de esta Patente:
19,- Un sistere scondmico-comercial de organizacién ve la
venta al éetall con beneficio direzto para el piblico gue
en su parte material consiste en disponer en los estable-
ciminetos en que el mismo se adopte, los objetos, articu-
los o prendas que en 41 se vendan de manera gue el propio
comprador sea guien directamente y sin intervencidén de
depenciente alguno escoja, elija y pruebe si es preciso
¥y luezo separe el objeto, artfculo o prenda que le inve-
rese, cuyo importe hard efectivo a la salida de la sala
o compariimicnto de que se trate, en la que figuraerd la
caja, todo ello con el fin de que dismimuidos los gastos
generales del propio establecimiento por la supresién de
los dependientes sea Ffactible llevar a cabo un descu ento
o rebeja sobre los arilculos que se venden, contiiuyendo
en e gta forma un benerficio gue pereiben todos y cada uno
de los compradores en el propioc momento de realizar la co-
rresponriente compra.
2R+~ El propio sistema en su aspecto econdmico-~-conercial
que comprende una personz ~otural o Jjuridica, que explota
la Patente y que mediante contrato concede licencias para
la utilicocidn fe la misna, cuidendo aysu vez del manteni-
niento de aquella, de zu {cfensa y de la propaeganda del
sistena asiAéomo Ge la publicacidén pericdica de las casés
que lo adoptan en sus ventas,
38,— Un sistema de organizacién de la venta al detall, con
beneficio directo para el pdblico,

Contstae ¢ o « o o &
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la presente memoria descriptiva de seis pdginas foliadas

escritas por una sola cara,

Barcelona, 24 julio 1,950,




D. Frorcisco Mo/x Grou.

MODELO DE CONTRATO

Don.. A . €omo proprefario ole /a
Pafpn/l' de lnvencrdn ‘Ecomemice - Cormercrof ndmero..
................ esfob/ece comn Don . ..08)..

un Contralo para /o explotacién e aqwlla, ‘e acu-v-dé

con /os siguienfes
pacTos- \gAUA‘

/2. Dom.......... 4 .. ... aulorizo o Den.. .f8).....

oro aplicor en ) S establecimiento el sisRema oe ventas
objelo oe /o Palen/w Econdmico -Cormerciol némero ........
por un perodo de lempo oe. .. .............

22.00n . SAY...... curdgrd o€/ pogo e /os
onualidades y de comnto se pPrecise poro clmcmhni -
mienlo en w‘gaz' oe /o referide Potente nérmero. . ........

32.Don . e fA). ... cuwidors oe /o dq@nsq oe
Jos demhot oirmone dos or /o Palente nomero.
oe ser objeto dsia oe cvo/quier Fentabva de /rmrac/dn

- o copia.
& Dorn............ A....... publicard codo......... en
los POricalfi€cos .. .. ... ... ... L /o relocidn oe
los establecirnienfos acogidos o este sisfemo oe ventos .
S52.00nm....... A se compmmak o rpa&xar
vne propaganda congislenie en. ... .. .. e/

propio Sistemo oe ventos

6%Dorn ... ....... (B)....... obonord por /o ejecucisn
e/ presen/e PACTO /o contidod de .. .. e
peselas anvoles.
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