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Memoriasa Descriptiva

Correspondiente & uns petente de invencién econémico-comer
cial que por un periodo de_veinfe afios para toda Espafia y sus
Colonias se solicita a favor de D.Eugenio Llorente Arro&o,do- )
miciliado en Salamanca, por UN PROCEDIMIENTO COMERCIAL PARA
INCREMENTAR VENTAS POR MEDIC DE TAR;ETAS DE ABONO PARA ESPECTA-
CULOS CON DESCUENTO PARA EL COMPRADOR.

La presente patente de invencién econémico-comercial,
reivindica un procedimiento comercial para incrementar ventas
por medio de tarjetas de abono pare sales de espectéuulos con
descuentobpara el comprador, con lo cual todos los estebleci-
mientos comerciales y de espectdculos conseguirdn un beneficio

indudable los primeros en sus ventas y los segundos en la asis-

'tencia de piblico a las respectivas salas de espectédculos que

utilicen este procedimiento.

Se concreta el procedimiento, en crear una tarjeta que
pudieramos llamar de abono, de modo que el poseedor de una de
estas tarjetas que iran provistas de determinado numero de cupo-
nes, tendré derecho &l mismo n¥mero de localidades del cine o
sala de espectédculos de que se trate, con una rebajas del % que

ge egtipule sobre el valor normasl de la localidad en taquilla.
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El descuento logicamente puede ser veriable,

W01

Egtas tarjetas, previo conwierto con el establecimiento
comercial y sala de especticulos, podrdn retirarse por él ptibli-
co en los establecimientos cuando sus compras en el mismo slcan-
cen determinada cuantis, como obsequio o regalo por la compra
realizada, y al no llegar al limite gefialado la compra efectuada
podrie adquirirla a un precio determinado, siempre naturalmente
més reducido, gue él de la tarjeta teniendo en cuenta la bonifi-
cacién,

Con la enisién de esta tarjeta es evidente que el péblico
halagado por la ventaje del descuento que logicamente se haré en
el meyor tanto por ciento posible para su mayor aceptacidn,acudi-
ré con preferencia a los establecimientos gue eﬁtreguen las men-
cionadas tarjetas en concepto de regalo por la compra realizada,o
bien mediante determinada cantidad,que como antes decinos siempre
serd en menor proporcidén a la del importe de la tarjeta teniendo
en cuenta el descuento que con su presentacidn se obtiene, Agi-
mismo el poseedor de estas tarjetas puede decirse que se le presig
na por las veniajas que su reducido precio ofrece,para que acuda
a la sala de egpectdculos de que se trate.

Para las industrislizacidn de este procedimiento comerciel
para incrementar ventas por medio de tarjetas de abono para es-—
pectédculos con descuento para el comprador, se contratard con
los representantes de establecimientos comerciales que deseen
adoplr este procedimiento un contrato por duplicado segin el di-
sefio que se acompafia con el ndmero UNO en el que se fijan las
condiciones para utilizar en su provecho dicho procedimiento por
medio de las tarjetas de abdno gue aparece representade en el di-
sefio numero DOS.

De 1la forma explicada se gprecia que el procedimiento
pere increnentsr ventas se condensa en la tarjebta provista de
unes, serie de cuponeé cada uno de los cnaleg d4 derecho a una en-

trada en la sala de espectdculos de que se trate en las condicio-
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nes de pago que se indican en la tarjeta. k| 9
N O T 4 '

Descrita s.uficientemente le naturaleza de la patente de
invencién econémico-comercial, asi como la manera de realigar-
lo en forms prdctica é industrializable, debe hacerse constar
que lo expuesto es susceptible de modificaciones de detalle,
en cuanto éstas no alteren el principio fundamental de su de-
sarrollo.Por tanto la presente nota pfotegeré:

REIVINDICACIONES

Primera: UN PROCEDILIENTO COMERCIAL PARA INCREIENTAR VENITAS
POR IIEDIC DE TARJETAS DE ABONO PARA ESPECTACULOS CON DESCUEN=-
TO PARA EL COIPRADOR en el que se reivindica el contrato que
aparece et el disefio numeroc uno, cuyo desarrollo es objeto del
cuerpo de esta memoris que igualmente quede reivindicado por
constituir ambos una misma cosa con caracter de imposible se-
paracién.

E]l referido contrato que obrard siempre en poder de la
persona o entidad que adopte el procedimiento comercial para
incrementar ventas por medio de tarjetas de abono para espec-
tdculos con descuento para el comprador,para que sirve de ge-
rantia a la terjeta que aparece en el disefio numero dos,cons-
tituida por une serie de cupones cada uno de los cuales d4 lu-
gar a 15 obtencién de una entrade en las condicioﬁes de pago
que se indican en la misma tarjeta.

Seguhda: UN PROCEDIMIENTO COMERCIAL PARA INCREMENTAR VENTAS
POR MEDIO DE TARJETAS DE ABONO PARA ESPECTACULOS CON DESCUENTO
PARA EL COIPRADOR en el que se reivindica como complemento de
la reivindicacién anterior, la tarjeta que figura en el disefio
numero dos que utilizaraﬁ todos los establecimientos que adop-
ten el procedimiento y que se encuentra constituido como se
hace mencién en la reivindicacidn primera, por una tarjeta

proviste de una serie de cupones,canjeables por localidades
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‘Tercera: UN PROCEDIMIENTO COMERCIAL PARA INCRENMENTAR VENTAS
POR IIEDIO DE TARJETAS DE ABONO PARA ESPECTACULOS CON DESCUENTO
PARA EL COMPRABOR.-
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Tal y como queda descrito en la presente memoria gue
consta de cuatro hojas mecanografiadas, escritas por una sola

care y disefios que unidos a la misma se acompsaiflan,




DISERO Ne1

CONTRATO

En Salemenca, (0 el lugar que SeA), 8 scee € cccvessscecss de
reunidos de una parte M. ccesveccccccscsrovscssrscssseess CON domi-
1110 €N seeeeescvceccees CBLLE € eeeessacsces, en su calidad de
propietario o representante legal de establecimiento comercial si-
tuado en la calle G ceecesesssesccscse N2 ,, y de otra pérte Den -
teescssessecssesesss €n calidad de propietario de la patente de in
vencidn econdmico-comercial n? ......

CORVIENEN

12, DN eecsevescees Propietario de la patente anteriormente citada
concedo autorizacidn a Dh. e+vs.... para utilizar en el desarrollo
de su negocio el contenido de citada patente que se refiere a un pro
cedimiento comercial para incrementar ventas por medio de tarjetas =~
de abono para espectdculos con descuentos pare el comprador, propor-
cionandole los datos necesarios para el empleo de la misma.

22,—- D covssessssss BbONE en el acto de la firma de este contrato -
8 DN sevevecenscesse O Persona que legalmente le represente la canti
dad d€ s.esssvessecee Pts. por los conceptos expuestos al final de la
clausulanadiccional.

32, DN voveeceessso adquiere esta autorizacidn pars utilizarla ex-
clusivamente en las ventas que realice en su establecimiento citado
en el encabezamiento y por un plazo de validez de seeececcesscssves

42 .= DNiveeceeersecee queda obligado a comunicar al otro contratante
propietario de la patente, tan pronto llegue a su conocimiento, la

posible utilizacidn clandestina, del contenido de la meritada paten
te, como asimismo a no transferir a ninguna otra persona ni en nin-
guna forme la autorizacidn que al €l se le concede.

52,- El incumplimiento por parte de DN ¢vesessss0s. de cualguiera de
las obligaciones que por medio del presente documento contrae, lle-~
vard consigo la rescision del contrato, sin derecho a indemnizacidn
de ninguna clase ni & devolucidn de las cantidades que hubiere entre
gado,

62,~- Para todas las obligaciones nacidas del incumplimiento, inter-
pretacidn o expiracidn del presente contrato, las partes contratan-
tes se someten de una manera expresa a los tribunales de .secececese
sessessssss Tenunciando expresamente a su fuero propio.

Y en prueba de conformidad, ambas partes suscriben el presente
€N seveseeessce en 1la fecha arriba indicada. :
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