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1 A 2 E E f  R D E I 17 7 E 7 C I C 7 pon veinte años, a 
f;'Voy do Do'*- JUA7 GOMEZ iElüi.lLBC, Español, natural de For
t un a - a r ovino i¿ Eurcia- doniciiic en Iladrid en cí
lie del Doctor Gástelo numero doce,primero Centro izqui 
la por "U7 y^YO SISTEMA DE VC7TA Y 7RCPAGAHDA.
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1DT u*r — -yi V̂ .71.. 1 - que se describe a con

- ruacion, tie¡:e ^or fin esencial crear un Agente de Fro
-- ganda en cao.. uno de los Clientes de ios distinto s Bst;

10 bleciívientos s^uherido Éí-L J

20

También eos si,me crear m AR integrado por un grupo la
Estableciój-jrto*-i adheridos en c. da poblado u.
Del ni;¿no ;nodo que îl Comercio y la industria

un tanto aor ciento del importe de la '
realiza, pare remunerar el trabajo dé sus Agentes ^ Repre 
sentantes; asi, el SISTEMA que nos ocupa establece un des­
cuento paro oí la una de las compras que efectúe cualquier 
Cliente de todo Bst ablecimier.to ^hderiuc ; cuyos descuentes 
ewnve-iontemente combinados y dirigidos proporcionan una 
cadena da Clientes,á los Comerciantes, que solo efectúan 
sus compras en los Establecimientos que lo adopten y a to 
dos los Compradores las ventajas siguientes- 1&- El ahorro

25
oíante en toda compra que realice,yC^- proporcionarle el 
medio mas eficaz para que constituyéndose en Agente de Pro

t



1 etinmediata la adqnisicic-* co 
ti culo a que ctidiana á sucesiva 
para conseguir ios finca progne

:e-"t 
tos

teugí, que o d qyárir . 
el 3IaTfI.ll se auxi

lia de unos M.AAE3GS que ccrstan de ios partes: Una fia de 
mayor tamaño i que denominarecos MATRIZ y otra (formada por 
varias de menor tamaño) que distinguiremos con el nombre 
de VALES. A ceda MATRIZ se le asignará un valor fijof que 
lamaremos REPRESENTATIVO) y a cada VALE una fracción del 
mismo, pero calculado su valor de modo que la suma de los 
valores de todos ellos sea igual al valor REPRESENTATIVO
que su asigne a la MATRIZ.

manera que se hace cor 1

: REIR ATITOS sustituyen a la moreda
la proyere ÍO.r- del tanto por cierto de de
¡merciante concede, se hace preciso dis
cuyos volores req:resertativos sean can
unas de otras para comhinarl asf de igual
co^ lo 0n 0:"a) con el fin de poder' er

luRRESOS á ceda Compra lo r un valor REIRE
*-.te ig'tlul al i-iporto d e cola una de sus

O O i ' r u. S # ,
pura que el piíblico en general queda aprovechar las venta 
jas del SIS TELA; erg res* IMPRESOS se darán las instrúccio 
nes al mismo; asi, como pura evitar lu inflación á Satura 
cion del mercado se limitará el plazo de validez de los 
VALES -
Con el fin de estimular ai Publico a que or sume al grupo 
de Compradores ya adheridos al SISTEMA se establecerán PRE 
MIOS, en combinación con lo* Lotería Nacional d que SMan sa 
cados a lo, suerte er los Sorteos especiales que verifica 
rá la Empresa encargada de ejercer el SISTEMA.
Una vez expuesto lo ene antecede vamos a exponer el me es 
nismo á marera do- operar en que se funda el SISTEMA en vir



tud del que también demostraremos que es el único:
19— Que consigue que las Compras resulten GRTTIS 
23- Que crea en cada Comprador un ASENTE de PROPAGANDA de 
todo Establecimiento adherido
g.a— Quo consigue aumentar la Venta diaria de t*do Esta 
blacimiento adherido- duplicándolo, triplicándola, etc et 

- 43 Que es Insustituible para efectuar Compras a Crédito 
exactamente al mismo precio que al contado.
5*Que es muy eficaz para agrupar para agrupar los mas 
selectos Establecimientos de cada Población en los que se
venden mas baratos los mejores artículos,.
ES EL UNICO QUE CONSIGUE QUE LAS COMPRAS RESULTEN GRATIS

Vamos a ver como se consiguen.
A todo comprador, al efectuar su oompra, se le regalan
IMPRESOS del SISTEMA de un valer representativo exacta
mente igual al importe de la mi Sipa y al pagar se le des

. cuenta- contra entrega de la misma cantidad en VALES- el
importe del tanto per ciento que tenga concertado con el 
SISTEMA cada Establecimiento adherido.
De este modo le resultan ^ todo Comprador, al realizar
varias compras, completamente GRATIS todas las anterio
res c la ultima, y si sigue correctamente Ira instrucoio
nes que el SISTEMA recomienda, también le resulta GRATIS
la ultima,

E J E M P L O
Supongamos varios ESTARLECIMIENTOS situados en una 

Población cualquiera en los que se pueda adquirir cuanto 
sea ne cosario para Uso y Vestido y admitamos que todos
ellos tienen concertado con el SISTEMA efectuar el DIEZ
por ciento de descuento ^ todo Comprader por cada compra
que efectúe y analicemos como puede adquirirse completa
mente GRATIS las siguientes prendas de Vestir; Una Corba
ta, Unpar de'Zapatos y Un Abrigo; cuyos precios en el
mercado se hallen marcado" ^— r ^ c  .tn^CIO PIJO de DIEZ? CIEN
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y MIL pesetas respectivamente.
PRIMERA COMPRA- Adquirir' la Corbata y le regalaran Ilf 
PRESOS ¿el SISTEMA intégralos por MATRICES que tienen 
ahignad* un valor REPESETANTIVO le DIEZ pesetas y ^or
un numero de VALESf á los que se les asigna a cada uno 
su valor pero catlculandose e . tos de modo que la suma de 
les valores de todos ellos sea también de DIEZ pesetas) 
que separará de las MATRICES reservándose estas para as 
yirar a los PREMIOS MENSUALES Y ANUAL. Para pago del im 
porte de su compra entregará DIEZ pesetas en metálico. 
SEGUNDA COMPRA- Adquirirá el par de Zapatos y le regalarán 
IMPRESOS intégralos por MATRICES que tienen asignado un 
valer REPRESENTATIVO de CIEN pesetas y por un numero de 
VALES( á los que se les asigna ¿ c.: da uno su valor, pero 
calculado este de '--odo que la suma de todos ellos sea 
también de CIEN pesetas) que separará de las MATRICES, 
reservándose estas para aspirar a los PREMIOS HANSUALES 
Y ANUAL* Para pago del importe de su Compra entregará 
NOVENTA pesetas solamente en metálico y las DIEZ pesetas 
restantes en los VALES que le regalaron en la PRIMERA 
COMPRA*
Vemos pues, que ha conseguido Corbata completamente 

GRATIS
TERCERA COMPRA- Adquirirá al Abrigo y le regalaran IMPRE 
SOS integrados por MATRICES que tienen asignado un valor 
REPRESENTATIVO de MIL pesetas y por un numero de VALESfa 
los que se les asigna su valor á cada uno, pero calcula 
do este de modo que la cuma de Üws valores de todos ellos 
sea también de'MIL pesetas) que separará de las MATRICES 
reservándose estas para aspirar a los PREMIOS MENSUALES Y 
ANUAL* Para pago del importe de su compra entregará sola 
mente en metálico NOVECIENTAS PESETAS y las CIEN pesetas 
restantes en los VALES que le regalaron con la SEGUNDA COM 
BRA*
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Vemos también que los Zapatos los ha conseguido igualmen 
te completamente GRATIS

ISO

' 135

-------VENTAJAS PARA EL COMPRADOR----------
PRIMERA- Ha entregado en metálico la cantidad de MIL pe 
setas- DIEZ en la PRIMERn COMPRA- NOVENTA en la SBGUEDA- 
y NOVECIENTAS en la TERCERA- y ha a&qpLiri&e géneros por 
valor de MIL CIENTO DIEZ pesetas, lo que comprueba que
la Corbata,y los ZAPATOS los ha adquirido completamente 
GRATIS.
SEGUNDA- Tiene conservadas en su poder MIL CIENTO DIEZ pe 
setas en MATRICES para comprobar si alguna d varias le e
lias han sido PREMIADAS en los Sorteos MENSUALES o ANUAL.
Si son premiadas el Sorteo Mensual que se expresa en 
dtrso de cada MATRIZ se resarce de todo d de parte de la 
cantidad desembolsada y si obtiene PREMIO en el Sorteo ANU%,
puede ganar una Fortuna.

145

150

155

160

TERCERA- Tiene en su poder MIL pesetas en VALES para 3$í§- 
tuar compras sucesivas; pero, si suponemos que durante el 
plazo de validez de los VALES no ha de ralizar compra al 
goma y por tanto le caducan estos sin aprovecharse de lac 
ventajas de la cadena de operaciones sucesivas expuestas 
anteriormente, vamos a examinar las distintas variantes que
la ofrece el SISTEMA para resarcirse da todo d de parte del 
un¿.orto le la TERO^Ra.

EL UNICO QUE OREA EN CALA COMPRADOR, UN AGENTE DE 
PROPAGANDA DE TODO ESTABLECIMIENTO ADHARIDa

PRIMAR CASO— QUA CEDA Les 7AA*ES QUE rOcAA D<& LA TARDARA 00M 
PRA A SUS AMISTADES AL PRECIO MARCADO EN* LOS MISiDS- Si ee 
de las MIL pesetas( para que se las abonen en metálico d 
bien para que 1:- devuelvan le misma cantidad en VALES con 
plazo de validez mus lejano do lo fecho 3o la cesión-) se 
resarce de todo el desembolso(resultándole GRATIS; la Cor. 
bata, los Zapatos y el Abrigo) y sus amistades efectúan su 
primera compra al mismo precio que abonando toda ella en e 
f activo metdlico.
HeIrJ objetarse que al Comprador d- nuestro ejemplo eneon
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trará grandes dificúltales pare p.u= sus amístales acep 
ten los VALES que los ofrece; bien, porque posean VALES cLe
compras anteriores ¿bien porque pueden realizar las sis 
mas operaciones que ál efectuó para adquirirlos,; pero, ob 
servese que los VALES tienen, un plazo de validez y que a 
partir le la fecha lo su eaducidad( aunque son a roveeh 
bl-s . . que resulte GRATIS esta TERCERA COMPRA, como lúe 
se explica) no son aptos para seguir la cadena de opera 
clones ya expuesta; por tanto, es fácil comprender que en 
determinada fecha convenga ó i&s amistades del Comprador 
comprarle los VALES para vendérselo., cuando este tuviera 
que efectuar nuevas compras fuera del ¿-lazo de caducidad 
de les VALES que en dicha fecha posee. Sjemplo; Si los VALBS 
que el Comprador posee caducan al final del mes do Enero de

$8o

185
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1950 y este tiene que 
importan DIAL MIL pe" 
gran interds ceder bs 
ejemplo) que necesita
tro ejemplo pora 'ue

realizar una compra 3? muebles que 
etas en Abril 1c 1950 tiene para Ó1
VALER a sus amigos
se^ connrt-.r un Abrigo corno el de uuest

olvi^ran la misma cantidad
on VALES de los que lo regalen e 
caducidad fuer-., posterior al -- s 
4.;oc supuesto tiene que comprar 1' 
SEGUNDO GAGO- QUE CiLL ^00 V^LES 
VxLOR dt'.tAai..dA Imr<NC'a<. a.Ua —A i.A. 
te cuso es fácil observar que el

s*T compras, cuyo plazo de 
do Abril en que según he 
is Mnebles.
A LITAD DE SU VALOR 0 A UN 
LADO EN uOS i^SMOS- En es 
comprador de.nuestro e##HM

pío se resarce de parte del desembolso de la TERCERA COM 
ppA y -que sus amistades compran a menor precio que abonan 
do exclusivamente en metálico su primera compra siendo tan­
to menores las dificultades para la cesión de los VALER cuan
to menor sea el Precio ó que ofrezca los mismos#

195 TERCER CASO- QUE NO CONSIGA RESULTADO PRACTICO ALGUNO SIGUHK
NO LAS NORMAS EXPUESTAS EN LOS DOS CASOS ANTERIORES- Aun en 
este caso el.SISTEMA proporciona un nuevo medio para que le 
resulte también GRTATIS la TERCERA COMPRA. En efect*, se­
gur hemos dicho el SISTEMA señala a los VALES un plazo de
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validez luyante el cual puede-operarse cor ellos en la 
forma que se ha expuesto(hasta agotar la caleña que per 
mita la capacidad de ¿-.dquiaicion de cmda Cpmpradpr) para con 
seguir que todas las compras anteriores a la ultima res ul 
ten GR&TM; pero pasado dicho plazo; es decir, una vez ca 
ducados( aunque no sor. aptos para continuar la cadena) tam 
bien sirven para que la ultima Compra zesulte GRATIS#
Para ello en las Oficinas del SISTEMA se canjean á la par 
los VALES CADUCADOS por una TARJETAS (que no caducan) i nte- 
grsdaa por VALES de DIEZ céntimos de Valor cada uno#
Estos VALES son admitidos, en la proporción que correspon 
da al descuento concertado con el SISTEMAR en un Grupo de 
Establecimientos de los distintos GREMIOS en dénde se ex 
penden artículos de diario consumo( sin que entreguen de 
regalo IMPRESOS) y veamos el resultado obtenido por el Com 
prador de nuestro ejemplo que no ha podido resarcirse del 
desembolso de la TERCERA CORREA empleando cualquiera de 
los anteriores medios. Si para cu sustento diario ha de 
adqu&iir CINCUENTA pesetas en Establecimientos que tengan 
concertado un descuento del SEIS por cierto se ahorra to 
dos los dias TRES pesetas(que 1: cortaran en VALES DE DIEZ 
céntimos de la TARJETA) si ando fácil comprobar que al cabo 
de un Año se ahorra MIL NOVENTA Y CINCO psetas#
Luego qued& demostrado que el Comprador do nuestro ejem

pío puede adquirir GRAT. el transcurso de un Año la
Corbata, los Zapatos y el Abrigo y ademas si lo suerte le 
acompaña en los Sortees mensuales ¿ en el ANUAL(sobre to
do en esta) puede hacerse RICO.

QUE AUMENTA LA VENTA DIARIA jR TODO ESTABLECIMIENTO 
ADHEEIDO(auplic¿rdoias, triplicándolas, etc,etc.)
Antetodo he.no ̂ do hacer observar que el SISTEMA tiene que 
liíiútar a un tanto por cierto pequeño las adhesiones al 
mismo:;de los Establecimientos d-' coda GREMIO exi&t entes
en cad¿ ;col ;Í0; ; cir u.e cada CIEN existente;
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de ios 1̂'unios
teria, Peí-fumer
una d do S y - h
Esto se'' tuÍY Q 2 <2)1
GR i .o r ido.

265

de los gremios 1? Zapatería, Oa.'üiseriâ  Droguería, Forre
Sastrería, ato solo podrir adherirse 

.axir.io cuatro*
<to sentado, su¿ ong*aü;03 DIE2 Establecimientos, uro de cada

1 Slalal.at y f c j emo c t amb i en en DIEZ tan 
"bien el numero de Clientes fijos que cada uno tiene. Es e
vidente que antes de ahlerirce al 3I3TAMA los DIEZ clientes 
fijos que cada uno tiene no lo son todos de los otro nue­
ve adheridos * como si es seguro que despees de adoptado el 
SISTELA si lo son necesariamente; asi como es exacto que te 
do cliente que haga cualquiera de las DIEZ Establecimientos 
lo capta para los otros MUEVE restantes lo que confirma que 
aumenta las ventas con las siguientes ventajas para el Comer

-8-

PRIMERA

solo supuesto de uo sole dupli que
VENTAJE 1AI5, TODO C 01. A.̂.AÍ'

íA— Al vender dobl e cant i da 1 do mere
pro veolores se 3r plie u - cou el coas
de t ormi rudo po r o i :r to por bonofica

mercancía sus compras 
isuie^te beneficio

consumo.
SEGUNDA- Todas sus operaciones de vent^ son al contado- ya 
que con el SISTEMA si ha de descontar VALES y entregar IM 
PRESOS solo .ulule hacerlo a? contado con el consiguiente 
ahorro de fallidos.
TERCERA Sus compras son al contado con el consiguiente des 
cuento j,or pronto pago
CUARTA- En el trans¿'ort o de mere

260 yor volus!OU de las miS íLUS también
un de toraiin..,:d0 tíUltO por cielito
QUINTA- La adopción del SISTEMA le permite una mayor con 
fianza en la Dependencia, teda vez que la venta que cada uno 
efectúe puede comprobarla diariamente con Caja y con Balan 
ce tomando nota simplemente de los IMPRESOS que ha expendí 
do.
SEXTA- Aunque la Competencia concede los mismos descuentos 
y aun mayores no atraerá a la clientela pues las ventajas
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Ael SISTEI.A ro las puede e^co^tr?. 
ene —  SISTEMA exactamente i

SEPTIÍ.A- Que sin tener en ementa todos Ir.s ventajas -expues 
tas anter iormcnte- que podrid domo clorarse que mon
t^n el t¿.rto ^or cío to 1^ te qre concede- suponga

.j3e <..ntes le adoptar el SISTEMA venda CIEN* pesetas dia
rías con una reclusión del TREINTA per cíente del precio
de venta y de duc i reíaos yno el beneficio bruto diario es de 
TREINTA pesetas y que en cambio vendiendo solamente CIENTO
OCHENTA peseta... diarias con el VEINTE por ciento,después 
de adoptado el SISTE1A,obtiene un beneficio diario de TREIN 
TA Y SEIS pesetas y come ros gastos generales de su negó
ció son sensiblemente los mismos, obtiene mejores balances, 

QUE Es INSUSTITUIBLE DARA EFECTUAR COMPRAS A CREDITO
AL MISMO PRECIO EXACTAMENTE QUE AL CONTADO 

Tomaremos come ejemplo el caso mas generalizado de urs de
terminada Entidad que conceda Créditos de cantidades cua 
lesquiera para que, por cada CIEN pesetas prestadas le 
devuelva el beneficiario CIENTO DIEZ pesetas en DIEZ pía 
sos de ONCE PESETAS CADA UNO. Esta misma Empresa aprove 
chandoso de las ventajas del SISTEMA puede conceder Credi 
tos para que el beneficiario le devuelva por cada CIEN
pesetas prestadas solamente las CIEN pesetas en DIEZ pía 
zos de DIEZ pesetas eada uno,Esto es asi, porque la Empre 
sa solo entrega en metálico NOVENTA pesetas por cada CIEN 
prestadas y las DIEZ restantes en IMPRESOS del SISTEMA lo 
que hace posible que el Comprador compre al mismo precio
que al contado: que el Comerciante obtenga mayor beneficio 
por aumenta sus ventas y que la Empresa de Créditos gane 
también mas y de una manera mas comercial, toda vez que sus 
utilidades las recibe del Comerciante que en definitiva re 
muñera sus servicios de igual manera que lo haria con un 
Viajante d Agente a su exclusivo servicio

t
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El) Aixi. e d  I'̂ Aa riíUxx xxdi'ul̂ txí ;_
mm?T03 ¿ir Lo¿
TIC U L03.

^  3 ¿LIOTOS ESTABLEO

¿"3 ¿ARATOc ¿,0S i.IEJOTES AR

Esto es asi por que el SISTEÍiA ^^-^-eoeronara un tanto por
ciento-como ye hemos dicho-de i.^ Set.bl.cimientos existen 
tes en  o.da pcbleoion de ios distintos GREMIOS y  oon l a

colaboración del Bublico en general conseguirá en definí 
tiva crear un BAZAR adherido al SISTEMA integrado por DIEZ  

¿ DOCE Establecimientos aituadog .x j.oc^l.g une ^oder 
n#a u mejor situados en cada Sector de las grandes pobla 
ciones-

NOTA^===— =====
Descrita su..ficie"tom-u*te la naturalez¿: del invento, asi 
como la manera de realizarle en. forma practica á industria 
lizable, dobe hacerse constar que lo expuesto es sucepti 
ble de modificaciones -de detallo, on cuanto estas no al 
taren el principio fundamental de su desarrollo, por tan 
to la proseóte Nota protejerá
PRIMERO- El Sistema propiamente dicho, que consiste en 
unos IMPRESOS( en papel, cartón, cartulina d otra materia 
cualquiera apropiada) formados por los partes: una(la do ma 
y#r tamaño) que denominados MATRIZ a la que sa le asigna 
un valor fijo—que llamaremos representativo— y otraíforma 
da i-or varias de menor tamaño ) que distinguiremos con el 
nombre de VALES á los -.-uo se les asigna un valor fraceio 
nari. del que se le asigne a H  I.^R^ ^ pertenecen;
pero calculado de manera que la suma de "Cdos ello& ten

mrvos VALES se utilizanvalor ene lio a i-ja.TRÎ $
,11.. i.- is.oue-toa concertados ..n loa

dhsrtio.- ; desenertos. Tic corve
-12- ¿1 ahorre p̂ .ra 
fpíale or cada Comer

para abonar con e 
di. t i " üo;. Ce...e reí-.r-1 e a
nientemenete coiibin-udoc proporciO;-u 
todo Comprador del tanto por cien*<o

335 . .  ̂ (-uainuier cliente—3a- Elerante en ca ra compra quo oree utxc. ûcx j.

<
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i;iQÓ.ÍO ^Itn
*'*' i . ¿'̂ i-loee calí- Comprado!*

--?i.
en Agente le propagenda dif̂ .
, .  ̂  ̂ ^ "" SlST3íA% vendiendo entra sus aini atadas dionea
mismos) obteniendo come remnney-- marcadao en los

'-eio.r, inmediata le adquisi oion completamnete GRATIS dg -¡.
oompr^s que realice y 3^—

Crear la concatenación o ca-den-j aue estimula a dos Compra 
dores que se adhieran, a efectuar̂r sus compras únicamente 
en los Sstcbleoitaientes adherido^
SEGUIDA- 31 Sistema j,rô iaa.ent̂  n  .n.cno caracterizado porqueademas de proporcionar 1#̂ . ^  ̂+auj,  ̂ refiérala reí
vindicación anterior es iasusti+i^-^i . .-para establecer ven
t a s  a  C r o i i t o  a l  = i . = .  p r o e l .  . . .  a l  O o u t . i .

a.tnarlo eu ..i.. 1. cnanto H . v ^ .  di.h. ^  la ftrm. 
peculiar descrita cu . 1  texto de la MEMORIA <Miy. desarro 
lio se -talla t-reien irtinaeieete lixedo a los mismos y 
son de ten difícil separo clon que da lugar y motiva el
que
d*

cuerpo de esta ilemoria quede asimismo reivindica

TERCERA- UN NUEVO 31  OTELA DE VENTA Y PROPAGANDA.

La presente Ilemotia consta do once pagines mecanografié 
dus por una sola cara.

Madrid doce de Enero MTL NOVECIENTOS CINCUENTA
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ANVERSO

REVERSO.

y
.*
F

SER)E F  ^ a p ^ # = =

StSTEMA JUGOM)
Valor representativo lOO p ías .

........ Ji5(M

VA1E POR ; ]  VALE POR

3 1 -S -1 9 5 0 3 1 -5 -1 9 5 0

VALE POR VALE POR i)

! \fm*. y }§
3 1 -5 -1 9 5 0  ¡ j  3 1 - ^ 1 9 5 0  j ]  3 1 - 5 ! ° 9 5 0  ¡ j  3 1 -S -1 9 5 0

} VALE POR5
3 1 - 5 ! ] 9 5 0

dentro del mes de ^F ebrero  de 1 9 5 0 .

. 1 .. r. ..... ..
A p ^ r  de

j ̂ ^ J

1#̂ -
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