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PATENTE ‘BCONOMICO COMERCIAL
- por 20 afios

‘por '"UN SISTEMA DE VENTAS A PLAZOS", & favor de Crédito
' Ma.nresano, S. Asy espa.ﬁola, dom:.cilie.da en Manresa (Bar-
‘celona), Jaime I, 7.
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MEMORIA DESCRIPTIVA

Le rec'arrente‘ he ideado y ime‘si:o en ejecucié‘n préo-

‘tica un sistema. de ventas e plazos, con el ‘cual se elimi--

nen los riesgos de lcs conocidos sis'l:emas de venta a- ple.—- '
Z0S. como es aabido, en los sistemas conocidos hasta la
fechﬁ% el vendedor que se espeeializa en e st modalidad

de venta debe tener un locel, Ya su tienda o almacén, con

‘un volumen mny consideta.hle y heterogeneo de articuloss

lo que supone un cue.ntloao ca.pi‘tal éeaembolsa.do. El COM=

‘ prador, por su pa.rte, si desea adquirir a plazos un deter-
. mizado a.rticulo debe acudir precisamente e estos comer—
ciaer especializa.dns, comprobar 8i’ rea.lmen'be se halla en

exiete‘”zmia y suponiendo que ‘8até,” sn mnchas ocasiones Te-
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' o aulta;qne no'. es exactamente de su agrado. Ello frens, lo~
<.giuamante, 1as traﬂsacciones comeroiales, o sea que sé
15.\ ‘ prnduce el efecto contrario al. que se pretendia glcanzar
. con la venta a plazos. '
En otro orden de idead, el vendedor ha de contar en
su propié organizaecidn: '
a) con sus agentes compredores pera alimentar o repéner
2. sus existencias, b) con sus agentes vendedores, c) con:sﬁ
v R ‘ cuadro adminiet:ativb'normal y a) con;un'eQuipo my efi-
| K | L cienférpéra’controlar ¥ llevar a buen término las operas-—
ciones & plazos. Este dltimo equipo ee ciertamente comple-
jo, Qayofmenté si se dése% operar con aigﬁn»éxitb; pues
25. - reqnieré personas aptas, veracea y de buen juicié para
_recoger el minimim de informacidn sobre la posible solven=
cia de los compradores. También resulta de ello, que te~
les’ comercios sélo pueden operar en las gbandes aglomera—
_ciones urbanss donde precisamente se tiene una posibilidad

~

430.1'>'infbrmatiwa més superficial.

. [ﬁ gy R

Con el sistema ideado se reeuelve todas estas cues~
tiones mny favorablemente..
Descrito,ausgintamente ei-sistema ideado cohstgrékde
uha'ceﬁftal cfédificia, que éstaré integrada por persones
35;‘ aptas para los servicios informatlvos adecuados. Ebta cen-
tral por. su cuenta y riesgo ye demanda de los comprado-
. ; ‘ B res, extenderd las oportunas pdlizes de crédito, cade una
o - vélidas para 1a‘adquisi¢i6n de un determinéde articulo uw
. , obaeto. _ | '
46. Se- quedaré en. la oficina el original o matriz de la

~?3p6ii23 y‘se entregard el ¢omprador el duplicado correspon-
iﬁientéqque‘llevaréradherido el'cbmprobante‘de heberse efec-
tuado 1a Eperacién. " ' ,

El comprador con este duplicado de pdliza y el com-

‘:L45;" - prob nﬁe‘anexo adquirira en el comercio o establecimiento
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que él mismo haya elegido, el articulo u objeto que desea. .

El vendedor entregaré el obaeto y se Qpedaré con el com=

probante. Con el comprobante,cobraré»al comtadp de la

-ofi¢iné de crédito el totel importe de su venta deducide

' une comisidn preestablecida de comin acuerdo gon.aquéliafﬂ

oficina.

Por tanto el vendedor, cobrard normalmente sus ope—

"reciones, sin necesidad de inmnvilizar 8u. capital. E& com-

pradcr podrd adquirir los articulos que mds le convengan
Yy agraden en los establecimientos que habitualmente ya
frecuente. ILa oficina o central crediticia tendré,una

| fuente de ingresos seneados producids por‘sus COmisiones

de venta yrcobraré'de los compradores los intereses iega-

1ea'correépondien%es por los antieipos concedidos a los

compradores. Por'tanto el'sobreprecio por venfa a:plazbs

podrd ser mneho nés reducido, ) bien, podrén cancederse

"mayorea facilidades de pago e los compradores.‘

Por otro ledo, " el compromiso entre el comerciante
v le oficina o central de erédito podré ser muy simple v

1levadero por embss partes pueS'bastaré un slmple acuerdo

‘sobre le cuentia de las ventaa ¥ reconocimiento de las

,pdlizas emitides por la oficina, que por el miamo 1dgico

y netural interés de la central, esta cuidaré de respalaar~
garantizando siempre un junjual pago inmediato contra. la '

entrega de los' comprobantes de venta gue le presénten los

‘comerciantes. Es més, tal sistema permite llever las ven~
ﬁitajas de la venta e plazos & 1as ciudades y poblaciones
Mtyrde todo orden, -incluso a las rurales mas aisladas Yy apar— ’

: ta&as,xgin'pe0331dad de centralizar las ventas en las gran—

di¢;d93‘ég10meraciones urbanas. Precisameﬁte eéto dard inblu—

S0 una mayor seguridad crediticla por 1a meyor facilidad

. informativa existente en las pequenas poblaeiones.

Por v1a de ejemplo se a&juntan unos disenos qae

dan idea del formato*ﬁe*poliza con~que podré materiali-
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80. zarse el sistema, : |
En el digefio ~A- o8 el original de poliza que- queda-
ré en poder de la central crediticia -B~ &8 el dguplicado,

a

qne junto con la tercera hoja =G pasa a poder del compra-
, | dbf: Ie hoja ~C- es el comprobante de la tranaaccién éfeeé
85. tuada que‘eohraré el vendedor de la oficlna crediticia a
N eu presentacidn. _ | o '
Preferentemente este formeto se establecers en forme
. o de talonario énedanﬁ; edherida a la matriz el mergen -D-
” ¥ cortandose por -1~ las hpjas A-B y C; la —A~- cortadas por
90. -2 asaré & la seccidn comercial de le oficina, la By C
| al comprador, el cual al comprar cortardi por -3- a la viste
del vendedor y le entregard la -C- y este dltimo Io presen-
tard a su comodidad pars su cobro en la seccidn comercial.
NOTaA. |
-95. . ; Descrita saficientemente la naturaleza de 13 patente
) | econémico comercial que se solicita, se reivindica como su
objeto.

1.- Un sistema de ventas =& plaezos, gue esencialmente con-

.
‘ f "

siste independizar la funcidn creditieiarque>ae establece
100. _entre une entidad central y 1os compradcres,rdé funcidn co=-
- hercial que se realiza entre 6omprador*y vendedor; cobrando
- los vendedores al contado de la oficina crediticia les ven—
tas efectuadas; materializéndose el sistema en una péliza |
que aparece en el diseﬁo I, que esencialmente consta de ﬁnaj

_ Fﬂq. 'v;OS. ” sola -hoja con tres cuerpos de ellos dos iguales con idén-

\’Lftlco contenido, una pare la oficine crediticia y otro con
kel tercer cuerpo pers el ccmprador, el cual lo presentaré
al vendedor al efectuar la compra, separéndoee entonces el
egundo cuerpo gue retendrd el comprador del tercero qne
,entregara al vendedor, guien una vez éil&genciada 1o presen-

k‘ffitaré a la oficina creditlcia para su cbbro inmedlato des~

5contaaa, a favor de esta oficina, la comiaion convanida

por las ventas que se efectuen.
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521 prupio sietema de la reivindicacion anterior, ca-

'Jii5§f' Aracterlzadc por el hecho de que se materialice “en una
|  péliza, disefiada en la figura II, en le que las hojas’
forgan falonario;'ccﬁ:un cajefiﬁ matriz;‘qné permanece
adferido y en poder de la organizacién financiera, un
. ,”original de la poliza que pasg & la seccion comercial
120, ‘de la propia organizagidén finenciersa, un &uplicado de
H .':pdliza gue junto con el comprobante»anexo pesa a poder
,i,’ f : ’4del comprador separéndose el comprobante enexo para ser
| 'entregado al vendedor en el acto de efectuarse la vanta.”v‘
| Sean cuales fueren las circunstancias ‘que’ concurran '
:'125.' gen la esencialidad de la patente economico comercial de-
' finida en las enteriores reivindicaciones, cual objeto es:
3.~ "UN SISTEMA DE VENTAS A PLAZOS". |
. Consta la presente memoria de cinco hbjas fbliadas,
} mecanografiadas por une sola cara y del dibujo unidc é
130. 'lammiama.
o Barcelona diez y seis de febrero de mil noveeientoe
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- P. A. de Crédito Manresaﬁb}»S{’A;,
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CREDITO MANRESANG, S. A. Haja dnica
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